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บทที่ 1

บทนำ

1.1 ความเปนมาและความสำคัญของปญหา

1.1.1 ความเปนมา

ในยุคของเทคโนโลยีสารสนเทศ โลกของโทรคมนาคมมีสวนสำคัญเปนอยางยิ่ง ในการตอบสนอง

ความตองการเพื่อให ได รับคุณภาพของการบริการและเปนสวนหน่ึงในการดำเนินชีวิตของมนุษย สิ่ง

เหลาน้ีเปนที่ประจักษอยางชัดเจนวาตลาดบริการโทรคมนาคมเริ่มมีขนาดใหญและมีการขยายตัวอยาง

ตอเน่ืองในอัตราที่สูงเมื่อเปรียบเทียบกับภาคอุตสาหกรรมและการบริการอื่น ๆ เห็นไดจากผูเปนเจาของ

กิจการโทรคมนาคมในรูปแบบตาง ๆ มีการปรับปรุงและพัฒนาทั้งในสวนของเทคโนโลยีใหม ๆ การเพิ่มการ

บริการที่หลากหลาย การขยายขนาดของโครงขาย การเพิ่มพื้นที่ในการใหบริการและอื่น ๆ อยางตอเน่ือง

แนวโนมดังกลาวเปนผลสืบเน่ืองมาจากบทบาทความสำคัญของการสื่อสาร ซึ่งนับวันจะมีความเกี่ยวพัน

กับชีวิตประจำวันของมนุษยมากยิ่งขึ้นนั่นเอง ตัวอยางที่เห็นไดชัดเจนเชน จำนวนผูใชโทรศัพทเคลื่อนที่มี

ปริมาณสูงขึ้นเรื่อย ๆ ปริมาณผูใชอินเทอรเน็ตความเร็วสูงเพิ่มขึ้น จนกระทั่งดูเหมือนวาการติดตอสื่อสาร

โดยใชโครงขายรูปแบบตาง ๆ เปนปจจัยสำคัญที่จะขาดเสียมิไดในการดำรงชีวิต สิ่งเหลาน้ีเองที่ดึงดูด

ใหนักลงทุนเขามาลงทุนในกิจการโทรคมนาคมและทำใหโครงขายโทรคมนาคมกลายเปนโครงขายที่มีผูให

บริการหลายราย (multi–operator network) (ดูรูปที่ 1.1) ใหบริการหลายรูปแบบ ซอนทับ(overlay)

กันทั่วโลก

ในอดีต โครงขายโทรคมนาคมมีผูใหบริการเพียงไมกี่รายในแตละประเทศ ลักษณะของโครงขายไม

ซับซอนมากนัก ทำใหผูใหบริการแตละโครงขายจัดการดูแลโครงขายไดไมยุงยากมากนัก แตเมื่อเทคโนโลยี

มีการพัฒนาเพิ่มมากขึ้นประกอบกับความตองการใชงานเทคโนโลยีโทรคมนาคมสูงขึ้น ปจจุบันผูใหบริการ

โครงขายโทรคมนาคมจึงตองหันมาทบทวนรูปแบบการใหบริการ และการจัดการทรัพยากรที่มีอยูใหรองรับ

การเปลี่ยนแปลง ตลอดจนการแขงขัน และการรวมมือกันกับผูใหบริการรายอื่น ๆ คาดการณไดวาใน

อนาคตอันใกลเราจะไดเห็นการเปลี่ยนแปลงครั้งใหญดานการใหบริการโทรคมนาคม ผูใหบริการโครงขาย

โทรคมนาคมจะมีจำนวนเพิ่มมากขึ้น มีความเปนนานาชาติ และมีการแขงขันที่รุนแรง ความอยูรอดเชิง

ธุรกิจสำหรับผูใหบริการแตละรายขึ้นกับกลยุทธในการบริหารจัดการ การตลาด และที่ไมยิ่งหยอนไปกวา

กันคือดานวิศวกรรม

การที่ตลาดโทรคมนาคมเริ่มมีการขยายตัว มีผูใหบริการโครงขายมากกวาหน่ึงราย นับเปนจุดเริ่มตน

ที่สำคัญยิ่งของความตองการที่จะเชื่อมตอ (interconnect) กับโครงขายของผูใหบริการโครงขายรายอื่น



2

รูปที่ 1.1 โครงขายโทรคมนาคมที่มีผูใหบริการหลายราย

ๆ ไมวาจะเปนรูปแบบของการเชื่อมตอระหวาง ผูใหบริการฝายหน่ึงกับลูกคาซึ่งเปนผูใชบริการรายใหญ

อีกฝายหน่ึง (ตัวอยางเชนหนวยงานรัฐ ธุรกิจขนาดใหญ หรือผูใหบริการเสริมเปนตน) การเชื่อมตอ

ระหวางเจาของโครงขายกับคูคาซึ่งมีโครงขายที่ไมสมบูรณ (ตัวอยางเชนผูใหบริการโทรศัพททางไกลทั้งใน

และตางประเทศ ผูใหบริการเคเบิลทีวี) การเชื่อมตอโครงขายกับคูแขงซึ่งมีโครงขายที่สมบูรณ (เชนผูให

บริการโทรศัพทพื้นฐาน โทรศัพทเคลื่อนที่ โทรศัพทดาวเทียม หรือโทรศัพทบานพกพา) การเชื่อมตอแตละ

รูปแบบมีความสำคัญไมยิ่งหยอนไปกวากัน อันจะสงผลกระทบตอการเปลี่ยนแปลงการจัดการ รูปแบบการ

คิดราคา การเชื่อมตอ คุณภาพของการใหบริการ ฯลฯ อาจกลาวไดวาการเชื่อมตอโครงขายถือเปนหัวใจ

หลักของการใหบริการโทรคมนาคม ทั้งในแงของตนทุนการบริการและโอกาสในการแขงขัน [1]

ภายใตกระแสความตองการในบริการโทรศัพทอันเปนบริการขั้นพื้นฐานของระบบโทรคมนาคมใน

ประเทศไทย ตลอดจนบริการโทรคมนาคมดานอื่นซึ่งเพิ่มขึ้นอยางตอเน่ือง แตองคกรภาครัฐมีขีดจำกัดทั้ง

ดานเงินลงทุน กำลังคนและโครงสรางอื่น ๆ ดวยแรงกดดันตาง ๆ และขอจำกัดที่เกิดขึ้นเปนเหตุใหภาครัฐ

มีนโยบายใหเอกชนเขามามีบทบาทในการลงทุนในโครงสรางพื้นฐานและบริการโทรคมนาคม เพื่อรองรับ

ความตองการที่เพิ่มขึ้นอยางรวดเร็วน้ี แตเน่ืองจากกฎหมายของประเทศไทยยังไมเปดโอกาสใหเอกชนเปน

เจาของโครงขายได รัฐจึงใชวิธีการรวมงานกับเอกชนในลักษณะของ BOT (Build-Transfer-Operate)

หรือการสรางแลวโอนใหรัฐแทน ทางออกของการใหบริการแบบน้ีถือวาประสบผลสำเร็จอยางยิ่งในแง

ของการลดความขาดแคลนและรองรับความตองการในเรื่องของบริการโทรศัพทพื้นฐาน โทรศัพทเคลื่อนที่

และบริการเสริม รวมทั้งโครงสรางพื้นฐานอื่น ๆ ที่จำเปน เชน เสนใยแกวนำแสงใตน้ำ บริการดาวเทียม
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สื่อสาร ฯลฯ โดยมีสัญญาระหวางภาครัฐกับเอกชนรวมทั้งสิ้นประมาณ 33 สัญญาการรวมงาน[2]

แมวานโยบายน้ีจะสามารถตอบสนองความตองการไดระดับหน่ึงแตปริมาณผูขอใชบริการก็ยังมิได

หมดสิ้นแตอยางใด การเปลี่ยนแปลงในโลกปจจุบัน อาทิการแขงขันระหวางผูใหบริการ ความเจริญรุดหนา

ทางเทคโนโลยี สิ่งตาง ๆ เหลาน้ีจะเขามามีผลใหเกิดการแปรรูปรัฐวิสาหกิจและการเปดตลาดแขงขัน

แบบเสรีมากกวาการผูกขาดดังเชนที่ผานมา ในอดีตองคการโทรศัพทแหงประเทศไทย (ทศท.) เปน

ผูมีบทบาทในการควบคุม จัดการระบบโทรคมนาคมในประเทศไทยแตเพียงผูเดียว การเชื่อมตอระหวาง

โครงขายอื่น ๆ เชนระหวางโครงขายของโทรศัพทมือถือและโทรศัพทพื้นฐานจะตองเชื่อมตอผานโครงขาย

ขององคการโทรศัพทเสมอ การสงทราฟฟกในลักษณะน้ีนับวาเปนขอจำกัดอยางยิ่งในการจัดสรรและใช

งานทรัพยากรโครงขายของผูใหบริการรายอื่น ภายหลังจากการบังคับใชพระราชบัญญัติองคกรจัดสรรคลื่น

ความถี่และกำกับกิจการวิทยุกระจายเสียงวิทยุโทรทัศน และกิจการโทรคมนาคมพ.ศ. 2543 [3] ซึ่งนำไปสู

การจัดตั้งองคกรอิสระที่มีหนาที่โดยตรงในการกำกับดูแลกิจการโทรคมนาคมตางๆ ของประเทศ เชน คณะ

กรรมการกิจการโทรคมนาคมแหงชาติ (กทช.) ประเทศไทยไดกาวไปขางหนาในการเตรียมความพรอม

อีกขั้นหน่ึงสำหรับการเปดเสรีการใหบริการโทรคมนาคม รัฐวิสาหกิจหลักซึ่งมีหนาที่ ใหบริการสื่อสาร

โทรคมนาคมของประเทศไทย ไดผานขั้นตอนแรกของการปรับโครงสรางองคกรเพื่อใหมีประสิทธิภาพ และ

สามารถแขงขันกับบริษัทโทรคมนาคมจากนานาชาติได

การปรับ โครงสรางดังกลาว เปน เพียงปจจัยหน่ึง ในการ เตรียมความพรอมสำหรับองคกรและคนใน

องคกร การเพิ่มศักยภาพในการแขงขันดวยการเริ่มตนพัฒนาเทคโนโลยีของตนเอง ตลอดจนการเพิ่ม

ประสิทธิภาพของการใหบริการโทรคมนาคม และการพัฒนาคนใหเทาทันการเปลี่ยนแปลงที่รวดเร็วของ

เทคโนโลยี เหลาน้ีเปนปจจัยสำคัญที่มิอาจละเลยไดสำหรับองคกรผูใหบริการโทรคมนาคมของประเทศไทย

ที่ตองการรักษาความสามารถในการแขงขันของตนในเวทีโลก แตการเชื่อมตอโครงขายซึ่งมีความสำคัญทั้ง

ในเรื่องตนทุนการบริการและโอกาสในการแขงขันก็เปนประเด็นสำคัญยิ่งอีกประเด็นหน่ึง ในการกำหนด

ลักษณะและประเภทของการใหบริการ ตลอดจนความไดเปรียบเสียเปรียบของผูใหบริการรายใดรายหน่ึง

จึงจำเปนที่จะตองมีการวางแผนและปรับปรุงใหเหมาะสม

1.1.2 ความสำคัญของปญหาและวรรณกรรมที่เกี่ยวของ

การที่ประเทศไทยยังไมมีขอกำหนดและแนวทางที่ชัดเจนในเรื่องของเทคนิค หลักเกณฑ เงื่อนไข ที่

เกี่ยวของโดยตรงกับการเชื่อมตอ ยอมจะทำใหเกิดการขัดแยงในการประกอบการดังตัวอยางเชน ปญหา

ความขัดแยงในการเชื่อมตอโครงขายที่เกิดขึ้นระหวาง ทศท. กับ บริษัทโทเทิ่ล แอ็คเซ็ส คอมมูนิเคชั่น

จำกัดมหาชน (แทค) ซึ่งอาจจะเกิดขอพิพาทในลักษณะน้ีตามมาอีกเรื่อย ๆ นอกจากนั้นยังทำใหเกิด

การใชโครงขายโทรคมนาคมของทั้งประเทศโดยภาพรวมอยางไรประสิทธิภาพ ในการใหบริการผูใหบริการ
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รายใหญซึ่งมีโครงขายของตนเองที่กวางขวาง และ ครอบคลุมจะสามารถกีดกัน หรือ กอใหเกิดอุปสรรค

กับผู ใหบริการรายใหมที่ ไมมีโครงขายของตนเองหรือมีแตไมครอบคลุมพื้นที่มากนัก ดังนั้นจะเห็นได

ชัดเจนวาโอกาสและความอยูรอดในการแขงขันของผูใหบริการจึงขึ้นอยูกับความไดเปรียบเสียเปรียบใน

ทางปฏิบัติของการเชื่อมตอโครงขายโดยตรง แมวาในทางปฏิบัติการแกปญหาเหลาน้ีอาจไมสามารถขจัด

ขอไดเปรียบเสียเปรียบอันเน่ืองมาจากการเชื่อมตอโครงขายไดทั้งหมด แตนโยบายและกฎเกณฑที่ถูกสราง

ขึ้นเพื่อกำกับดูแลกิจการโทรคมนาคมนั้นพึงจะขจัดปญหาขอไดเปรียบเสียเปรียบที่ เกิดขึ้นให เหลือนอย

ที่สุด โดยออกกฎเกณฑ กำกับดูแลอยางมีประสิทธิภาพ โปรงใส และเปนธรรม เพื่อมิใหผูใหบริการรายใด

รายหน่ึงใชขอไดเปรียบผูกขาดหรือกีดกันผูใหบริการรายอื่น ๆ

เมื่อประเทศไทยเขาสูยุคเสรีโทรคมนาคม กทช. เขามามีบทบาทในการกำกับดูแล มีกฎเกณฑใน

การเชื่อมตอที่ชัดเจนและเปนธรรม ในอนาคตผูใหบริการโทรคมนาคมรูปแบบตาง ๆ จะมีความยืดหยุน

ในการตัดสินใจและจัดการดูแล ควบคุมการใชงานโครงขายใหเกิดประโยชนสูงสุดโดยเฉพาะอยางยิ่งใน

แงของผลตอบแทนการลงทุนที่ คุมคา หากพิจารณาถึงมุมมองทางดานวิศวกรรมโครงขายแลวการจัด

เสนทาง (routing) นับไดวาเปนกลไกสำคัญที่ชวยใหจัดการกับปญหาการเชื่อมตอและการใชทรัพยากร

โครงขายเพื่อใหไดผลตอบแทนเชิงธุรกิจและประโยชนที่คุมคาที่สุด อยางไรก็ตามงานวิจัยสวนใหญในอดีต

สนใจศึกษาเฉพาะการจัดเสนทางภายในโครงขายของผูใหบริการแตละรายเทานั้น [4], [5] เมื่อระบบ

โทรคมนาคมมีการขยายตัว มีการเขามาของผูใหบริการหนาใหม รวมทั้งผูใหบริการเดิมที่มีอยู โครงขาย

ภาพรวมจึงมีลักษณะเปลี่ยนไปเปนโครงขายซึ่งประกอบดวยโครงขายของผูใหบริการเขาหลาย ๆ ราย

ดวยกัน จึงไดมีงานวิจัยบางงานออกมาเพื่อสนับสนุนโครงขายที่มีผู ใหบริการหลายรายน้ีตัวอยางเชน

[6], [7] ซึ่งพิจารณาการจัดเสนทางผานโครงขายหลาย ๆ โครงขาย โดยกำหนดแบบจำลองทางธุรกิจ

ของโครงขายอินเทอรเน็ตในอนาคต โครงขายน้ีประกอบดวยรูปแบบของการบริการที่หลากหลาย การที่

โครงขายประกอบดวยหลาย ๆ บริการนั้นโครงขายจึงจำเปนตองมีผูทำหนาที่ในการเปนศูนยกลางรวบรวม

ขอมูลการใหบริการตาง ๆ เพื่อใหลูกคาสามารถเขามาเลือกใชบริการไดอยางสะดวกและรวดเร็ว

การใหบริการแตละรูปแบบมีความตองการการใชงานโครงขายที่แตกตางกัน คุณภาพของสัญญาณ

ที่ไดรับก็แตกตางกันตัวอยางเชน การเปดอานเวปเพจจะมีการใชงานแบนวิดทนอยกวาการเปดดูภาพ

เคลื่อนไหวหรือขอมูลเสียง นอกจากนั้นการใหบริการดูภาพเคลื่อนไหวหรือขอมูลเสียงยังตองการการ

เชื่อมตอที่มีคาประวิงเวลาต่ำดวยเพื่อใหการเชื่อมตอเปนไปไดอยางมีประสิทธิภาพ วิธีการหน่ึงซึ่งชวย

รับประกันไดวาแบนวิดทที่ใหกับการขอเขาใชบริการแตละครั้งจะเพียงพอและโครงขายสามารถใหบริการ

ที่หลากหลายเหลาน้ีไดอยางมีประสิทธิภาพตามที่ผูใชงานตองการทำได โดยการจองแบนวิดทและสราง

เสนทางในการเชื่อมตอลวงหนา ซึ่งการจับจองเสนทางในการใชงาน รวมทั้งการจับจองแบนวิดทน้ียังไม

สามารถทำไดในระบบโครงขายอินเทอรเน็ตที่มีอยูในปจจุบัน เพราะผูใหบริการแตละรายยังกีดกันการขอ



5

เขาใชบริการ การจองแบนวิดทและการใชทรัพยากรจากผูใหบริการรายอื่น อยางไรก็ตามการสรางเสนทาง

และจองแบนวิดทกอนที่จะใหบริการไดมีการใชงานจริงบางแลวในโครงขายของผูใหบริการบางราย ใน

อนาคตเมื่อมีความตองการของผูใชงานในยุคบรอดแบนดที่เนนความเร็วในการเชื่อมตอเพิ่มมากขึ้น ระบบ

การจองแบนวิดทลวงหนาระหวางโครงขายเปนวิธีการหน่ีงซึ่งสามารถนำมาใชงานในการติดตอระหวางผู

ใหบริการไดในอนาคตอันใกลน้ี

ใน [6] ระดับของคุณภาพของการใหบริการ (QoS) แสดงดวยคาประวิงเวลาเฉลี่ย การจัดเสนทางจะ

พิจารณาจากเสนทางที่ใชตนทุนต่ำที่สุด[8]และใหคุณภาพของบริการในระดับที่ลูกคาพึงพอใจ กอนการ

จัดเสนทางเพื่อใหบริการ โดยจะทำการรับคาของระดับคุณภาพการใหบริการที่จำเปนสำหรับลูกคาจาก

ผูใหบริการมากอน เชน แบนวิดทที่ตองใชงาน คาประวิงเวลาที่ยอมรับได จากนั้นจึงนำมาเทียบกับ

ตารางคาการเชื่อมตอที่เรียกวา E-table ซึ่งตารางน้ีจะระบุคาประวิงเวลา ราคา และแบนวิดทของแตละ

พอรทการเชื่อมตอของแตละผูใหบริการ ตนทุนของวิธีน้ีจะคิดโดยตรงจากการประวิงเวลาของการสงขอมูล

นอกจากนั้น [7] ซึ่งใช QoS ประกอบการจัดเสนทางเชนเดียวกันแตไดนำระบบการคิดราคา และระบบ

บัญชีมาชวยใหเกิดความยุติธรรมดวย การคิดราคาในสวนน้ีจะมีสวนการควบคุมราคาสวนกลางซึ่งจะคอย

จัดการเสนทาง ระบุตนทุนคาบริการ การตรวจสอบคุณภาพการใหบริการ รวมทั้งการแบงกระจายรายได

ใหกับผูใหบริการโดยการแบงกระจายรายไดจะตองมีความเปนธรรมทั้งในสวนของตนทุนและการเลือกใช

เสนทางของแตละผูใหบริการดวย นอกจากน้ีการคิดคาบริการจะตองขึ้นกับคุณภาพในการใหบริการ และ

เหมาะสมกับตนทุนในการใหบริการแตละครั้งดวย งานวิจัย [9], [10] ศึกษาเกี่ยวกับวิธีการคิดราคาบน

โครงขายหลาย ๆ โครงขาย นอกจากนั้นยังเสนอโพรโทคอลที่มีความสามารถในการบอกใหระบบทราบวา

ตนทุนของการขอเขาใชบริการ (call) มีคาเปนเทาใดผานทางโครงขายหลาย ๆ โครงขายดวย โดยการระบุ

ตนทุนการขอเขาใชบริการจะทำโดยการเพิ่มแพคเก็ตที่มีการระบุคาตนทุนการเชื่อมตอเขาไปในตัวขอมูล

เรื่อย ๆ เมื่อขอมูลวิ่งออกจากแตละโหนดการเชื่อมตอหรือแตละผูใหบริการ ซึ่งเมื่อตัวขอมูลสงไปถึงปลาย

ทางก็จะมีสวนของแพคเก็ตราคาตนทุนทั้งหมด ทำใหสามารถคิดคาบริการทั้งหมดได รวมทั้งสามารถที่จะ

แบงสวนการใชงานไปใหกับผูใหบริการแตละรายไดดวย

งานวิทยานิพนธน้ีนำหลักการของการหาเสนทางที่สั้นที่สุดมาใชเชนเดียวกับงานวิจัยดังกลาวขางตน

ซึ่งมีความตองการพื้นฐานเหมือนกันในเรื่องของการจัดเสนทางเพื่อใหโครงขายไดรับผลการประกอบการ

สูงสุดตามฟงกชันวัตถุประสงค งานวิจัยขางตนพิจารณาในสวนของคุณภาพของการใหบริการซึ่ง เปน

สิ่งที่สำคัญอันจะละเลยไมไดโดยที่นำคาการประวิงเวลามาพิจารณาจัดเสนทางแตวิทยานิพนธน้ีพิจารณา

คุณภาพของการจัดเสนทางบนโครงขายโทรคมนาคมในมุมมองของความนาจะเปนในการปฏิเสธการขอ

เขาใชบริการและอรรถประโยชนของโครงขายในภาพรวมแทน

การจัดเสนทางใน [6] จะพิจารณาเสนทางที่มีการประวิงเวลาต่ำที่สุดโดยอาศัยโหนดซึ่งเปนศูนยกลาง
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ในการสงทราฟฟกระหวางโครงขาย โดยศูนยกลางตองทราบขอมูลตาง ๆ ของทุกโครงขายเพื่อหาเสนทาง

ที่ดีที่สุด แตในทางปฏิบัติขอมูลในการใชบริการ การเขาออกโครงขาย โทรโพโลยีของโครงขายแตละ

โครงขายถือเปนความลับของแตละบริษัท นอกจากนั้นการสรางศูนยกลางในการจัดการดูแลยังตองอาศัย

เงินลงทุนในการสรางระบบเพิ่มขึ้นมาดังนั้นการจะนำโหนดที่ทำหนาที่น้ีเขามาใชงานในความเปนจริงจึง

เปนไปไดยาก เพื่อใหสามารถนำไปประยุกตใชงานไดจริง ๆ วิทยานิพนธน้ีจึงหลีกเลี่ยงปญหาขอมูลที่

เปนความลับน้ีโดยพิจาณาการจัดเสนทางภายในโครงขายหลักเทานั้น โครงขายหลักไมจำเปนตองทราบ

ลักษณะการเชื่อมตอของโครงขายอื่น สำหรับการสง ทราฟฟกผานไปยังโครงขายอื่นนั้นโครงขายหลัก

สามารถสงไดโดยการสงผานจุด POI การรับและสงออกทราฟฟกผานจุด POI น้ีจะเสียคาบริการที่เรียกวา

คาเชื่อมตอระหวางโครงขาย การจัดการจึงเปนของโครงขายหลักอยางสมบูรณชวยหลีกเลี่ยงปญหาขอมูล

อันเปนความลับได นอกจากนั้นงานวิทยานิพนธน้ียังมีความแตกตางจากงานวิจัยอื่น ๆ ในเรื่องของการ

พิจารณาโครงสรางตนทุนโดยไดนำเอาตนทุนในการเชื่อมตอโครงขายมาพิจารณาในการจัดเสนทางดวย

1.1.3 สิ่งที่นำเสนอในงานวิทยานิพนธ

การศึกษาเกี่ยวกับนโยบายการคิดราคา การจัดเสนทางมีมากมายที่มุงหวังใหการจัดการทรัพยากรของ

โครงขายใหคุมคา ในงานวิทยานิพนธน้ีก็เปนสวนหน่ึงที่จะมุงศึกษากลยุทธในการประยุกตศาสตรดาน

วิศวกรรมทราฟฟก (traffic engineering) กับปญหาการจัดการทรัพยากรของโครงขายโทรคมนาคม การ

ศึกษาจะเนนใหเห็นภาพในองครวมของระบบโครงขายโทรคมนาคมทั้งระบบซึ่งมีผูใหบริการหลายราย โดย

มีวัตถุประสงคเพื่อนำเสนอและทดสอบกลยุทธการจัดเสนทางที่เหมาะสมที่สุด (optimal routing s-

trategy) ในการสงผานทราฟฟกภายในโครงขายโทรคมนาคมของ ทั้งน้ีโดยพิจารณาผลกระทบของการคิด

คาบริการการเชื่อมตอโครงขาย (interconnection charge) และตนทุนการใหบริการโทรคมนาคม

เพื่อใหสามารถทดสอบกลยุทธตางๆ และนำเสนอโดยไมใหมีผลกระทบในแงลบตอการทำงานของ

โครงขายจริงที่กำลังใหบริการอยู ในงานวิทยานิพนธน้ีจะไดมีการออกแบบ สราง และทดสอบซอฟทแวร

คอมพิวเตอรซึ่งมีความสามารถในการจำลองสถานการณตางๆ ของโครงขายได

ผลการวิเคราะหสถานการณจำลองตาง ๆ ที่จะไดจากการศึกษาวิจัยน้ี สามารถนำไปเปนขอมูลพื้นฐาน

ในการปรับเปลี่ยนกลยุทธในการจัดเสนทางที่เหมาะสมที่สุดสำหรับการใหบริการโทรคมนาคมขององคกร

ได ผลการวิเคราะหจะรวมถึงการคำนวณหาคาดัชนีวัดประสิทธิภาพของระบบเชิงวิศวกรรม ไดแก คา

ความนาจะเปนของการปฎิเสธการขอเขาใชบริการ (call blocking probability) คาอรรถประโยชน

ของขายเชื่อมโยง (link utilization) คาอรรถประโยชนของแตละเสนทาง (route utilization) ตลอดจน

ปริมาณทราฟฟกที่สามารถรองรับไดในแตละเสนทางของโครงขาย นอกจากน้ีผลการวิเคราะหจะรวมถึง

การคำนวณหาคาดัชนีวัดประสิทธิผลของระบบในเชิงธุรกิจ ไดแก ตนทุนเฉลี่ยตอการใหบริการลูกคาหน่ึง
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คน ตนทุนรวมของทั้งโครงขาย รายไดจากกลุมลูกคาตางๆ และกำไรของการใหบริการ โดยใชขอมูลสถิติ

ของทราฟฟก และการกำหนดวิธีการคิดคาบริการบนโครงขาย ทั้งน้ีเพื่อใหสามารถนำผลการวิเคราะหไป

ประยุกตใชไดโดยตรงในการวางแผน และปรับปรุงประสิทธิภาพของการจัดการระบบโครงขายขององคกร

ใหสามารถลดตนทุนในการใหบริการ เพิ่มรายไดจากการประกอบการ ใชประโยชนจากทรัพยากรโครงขาย

ใหคุมคา อันจะนำไปสูการเพิ่มความสามารถ และโอกาสในการแขงขันของผูใหบริการแตละรายไดตอไป

1.2 วัตถุประสงคของงานวิทยานิพนธ

1. งานวิทยานิพนธน้ีนำเสนอกลยุทธดานการจัดการทรัพยากรโครงขาย โดยประยุกตใชศาสตรดาน

วิศวกรรมทราฟฟกในการจัดเสนทางที่ เหมาะสมที่สุดซึ่งใหผลกำไรสูงสุดในการสงผานทราฟฟก

ภายในโครงขายโทรคมนาคมขององคกร

2. ประเมิน ประสิทธิภาพ เชิง วิศวกรรม และ ประสิทธิผล เชิง ธุรกิจ ของ กลยุทธ การ จัด เสนทาง ที่ ได

นำเสนอในวิทยานิพนธน้ี โดยพิจารณาผลกระทบของสถานการณที่มีผูใหบริการโทรคมนาคมมาก

กวา 1 รายในลักษณะของการคิดคาบริการการเชื่อมตอโครงขาย ทั้งน้ีเพื่อเปนขอมูลเบื้องตนใน

การวางแผน และปรับปรุงประสิทธิภาพโครงขายโทรคมนาคมดานอื่น ๆ ตอไป

1.3 ขั้นตอนการดำเนินงาน

1. กำหนดขอบเขตและโครงสรางของปญหาที่จะนำมาใชในการทำวิทยานิพนธ

2. ศึกษาความรูพื้นฐานที่เกี่ยวของกับการจัดเสนทาง

3. ศึกษาวิธีการจัดเสนทางแบบตาง ๆ ตลอดจนการประยุกตวิธีการเหลานั้นมาใช

4. ศึกษาวิธีการคิดคาบริการและคาตนทุนที่เกิดขึ้นบนโครงขาย

5. ศึกษาคาพารามิเตอรอื่น ๆ ที่มีผลกระทบตอโครงขาย

6. เขียนโปรแกรมจำลองการทำงาน

7. วิเคราะหและประเมินผล

8. สรุปผลงานวิจัยและเขียนวิทยานิพนธ
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1.4 ขอบเขตวิทยานิพนธ

ขอบเขตของงานวิทยานิพนธสามารถจำแนกเปนขอเพื่อใหงายตอการพิจารณาดังน้ี

1. นำการคิดคาบริการระหวางโครงขายมาพิจารณารวมกับการประยุกตวิธีการหาเสนทางเพื่อให ได

กำไรสูงสุด

2. โครงขายที่พิจารณาคือโครงขายที่มี ผู ใหบริการหลายรายและใหบริการเพียงแบบเดียวคือบริการ

โทรศัพทผานโครงขายโทรศัพทแบบสวิทชวงจรหรือผานโปรโตคอลอินเทอรเน็ตทั้งน้ีโดยพิจารณา

วาแบนวิดทที่ตองใชในการเชื่อมตอมีขนาดคงที่

3. ศึกษาผลกระทบของการคิดคาบริการแบบตาง ๆ ที่มีตอผูใหบริการและผูใชในโครงขายที่มีผูให

บริการหลายราย

4. การ คิด คาบริการ และ ตนทุน นั้น รวม ทั้ง แบบ ไม เปลี่ยนแปลง ตาม ระยะ เวลา ใช งาน และ แบบ

เปลี่ยนแปลงตามระยะเวลาใชงานได

5. ใชโปรแกรมจำลองระบบโครงขายชวยในการวิเคราะหและประเมินผล โดยมีดัชนีชี้วัดความตองการ

คือกำไรและคุณภาพของการใหบริการโดยวัดจากความนาจะเปนในการปฏิเสธการขอเขาใชบริการ

1.5 ประโยชนที่คาดวาจะไดรับ

1. ผลงานวิจัยน้ีจะทำใหไดแนวคิดในการออกแบบและประเมินประสิทธิผลของการจัดสรรเสนทาง

การสงผานขอมูลในโครงขายของผู ใหบริการโทรคมนาคม และสามารถนำไปใชในการวางแผน

เลือกเสนทางเพื่อเพิ่มผลกำไรใหกับผูใหบริการ ใหไดประโยชนสูงสุดในการดำเนินกิจการเน่ืองจาก

ปจจุบันในประเทศไทยมีโครงขายโทรคมนาคมที่หลากหลาย การเชื่อมตอโครงขายจึงเปนหัวใจหลัก

ในการติดตอระหวางกันของผูใหบริการแตละราย ดังนั้นกลยุทธในการจัดเสนทางจึงมีสวนสำคัญ

ตอการวางแผน พัฒนา และปรับปรุงการใชงานของโครงขายใหไดประสิทธิภาพสูงสุด

2. ซอฟทแวรตัวจำลองระบบโครงขายโทรคมนาคมที่มีผูใหบริการหลายราย และขอมูลที่ไดรับจากการ

วิจัยในวิทยานิพนธน้ีสามารถนำไปใชเปนขอมูลพื้นฐานการวิจัยเชิงลึกเพื่อประเมินผลของการคิด

คาบริการการเชื่อมตอระหวางโครงขายในรูปแบบตาง ๆ



บทที่ 2

โครงขายที่มีผูใหบริการหลายราย

2.1 ความหมายของโครงขายที่มีผูใหบริการหลายราย

ในชวงระยะเวลากวาสิบปที่ผานมา ตลาดโทรคมนาคมทั่วโลกมีการเปลี่ยนแปลงในประเด็นใหญ ๆ

สามประเด็นหลัก คือประเด็นแรกมีผูใหบริการเอกชนเขามามีบทบาทเพิ่มขึ้นในตลาดแทนการที่มีแตสวน

งานของรัฐบาลเทานั้นในการดูแลกิจการโทรคมนาคม ประเด็นที่สองคือมีการเปดเสรีโทรคมนาคมในหลาย

ประเทศเพื่อสรางการแขงขันในตลาดโดยเฉพาะบริการประเภทโทรศัพทมือถือและบริการอินเทอร เน็ต

ประเด็นสุดทายคือมีการจัดตั้งหนวยงานกำกับดูแลกิจการโทรคมนาคมซึ่งแยกตัวเปนอิสระจากผูใหบริการ

ตัวอยางเชนในประเทศไทยไดจัดตั้งคณะกรรมการกิจการโทรคมนาคมแหงชาติ (กทช.) เพื่อเขามามี

บทบาทในการควบคุมการดำเนินงานดานโทรคมนาคมใหเกิดประสิทธิภาพสูงสุด การที่ตลาดโทรคมนาคม

ขยายตัวนักลงทุนเขามาลงทุนในกิจการโทรคมนาคมมากขึ้นสงผลใหโครงขายโทรคมนาคมมีผูใหบริการ

มากกวา 1 ราย ในงานวิทยานิพนธน้ีเรียกลักษณะของโครงขายแบบน้ีวาโครงขายที่มีผูใหบริการหลายราย

(multi–operator network) โดยที่โครงขายตาง ๆ เชื่อมตอกันโดยผานจุดเชื่อมตอหรือ POI (point

of interconnection) ดังแสดงในรูปที่ 2.1

รูปที่ 2.1 โครงขายโทรคมนาคมที่มีผูใหบริการหลายรายเชื่อมตอกันผาน POI
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2.2 ความแตกตางของการจัดการบนโครงขายที่มีผูใหบริการรายเดียวกับโครงขายที่มีผูใหบริการหลาย

ราย

เมื่อลักษณะของการใหบริการและการแขงขันกับผูใหบริการรายอื่นปรับเปลี่ยนรูปแบบไป การปรับ

ตัวใหทัดเทียมกับผู ใหบริการรายอื่นในเรื่องของการดูแลและการจัดการเปนเรื่องสำคัญที่ จะละเลยไม

ได ในอดีตผูใหบริการแตละรายจะจัดการทรัพยากรโครงขายเฉพาะในโครงขายของตนเองและไมซับซอน

มาก แตเมื่อมีโครงขายมากกวาหน่ึงโครงขาย รูปแบบการดูแลและการจัดการทรัพยากรก็จะเปลี่ยนแปลง

ไป นั่นคือนอกจากที่ผูใหบริการแตละรายจะตองจัดการบริหารทรัพยากรภายในโครงขายของตนเองแลว

ยังตองพิจารณาถึงความสัมพันธและการเชื่อมตอกับโครงขายอื่นดวย ไมวาจะเปนการขอเขาใชบริการ

แบบมาขอใชโครงขายเปนทางผานในการสงตอทราฟฟกหรือเพียงแคเชื่อมตอเทานั้น อยางไรก็ตามการ

เชื่อมตอโครงขายและการจัดการโครงขายของผูใหบริการแตละรายยอมมีขอจำกัด ดานการจัดการและการ

ควบคุมปริมาณทราฟฟกในระบบที่ทำไดเฉพาะโครงขายของตนเองเทานั้น นอกจากน้ียังมีขอจำกัดในการ

สงทราฟฟกไปยังโครงขายอื่น ๆ ตัวอยางเชนมีการปฏิเสธการใหบริการจากโครงขายอื่นอันเน่ืองมาจาก

ปริมาณชองสัญญาณมีไมเพียงพอ นอกจากน้ันตำแหนงของการเชื่อมตอกับโครงขายอื่นหรือตำแหนงของ

จุด POI ก็ยอมมีความสำคัญดวย ซึ่งในงานวิทยานิพนธน้ีจะพิจารณาวาตำแหนงของ POI ไดถูกกำหนด

ไวลวงหนาแลวโดยการตกลงกันระหวางผูใหบริการแตละรายที่มีความตองการเชื่อมตอถึงกัน

2.3 นิยามความหมายของศัพทเทคนิคที่ใชในวิทยานิพนธ

ความหมายของคำตาง ๆ ที่ใชในวิทยานิพนธสรุปไดดังน้ี

1. ผู ใหบริการหมายถึง ผู ใหบริการ โครงขาย โทรคมนาคมโดยวิทยานิพนธ น้ีพิจารณาบริการ เพียง

ประเภทเดียวคือบริการที่ใชแบนวิดทคงที่ตอการขอเขาใชบริการหน่ึงครั้งบนขายเชื่อมโยงแตละอัน

เชนบริการโทรศัพทหรือบริการเสียงบนอินเทอรเน็ต (VoIP) เปนตน

2. โครงขายหลัก (main network) หมายถึง โครงขายของผูใหบริการที่งานวิทยานิพนธน้ีมีเปาหมาย

ใหเปนโครงขายซึ่งจะพิจารณาเปนหลัก โดยจะพิจารณาปรับปรุงการจัดการภายในโครงขายเพื่อดูแล

การเชื่อมตอกับโครงขายของผูใหบริการรายอื่น โครงขายหลักเปนโครงขายที่วิทยานิพนธน้ีถือวา

ทราบขอมูลตาง ๆ ภายในโครงขายโดยละเอียด อันไดแก ลักษณะการเชื่อมตอ (topology) จำนวน

ของผูใชบริการ ตลอดจนสามารถจัดการและปรับปรุงการจัดเสนทางภายในโครงขายได ตัวอยาง

แสดงไดดังรูปที่ 2.1

3. โครงขายอื่น (other network(s)) หมายถึง โครงขายของผูใหบริการรายอื่นที่ติดตอกับโครงขาย
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หลักอยู การติดตอกันนั้นเชื่อมตอกันผานทางจุดเชื่อมตอ

4. จุดเชื่อมตอ หมายถึงโหนดในโครงขายหลักที่สามารถรับและสงทราฟฟกไปยังโครงขายอื่นได

5. การเชื่อมตอระหวางโครงขาย หมายถึงการเชื่อมตอระหวางโครงขายตั้งแต 2 โครงขายขึ้นไป

6. คาเชื่อมตอระหวางโครงขาย (interconnection charge) หมายถึง คาบริการในการเชื่อมตอ

ระหวางโครงขายสองโครงขายใด ๆ แบงไดเปน 3 ประเภทคือ

(a) คาเชื่อมตอเมื่อโครงขายหลักเปนตนทาง (origination) เกิดขึ้นเมื่อโครงขายหลักเปนตน

ทางในการสงทราฟฟกเขาไปยังโครงขายอื่นทำใหโครงขายหลักตองเสียคาเชื่อมตอระหวาง

โครงขายใหกับโครงขายอื่น

(b) คาเชื่อมตอเมื่อโครงขายหลักเปนปลายทาง (termination) คือ คาใชจายที่เกิดเมื่อโครงขาย

หลักเปนปลายทางของการสงทราฟฟกซึ่งรับมาจากโครงขายอื่น กรณีน้ีโครงขายหลักจะไดคา

เชื่อมตอโครงขายจากโครงขายอื่น

(c) คาเชื่อมตอระหวางโครงขายแบบใชโครงขายอื่นเปนทางผาน (transit) คือ คาใชจายซึ่ง

เกิดขึ้นเมื่อมีการใชโครงขายเปนทางผาน หากโครงขายอื่นสงทราฟฟกผานโครงขายหลัก

โครงขายหลักจะไดคาเชื่อมตอโครงขาย ในทางกลับกันหากโครงขายหลักสงทราฟฟกผาน

โครงขายอื่น โครงขายหลักจะ เสียคา เชื่อมตอ โครงขาย ใหกับ โครงขายนั้น ทั้งน้ีการคิดคา

เชื่อมตอระหวางโครงขายแบบตาง ๆ จะคิดที่จุดเชื่อมตอของโครงขาย

2.4 ลักษณะของโครงขายที่พิจารณา

หากแบงประเภทของโครงขายคราว ๆ ตามประเภทของใบอนุญาตประกอบกิจการโทรคมนาคมจะแบง

ไดทั้งหมด 3 แบบ [11] คือแบบแรก เปนกิจการที่ไมมีโครงขายและใหบริการลูกคาทั่ว ๆไป เชน อิน

เทอรเน็ต หรือบริการเสริมตาง ๆ บริการเหลาน้ียอมใหมีการใหบริการแบบเสรี การขออนุญาตทำเพียงแค

แจงให กทช. ทราบและเริ่มดำเนินการได แบบที่สองเปนบริการที่มีโครงขายหรือไมมีโครงขายก็ได แต

ใหบริการเฉพาะคนบางกลุมเชนโครงขายวิทยุของรถแท็กซี่ ระบบ ATM ของธนาคารเปนตน แบบที่สาม

เปนกิจการที่มีโครงขายและใหบริการลูกคาทั่ว ๆ ไป เชน โทรศัพทบาน โทรศัพทมือถือ โทรศัพททางไกล

ระหวางประเทศเปนตน โครงขายแบบน้ีมีผลตอการแขงขันแบบเสรีและประโยชนโดยสวนรวม กระทบตอ

ประชาชนในวงกวางซึ่งเปนเหตุผลใหงานวิทยานิพนธน้ีพิจารณาโครงขายลักษณะน้ีเปนหลัก

โครงขายของผูใหบริการที่วิทยานิพนธน้ีสนใจคือโครงขายหลักที่ใหบริการเพียงรูปแบบเดียวโดยในที่น้ี

จะเนนไปที่บริการเสียง ซึ่งเปนบริการที่ใชขนาดของแบนวิดทคงที่ กลาวคือการขอเขาใชบริการแตละ
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ครั้งจะใช 1 ชองสัญญาณและตองเปนโครงขายที่ทราบลักษณะการเชื่อมตอทั้งหมดโดยละเอียด เชน

จำนวนโหนด จำนวนขายเชื่อมโยงและขนาดความจุของขายเชื่อมโยง เปนตน

นิยามใหโครงขายประกอบดวยเซตของโหนด (Mn) และเซตของขายเชื่อมโยง (E) ซึ่งสามารถแสดง

ในลักษณะของกราฟ G(Mn, E) ไดดังตัวอยางในรูปที่ 5.2 โดยที่

Mn คือ เซตของโหนดในโครงขายของผูใหบริการรายที่ n ทั้งน้ี n = 0 จะแทนโครงขายหลัก

E คือ เซตของขายเชื่อมโยงโดย (ri, rj) แทนขายเชื่อมโยงที่มี ri เปนโหนดตนทาง และ rj

เปนโหนดปลายทาง

C(ri, rj) คือความจุของขายเชื่อมโยง ri, rj

R = (r1, r2,..., rk) คือเสนทางที่ใชในการสงทราฟฟกระหวางคูโหนดโดยที่ r1 คือโหนดตนทาง,

rk คือโหนดปลายทาง และ r2, . . . , rk−1 คือโหนดซึ่งทำหนาที่สงตอ

2.5 ลักษณะการขอเขาใชบริการบนโครงขายและทราฟฟกบนโครงขาย

การขอเขาใชบริการ (call arrival) บนโครงขายของทราฟฟกในแตละคูโหนด (ri, rj) แบบปวสซง

ดวยอัตราเฉลี่ย λij โดยที่แตละคูโหนดมีการเรียกเขาที่เปนอิสระตอกัน ระยะเวลายึดชองสัญญาณ (hold-

ing time) ของการเรียกเขาแตละครั้ง มีการแจกแจงแบบเลขชี้กำลังดวยคาเฉลี่ย 1/µ(ri, rj) และเปน

อิสระตอการขอเขาใชบริการ

2.6 การวัดประสิทธิผลบนโครงขายที่มีผูใหบริการหลายราย

การวิเคราะห ประสิทธิผลของ โครงขายหลักที่ พิจารณา ในงานวิทยานิพนธ น้ีจะประเมินตามการจัด

เสนทางที่ ดีที่สุดซึ่งมีฟงกชั่นวัตถุประสงค รูปแบบตาง ๆ การประเมินนั้นจะพิจารณาตัวชี้ วัด ในสอง

รูปแบบทั้งในสวนของ ตัวชี้วัดสมรรถนะของโครงขายทางดานวิศวกรรมและตัวชี้วัดผลการดำเนินงานของ

โครงขายทางดานธุรกิจ

1. ตัวชี้วัดสมรรถนะของโครงขายทางดานวิศวกรรม (engineering performance index) ประกอบ

ดวยดัชนีชี้วัดคุณภาพของการใหบริการ (grade of service : GoS) ซึ่งรวมถึงความนาจะเปน

ในการปฏิเสธการขอเขาใชบริการของลูกคา (customer blocking probability) และ คา

อรรถประโยชน (utilization) หรือความคุมคาของการใชทรัพยากรโครงขาย

2. ตัวชี้วัดผลการดำเนินงานของโครงขายทางดานธุรกิจ (business performance index) ประกอบ

ดวยดัชนีชี้วัดผลการประกอบธุรกิจ เชน รายไดของโครงขาย, ตนทุนของการใหบริการ, และกำไรที่

โครงขายหลักไดรับ ซึ่งรายละเอียดจะไดกลาวในบทตอไป



บทที่ 3

โครงสรางของการคิดตนทุนบนโครงขาย

3.1 การคิดตนทุนบนโครงขายที่มีผูใหบริการหลายรายในภาพรวม

สิ่งที่ตองการมากที่สุดในการดำเนินธุรกิจใด ๆ คือ กำไร ซึ่งเปนพารามิเตอรหน่ึงในการชี้วัดสมรรถนะ

ทางเศรษฐศาสตร ของโครงขายใด ๆ ในที่น้ีจะเนนไปที่การนำเอาตนทุนของเสนทางบนโครงขายประกอบ

กับวิธีการจัดเสนทางเพื่อหาเสนทางที่ดีที่สุดตามฟงกชันวัตถุประสงคตาง ๆ ทั้งภายในโครงขายหลักและ

โครงขายอื่นเพื่อใหไดผลประกอบการหรือกำไรที่มากที่สุดโดยกำไรสามารถหาไดจากความสัมพันธพื้นฐาน

กำไร = รายได – ตนทุน

• รายได คือผลตอบแทนจากการใหบริการโครงขาย รายไดเหลาน้ีอาจจะแตกตางกันไปตามรูปแบบ

การคิดคาบริการ (tariff) ของผูใหบริการ โดยราคาที่ผูใหบริการคิดกับผูใชบริการนั้น อาจขึ้น

อยูปจจัยหลายประเภทตัวอยางเชน พื้นที่ใหบริการ ระยะทาง จำนวนครั้งที่ใช ปริมาณขอมูลที่ใช

เปนตน ในเบื้องตน เราสามารถสรุปการคิดคาบริการพื้นฐานไดเปน 4 ประเภท คือ

1. การคิดคาบริการแบบอัตราคงที่เหมาจาย (flat rate charging) เชนการคิดคาบริการเหมา

จายรายเดือน เปนตน

2. การคิดคาบริการตอการขอเขาใชที่คงที่ (unit fee charging) เชนการคิดคาโทรศัพททาง

ใกลของทศท. ตอครั้งในการเขาใชโครงขาย คาเชาใชโครงขายที่คิดคาบริการเปนรายเดือน

เปนตน

3. การคิดคาบริการแบบแปรเปลี่ยนตามปริมาณการใชงาน (variable charging) เชนการคิด

คาบริการโทรศัพทเคลื่อนที่ การคิดคาบริการโทรศัพททางใกลซึ่งเปลี่ยนแปลงตามระยะเวลา

การใชงาน การคิดคาบริการตามปริมาณขอมูลที่รับสงจริงเชน general packet radio

service (GPRS) เปนตน

4. การคิดคาบริการตามประเภทของการใหบริการ (service charging) การคิดคาบริการแบบ

น้ีไมไดเกิดจากการเรียกเขาแตเปนการคิดจากรูปแบบของการใหบริการ ตัวอยางเชน บริการ

เสริม บริการรับฝากขอความ เปนตน

เน่ืองจากบริการ ในงานวิทยานิพนธ น้ี มี เพียง รูปแบบ เดียว รูปแบบรายได ที่ เลือกพิจารณาและ

เกี่ยวของโดยตรงกับการจัด เสนทางในการขอเขา ใชบริการแตละครั้งจึงคิด เพียงสองรูปแบบคือ
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คาบริการตอการเขาใชโครงขายแตละครั้งคงที่และ คาบริการแบบแปรเปลี่ยนตามปริมาณการใชงาน

โดยปริมาณในที่น้ีหมายถึงระยะในการใชบริการเทานั้น

• ตนทุน คือคาใชจายของผูใหบริการที่ตองลงทุนบนโครงขายในการรับสงทราฟฟก คาใชจายน้ีอาจ

จะเปนแบบคงที่ (fixed cost) ไมเปลี่ยนแปลงตามเวลาที่ใชงาน เชน คาใชจายในการลงทุนสราง

โครงขาย คาใชจายในการดูแลรักษา คาจางพนักงาน เปนตน หรือคาใชจายที่เปลี่ยนแปลงตาม

ปริมาณการใชงาน (variable cost) ก็ได ในวิทยานิพนธน้ีจะพิจารณาแบงตนทุนตามประเภท

ของการใชโครงขายออกเปน 2 รูปแบบคือ

1. คาใชจายที่เกิดบนโครงขายหลัก

2. คาใชจายที่เกิดจากการเชื่อมตอโครงขายกับผูใหบริการรายอื่นซึ่งมี 3 กรณียอยคือ

(a) คาใชจายที่คิดเมื่อโครงขายหลักเปนตนทางสงทราฟฟกไปยังโครงขายอื่น

(b) คาใชจายที่คิดเมื่อโครงขายหลักเปนปลายทางรับทราฟฟกมาจากโครงขายอื่น

(c) คาใชจายที่คิดเมื่อโครงขายหลักใชโครงขายอื่นเปนทางผานหรือโครงขายอื่นใชโครงขาย

หลักเปนทางผาน

3.2 คาบริการการเชื่อมตอระหวางโครงขาย

การเชื่อมตอระหวางโครงขายมีวัตถุประสงคเพื่อใหผูใชบริการโทรคมนาคมจากตางโครงขายสามารถ

ติดตอสื่อสารกันได การเชื่อมตอโครงขายระหวางผูใหบริการเปนปจจัยที่สําคัญอยางยิ่งที่จะทําใหตลาด

โทรคมนาคมมีการแขงขันที่มีประสิทธิภาพได เร็วขึ้น การคิดคาบริการการเชื่อมตอจึงเปนองคประกอบ

สำคัญที่กำหนดคาใชจายของผู ใหบริการแตละรายและเปนปจจัยที่ตองนำมาชวยในการตัดสินใจในการ

จัดการและปรับปรุงโครงขายใหไดประสิทธิภาพสูงสุด

คูมือการกํากับดูแลโทรคมนาคมของธนาคารโลกไดกลาวถึงหลักการพื้นฐานที่สําคัญในการเชื่อมตอ

โครงขายไว 7 ประการ ซึ่งสอดคลองกับหลักการของเอกสารอางอิงขององคการการคาโลก (WTO Ref-

erence Paper) และหลักการเชื่อมตอโครงขายของเอเปค (APEC Principles of Interconnection)

มีรายละเอียดดังน้ี[11]

1. การจัดทำแนวทางปฏิบัติสำหรับการเชื่อมตอโครงขายลวงหนา

เน่ืองจากการเชื่อมตอโครงขายเปนประเด็นที่ซับซอนและมีรายละเอียดคอนขางมากทั้งทางดาน

เทคนิคและการเงิน หนวยงานกำกับดูแลในหลายประเทศจึงมีนโยบายใหผู ใหบริการในกิจการ

โทรคมนาคมเจรจาในเชิงพาณิชยในการเชื่อมตอโครงขายกันเองกอน หากการเจรจาลมเหลวผูให
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บริการจะสามารถรองขอใหมีกระบวนการระงับขอพิพาทหรือบังคับใชกฎหมายการแขงขันทางการ

คาเพื่อแกปญหาได การมีแนวทางการกำกับดูแลไวลวงหนาหรือการตั้งกติกาการเชื่อมตอโครงขาย

ไวลวงหนาจะทำใหกฎเกณฑตางๆ ชัดเจนและชวยใหสามารถจัดการกับปญหาการเชื่อมตอไดงาย

ขึ้น

2. การกำหนดใหผูใหบริการที่มีอำนาจเหนือตลาดหรือผูใหบริการที่มีโครงสรางพื้นฐานที่จำเปน (es-

sential facilities) มีหนาที่ตองใหผูอื่นเชื่อมตอโครงขาย

ในชวงแรกของการเปดเสรีตลาดโทรคมนาคม หนวยงานกำกับดูแลสวนใหญจะตองการใหผู ให

บริการที่มีอำนาจเหนือตลาดหรือผูใหบริการรายใหญซึ่งโดยทั่วไปเปนผูใหบริการโทรศัพทพื้นฐาน

รายเดิม ยินยอมใหผูใหบริการรายอื่นเชื่อมตอโครงขาย เพื่อสงเสริมใหเกิดการแขงขันในตลาด โดย

ผูใหบริการที่มีอำนาจเหนือตลาดจะตองใหผูใหบริการรายอื่นเชื่อมตอโครงขายอยางทันเวลา ได

มาตรฐาน ตลอดจนตองใหเชื่อมตอโครงขายได ณ ทุกจุดที่เปนไปไดในทางเทคนิค (any techni-

cally feasible point)

3. การเชื่อมตอโครงขายควรจะมีความโปรงใส (transparency)

ตามหลักการปฏิบัติที่ดี กระบวนการการเชื่อมตอโครงขายควรจะมีความโปรงใส โดยมีการเปดเผย

กฎระเบียบ สัญญาและขอมูลตาง ๆ ตอสาธารณะ เพื่อใหผูใหบริการทั้งหมดสามารถทบทวน

และใหความคิดเห็นในเงื่อนไขตางๆ ของการเชื่อมตอโครงขายได ความโปรงใสในการเชื่อมตอ

โครงขายถือวา เปนวิธีการสำคัญในการปองกันพฤติกรรมที่กีดกันการแขงขันจากผูประกอบการ

ที่มีอำนาจเหนือตลาด เพราะการเปดเผยเอกสารที่สำคัญและกระบวนการเจรจาทั้งหมดจะทำให

หนวยงานกำกับดูแลสามารถติดตามและปองกันพฤติกรรมกีดกันการแขงขันหรือเลือกปฏิบัติได

นอกจากน้ี ความโปรงใสยังทำใหหนวยงานกำกับดูแลและผูมีสวนเกี่ยวของในตลาดทุกรายสามารถ

เปรียบเทียบคาเชื่อมตอโครงขายและเงื่อนไขตางๆ ไดสะดวกมากขึ้น

4. การเชื่อมตอโครงขายควรจะไมเลือกปฏิบัติ (non-discrimination)

หนวยงานกำกับดูแลควรสงเสริม ให เกิดการ เชื่อมตอ ระหวาง จุดของ โครงขาย โทรคมนาคมอยาง

ทั่วถึง (any-to-any connectivity) โดยไม เลือกปฏิบัติ ซึ่งหมายถึงการที่ ผู ใหบริการทุก

รายสามารถเชื่อมตอกับผูใหบริการรายอื่นในตลาดไดโดยไมมีผูใหบริการรายใดมีอำนาจควบคุม

โครงสรางพื้นฐานที่จำเปนและกีดกันผูใหบริการรายอื่นในการติดตอเขามาในโครงขายตน ในทาง

ปฏิบัติ การหามพฤติกรรมที่เลือกปฏิบัติจะบังคับใชเฉพาะกับผูใหบริการที่มีโครงขายและมีอำนาจ

เหนือตลาดเทานั้น
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5. คาเชื่อมตอโครงขายควรจะสะทอนตนทุน (cost orientation)

ผูใหบริการที่มีอำนาจเหนือตลาดจะมีแนวโนมที่จะกำหนดคาเชื่อมตอโครงขายใหสูงที่สุดเทาที่จะทํา

ไดและอาจจะสูงกวาตนทุนมาก ซึ่งถือเปนการกีดกันผูใหบริการรายใหมไมใหเขาสูตลาด และยังสง

ผลใหผูใชบริการทั่วไปจะตองจายคาบริการที่สูงกวาตนทุน นอกจากน้ี คาเชื่อมตอโครงขายที่สูงเกิน

ไปจะทำใหผูใหบริการที่มีอำนาจเหนือตลาดมีกําไรมากและอาจนํากําไรดังกลาวมาอุดหนุนบริการ

อื่นที่มีแขงขัน การเชื่อมตอโครงขายโดยคิดคาเชื่อมตอโครงขายที่สะทอนตนทุนชวยเปนมาตรฐาน

การกำหนดราคาที่ถูกตองแกทองตลาด

6. กระบวนการเชื่อมตอโครงขายควรจะทันตอเวลา (timeliness)

ผูใหบริการรายเดิมมักจะมีความโนมเอียงที่หนวงเหน่ียวและทำใหเกิดความลาชาในกระบวนการ

เจรจาเชื่อมตอโครงขายเพื่อกีดกันผูใหบริการรายใหมไมใหเขาสูตลาด โดยที่ผูใหบริการรายเดิม

สามารถหากําไรจากบริการในตลาดไดตอไปเรื่อยๆ ซึ่งสงผลเสียหายตอตลาดและผูบริโภค การ

เชื่อมตอจึงตองทำอยางรวดเร็วและทันตอเวลา

7. หนวยงานกำกับดูแลควรจัดใหมีกระบวนการระงับขอพิพาทที่รวดเร็วและยุติธรรม

ปญหาในการเจรจามักเกิดจากอำนาจตอรองที่ไมเทาเทียมกันระหวางผูใหบริการที่มีอำนาจเหนือ

ตลาดกับผูใหบริการรายอื่น หนวยงานกำกับดูแลควรกำหนดกฎเกณฑตางๆ ที่จะชวยสงเสริมให

คูเจรจามีแรงจูงใจในการเจรจาใหเกิดผลสําเร็จโดยไมตองอาศัยการตัดสินจากหนวยงานกำกับดูแล

หรือ ศาลยุติธรรม เชน การ กำหนดกฎเกณฑ สํา หรับ กระบวนการ เจรจา การ กำหนด ให มี

อนุญาโตตุลาการ รวมไปถึงการกำหนดโทษปรับหรือเพิกถอนใบอนุญาตประกอบการหากผู ให

บริการฝาฝนกฎเกณฑการเชื่อมตอโครงขาย หนวยงานกำกับดูแลของบางประเทศยังกำหนดให

ผู ใหบริการประกาศขั้นตอนการระงับขอพิพาทของตน โดยหนวยงานกำกับดูแลเปนผูอนุมัติวา

กระบวนการดังกลาวสามารถยอมรับไดหรือไม ทั้งน้ีควรจะมีกระบวนการระงับขอพิพาทในกรณีที่ผู

ใหบริการไมพอใจกับบริการตามขอตกลงเชื่อมตอโครงขายเดิมดวย

3.3 การคิดคาบริการและตนทุนในแบบจำลองของโครงขาย

ในตลาดโทรคมนาคมที่มีการผูกขาด แบบจำลองทางธุรกิจประกอบดวยกลุมคนสองฝาย ระหวางผู

ใหบริการกับลูกคา การคิดราคาและคาใชจายที่เกิดขึ้นไมซับซอนมากนัก โดยขึ้นกับขอตกลงระหวางผูให

บริการกับลูกคา สวนในงานวิทยานิพนธน้ีจะพิจารณาถึงการคิดราคา และตนทุนรูปแบบใหมซึ่งเปนไปได

ในทางปฏิบัติบนโครงขายโทรคมนาคมที่มีผูใหบริการหลายรายโดยรายไดและตนทุนนั้นจะคิดตามจำนวน
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ครั้งของการขอเขาใชบริการ

เมื่อโครงขายยอมรับการขอเขาใชบริการ โครงขายจะสรางเสนทาง R = (r1, r2, . . . , rk) ใหกับการ

ขอเขาใชบริการโดยที่ ri ∈ M0 แทนโหลดของโครงขายหลักและ ri ∈ Mn : n 6= 0 แทนโหนดของ

โครงขายอื่น คาบริการและตนทุนจะคิดเทียบกับเสนทางนั้น ๆ การคิดตนทุนของระบบแบงเปน 2 ประเภท

คือตนทุนของขายเชื่อมโยงและตนทุนของการสงทราฟฟกผานโหนดดังน้ี

1. ตนทุนของการสงทราฟฟกผานขายเชื่อมโยงระหวางโหนด ri และ rj แทนดวย L(ri, rj) สามารถ

แบงไดเปน 4 กรณี คือ

(a) ตนทุนภายในโครงขายหลัก (internal cost) คือตนทุนตอหนวยคงที่รวมถึงคาติดตั้ง

คาบำรุงรักษาขายเชื่อมโยง เปนตน ซึ่งจะคิดเมื่อขายเชื่อมโยงที่โหนดตนทางและโหนดปลาย

ทางอยูในโครงขายหลัก นั่นคือ ri, rj ∈ M0 ในทางปฎิบัติ ตนทุนL(ri, rj) = 0 ดังรูปที่

3.1

รูปที่ 3.1 ตนทุนภายในโครงขายหลัก

(b) ตนทุนเมื่อ โครงขายหลักเปนตนทาง (originate cost) คือตนทุนซึ่ง เกิดจากการที่ผู

ใหบริการโครงขายหลักขอเขาใชบริการเชื่อมตอกับโครงขายอื่นซึ่งจะคิดเมื่อขายเชื่อมโยง

ที่โหนดตนทางอยูในโครงขายหลักและโหนดปลายทางอยูในโครงขายของผูใหบริการรายอื่น

นั่นคือ ri ∈ M0, rj ∈ Mn : n 6= 0 ในทางปฏิบัติตนทุน L(ri, rj) = 0 ดังรูปที่ 3.2

รูปที่ 3.2 ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนตนทาง

(c) ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนปลายทาง (terminate cost) คือตนทุนซึ่งเกิดขึ้นเมื่อผูให

บริการโครงขายอื่นขอเขามาเชื่อมตอกับโครงขายหลักโดยโครงขายหลักเปนโหนดปลายทาง

จะคิดเมื่อขายเชื่อมโยงที่มีโหนดตนทางอยูในโครงขายของผูใหบริการรายอื่นและโหนดปลาย
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ทางอยู ในโครงขายหลัก ri ∈ Mn, rj ∈ M0 : n 6= 0 ในทางปฏิบัติตนทุน

L(ri, rj) 5 0 ดังรูปที่ 3.3

รูปที่ 3.3 ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนปลายทาง

(d) กรณีที่ขายเชื่อมโยงที่มีโหนดตนทางและโหนดปลายทางอยูในโครงขายของผูใหบริการราย

อื่น นั่นคือ ri, rj /∈ M0 กรณีน้ีจะไมสนใจพิจารณาตนทุน เพราะไมเกี่ยวของกับการ

จัดเสนทางภายในโครงขายหลักและถือวาเปนความรับผิดชอบของผูใหบริการรายอื่นดวย

2. ตนทุนของการสงทราฟฟกผานโหนด ri หรือเรียกอีกแบบหน่ึงวาคาขอใชบริการโครงขายอื่นเพื่อ

เปนทางผาน (transit cost) (ดังรูปที่ 3.5 และ 3.4) จะคิดก็ตอเมื่อมีการสงทราฟฟกขาม

โครงขายผานโหนด ri ถาไมมีการสงทราฟฟกผานโครงขายที่โหนดนั้นตนทุนของโหนดจะเปน

ศูนย ตนทุนชนิดน้ีแตกตางจากแบบคิดที่จากขายเชื่อมโยง กลาวคือ ตองนำขอมูลของโหนดตนทาง

และโหนดปลายทางของเสนทางนั้นมาพิจารณาประกอบดวย ให T (ri) เมื่อ i = 2, . . . , k แทน

ตนทุนของการสงทราฟฟกผานโหนด ri

T (ri) =


αn, ri−1 ∈ M0, ri ∈ Mn6=0, rk ∈ Mm6=n

−βn, ri−1 ∈ Mn, ri ∈ M0, rk ∈ Mm6=0

0, otherwise

(3.1)

รูปที่ 3.4 ตนทุนของการใชโครงขายหลักเปนทางผาน

ในสมการที่ ( 3.1) αn ≥ 0 คือคาใชจายที่ตองจายใหกับผูใหบริการรายที่ n เมื่อโครงขายหลัก

สง ทราฟฟกผานโครงขายของผูใหบริการรายที่ n เพื่อไปยังโครงขายหลักเองหรือไปยังโครงขาย

อื่น m ซึ่งไมใชผูใหบริการรายที่ n สำหรับคา βn ≥ 0 คือคาใชจายที่โครงขายหลักเรียกเก็บจากผู

ใหบริการรายที่ n ซึ่งตองการสงทราฟฟกผานโครงขายหลักไปยังผูใหบริการรายอื่นที่ m ซึ่งไมใช

โครงขายหลัก
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รูปที่ 3.5 ตนทุนของการใชโครงขายอื่นเปนทางผาน

ดังนั้นตนทุนรวม C(R) ของการใชเสนทาง R = (r1, . . . , rk) เปนตนทุนที่รวมการคิดตนทุนทั้ง

ในกรณีที่คิดตนทุนจากขายเชื่อมโยงและกรณีที่คิดตนทุนผานโหนด ซึ่งสามารถเขียนเปนสมการไดดังน้ี

C(R) =
k∑

i=2

(L(ri−1, ri) + T (ri)) (3.2)

การคิดคาบริการบนเสนทางตามสมการ (3.2) จะถูกใช เปนพารามิเตอรสำคัญในการพิจารณาจัด

เสนทางรูปแบบตาง ๆ ดังจะไดกลาวถึงในบทตอไป



บทที่ 4

กลยุทธในการจัดเสนทาง

4.1 พื้นฐานของการจัดเสนทาง

การจัดเสนทาง คือกระบวนการสงทราฟฟกผานโครงขายจากตนทางไปยังปลายทางประกอบดวย 2

กระบวนการใหญ ๆ คือ อันดับแรกเลือกเสนทางซึ่งอยูในสภาวะที่ดีที่สุด และอันดับสองคือสงทราฟฟก

ไปบนเสนทางที่ เลือกไวขางตน ในกระบวนการจัดเสนทางใหอยู ในสภาวะที่ดีที่สุดนั้นนิยมใชวิธี เลือก

ตามมาตรฐานทั่วไปเชนพิจารณาจากปริมาณแบนดวิดท หรือปริมาณความจุของระบบที่รองรับไดเปนตน

กระบวนการชวยในการตัดสินใจหรือขั้นตอนวิธีการจัดเสนทางจะสรางตารางการจัดเสนทาง (routing ta-

ble) ซึ่งประกอบดวยขอมูลของเสนทางที่สามารถเลือกไดและเสนทางที่ดีที่สุดตามเทคนิคของขั้นตอนวิธี

การจัดเสนทางนั้น ๆ เทคนิคเหลาน้ีจะแตกตางกันออกไปตามวัตถุประสงคของการใชงาน

4.1.1 ประเภทของวิธีจัดเสนทาง

วิธีจัดเสนทางสามารถแบงตามลักษณะที่แตกตางกันไดดังน้ี

1. แบบคงที่ (static) และแบบพลวัต (dynamic) การจัดเสนทางแบบคงที่จะกำหนดเสนทางไว

ลวงหนาแลวและจะไมมีการเปลี่ยนแปลงจนกวาผูดูแลระบบจะเขามาเปลี่ยนแปลงเองเทานั้น สวน

การจัดเสนทางแบบพลวัตนั้นการจัดเสนทางสามารถทำไดโดยใชโปรแกรมซึ่งสามารถปรับเปลี่ยน

การจัดเสนทางไดตามสภาวะของโครงขายในขณะนั้นหรือตามเงื่อนไขที่ไดกำหนดไว

2. แบบเสนทางเดียว (single-path) และแบบหลายเสนทาง (multi-path) วิธีการจัดเสนทางแบบ

หลายเสนทางจะยอมใหทราฟฟกที่ไปยังปลายทางเดียวกัน มัลติเพลกซกันและสงไปในสายสง

หลาย ๆ สายไดซึ่งเปนขอแตกตางกับแบบเสนทางเดียว นอกจากนั้นการจัดเสนทางแบบหลาย

เสนทางยังใหคา throughput และคาความนาเชื่อถือสูงกวาดวยในกรณีทั่วไปอาจเรียกไดวาเปน

ลักษณะของการแบงโหลด (load sharing)

3. แบบ ราบ (flat) และ แบบ ลำดับ ชั้น (hierarchical) วิธีการ จัด เสนทาง แบบ ราบ คือ

แตละโหนดที่เลือกเสนทางไดจะมองโหนดอ่ืนในฐานะเทาเทียมกันสวนแบบลำดับชั้นโครงขายจะ

แบงโหนดแตละโหนดออกเปนระดับและใหความสำคัญในการจัดเสนทางไมเทากัน

4. แบบใหความสำคัญกับโหนดตนทาง (host-intelligent) และแบบใหความสำคัญกับโหนดระหวาง

ทาง (router-intelligent) วิธีการจัดเสนทางแบบใหความสำคัญกับโหนดตนทางคือตนทางและ
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ปลายทางเปนผูมีอำนาจในการหาเสนทางสวนโหนดที่เปนทางผานของเสนทางนั้น ๆ มีหนาที่เพียง

รับและสงตอขอมูลเทานั้น สวนวิธี ใหความสำคัญกับโหนดระหวางทางนั้นโหนดที่ เปนทางผาน

สามารถตัดสินใจเลือกเสนทางเองได

5. การจัดเสนทางภายในโดเมนเดียวกัน (intradomain) และการจัดเสนทางระหวางโดเมน (inter-

domain) เปนวิธีการจัดเสนทางภายในโดเมนและวิธีการจัดเสนทางตางโดเมนกันตามลำดับซึ่งทั้ง

สองวิธีน้ีมีธรรมชาติของการจัดเสนทางแตกตางกันโดยที่วิธีการจัดเสนทางที่ดีที่สุดภายในโดเมน

เดียวกันไมไดรับประกันวาจะดีที่สุดสำหรับการจัดเสนทางระหวางโดเมน

6. แบบแสดงสถานะของขายเชื่อมโยง (link-state) และแบบเวกเตอรแสดงทิศทาง (distance vec-

tor) แบบแสดงสถานะของขายเชื่อมโยงหรือที่รูจักกันในชื่อของวิธีการจัดเสนทางที่สั้นที่สุดเปนอัน

ดับแรก (shortest path first algorithm) จะทำงานโดยการกระจายขอมูลเกี่ยวกับเสนทางไปทั่ว

ทั้งระบบโครงขาย นั่นก็คือสำหรับแตละโหนดจะสงขอมูลชุดเล็ก ๆ เกี่ยวกับตารางเสนทางที่อธิบาย

ถึงขอมูลการเชื่อมตอของตัวมันเองใหกับโหนดอื่น ๆ ทั้งระบบ สำหรับวิธีการแบบน้ีแตละโหนดจะ

สามารถสรางภาพเสนทางของทั้งระบบไดสวนวิธีแบบเวคเตอรแสดงทิศทางหรือที่รูจักกันในชื่อ

ของ Bellman-Ford จะทำงานในอีกรูปแบบ คือ แตละโหนดจะทำการสงขอมูลทั้งหมดเกี่ยวกับ

ตารางเสนทางของตัวมันเองใหกับโหนดที่อยูติดกันเทานั้นซึ่งแตกตางกับวิธีการแบบแสดงสถานะ

ของขายเชื่อมโยงที่ จะทำการสงขอมูลตารางเสนทางกระจายใหกับโหนดอื่น ๆ ทั่วทั้ง โครงขาย

วิธีการสงแบบเวคเตอรแสดงทิศทางน้ีจะทำใหแตละโหนดมีขอมูลการเชื่อมตอกับโหนดที่อยูถัดไป

เทานั้น ไมสามารถวาดภาพการเช่ือมตอทั้งระบบได หากเปรียบเทียบในแงของการทำงานแบบ

แสดงสถานะของขายเชื่อมโยงจะใหผลการทำงานที่มีประสิทธิภาพดีกวา คือมักจะได เสนทางที่

ดีกวา รวมทั้งสามารถหลีกเลี่ยงการเกิดลูปในเสนทางไดดวย ซึ่งการทำงานแบบ แบบเวกเตอร

แสดงทิศทางจะทำงานไดเร็วกวา ใชการประมวลผลนอยกวาแตเสนทางที่ไดอาจจะไมเปนเสนทางที่

ดีที่สุด และ อาจจะเกิดลูปในเสนทางได นอกจากน้ีแบบแสดงสถานะของขายเชื่อมโยงเปนวิธีการที่

ใชตนทุนในการรักษาดูแลคอนขางสูง กวาแบบเวกเตอรแสดงทิศทาง

การจัดเสนทางที่นำมาใชในงานวิทยานิพนธน้ีนำหลักการของลักษณะการจัดเสนทางทั้งแบบคงที่และแบบ

พลวัตซึ่งมีเสนทางสำรองไดมากกวา 1 เสนทาง ประกอบกับวิธีการจัดเสนทางที่สั้นที่สุดตามฟงกชัน

วัตถุประสงค โดยจะกำหนดเสนทางที่เปนไปไดไวในตารางการจัดเสนทาง การจัดเสนทางน้ีจะพิจารณา

บนโครงขายโทรคมนาคมที่มีผูใหบริการหลายราย
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4.1.2 ตารางในการจัดเสนทาง

ตารางในการจัดเสนทางประกอบดวยขอมูลที่จะใชโดยโปรแกรมบนโหนดที่จะเลือกเสนทางที่ดีที่สุด

การสรางตารางจะใชตัวชี้วัดที่แตกตางกัน เชนความยาวของเสนทาง (path length) ความนาเชื่อถือ (re-

liability) การประวิงเวลา (delay) แบนดวิดท (bandwidth) โหลด (load) ตนทุนในการใหบริการ

(communication cost) เปนตน

4.2 กลยุทธของการจัดเสนทางที่ศึกษาในวิทยานิพนธ

การจัดเสนทางถือวาเปนประเด็นหน่ึงซึ่งสำคัญในการจัดสรรทรัพยากรโครงขายและชวยในการจัดการ

โครงขายใหไดประโยชนสูงสุด งานวิทยานิพนธ น้ีจึงไดศึกษาภาพรวมของกลยุทธในการจัดเสนทางใน

รูปแบบตาง ๆ โดยประยุกตวิธีการจัดเสนทางดวยวิธีการหาเสนทางที่สั้นที่สุดรวมกับการประเมินตนทุน

ของเสนทาง R ตามสมการที่ (3.2) ซึ่งไดรวบรวมเอาตนทุนของเสนทางทั้งในสวนของตนทุนที่เกิดขึ้น

บนโครงขายหลักและตนทุนในการเชื่อมตอกับโครงขายอื่นมาประกอบการพิจารณาจัดเสนทางดวย การ

ประเมินตนทุนในลักษณะน้ีมุงหวังใหผูใหบริการโครงขายหลักสามารถเลือกเสนทางและจัดสรรทรัพยากร

โครงขายอยางคุมคาและไดรับกำไรจากการจัดเสนทางนั้นสูงสุด แบงเปน 4 แบบคือ

1. การจัดเสนทางที่สั้นที่สุดโดยไมพิจารณคาเชื่อมตอระหวางโครงขาย (Shortest path with no

interconnection : nISPR )

2. การจัดเสนทางที่สั้นที่สุดโดยพิจารณาจากการใชทรัพยากรโครงขาย (Resource-based ISPR)

3. การจัดเสนทางที่สั้นที่สุดโดยพิจารณาจากตนทุนของแตละเสนทาง (Cost-based ISPR)

4. การประยุกตการจัดเสนทางแบบพลวัตดวยวิธีใหม (novel generalization dynamic alterna-

tive routing with interconnection charge :IDAR)

4.2.1 การจัดเสนทางที่สั้นที่สุดโดยไมพิจารณาคาเชื่อมตอระหวางโครงขาย

การ จัด เสนทาง แบบ nISPR ใน งาน วิทยานิพนธ น้ี ได นำมา เปน พื้นฐาน ใน การ จัด เสนทาง

เพื่อ เปรียบเทียบ การ จัด เสนทาง จะพิจารณาบนพื้นฐานความ เปนจริง ในการจัด เสนทางบน โครงขาย

โทรคมนาคมซึ่งยังไมไดมีการพิจารณาคาเชื่อมตอระหวางโครงขาย หรืออาจกลาวไดวาคาใชจายในการสง

ทราฟฟกไปยังโครงขายอื่นทั้งในแบบโครงขายหลักเปนตนทางและโครงขายหลักเปนปลายทางจะไมเสีย

คาใชจาย สวนการใชโครงขายเปนทางผานนั้น การจัดเสนทางในรูปแบบน้ีจะไมยินยอมใหการขอเขาใช

บริการซึ่งมีเสนทาง R ซึ่งมีโหนดของโครงขายอื่นเปนทางผานเขามาใชบริการโครงขาย สำหรับการจัด
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เสนทางของ nISPR นั้นจะสรางตารางในการจัดเสนทางโดยเสนทางR ของแตละคูโหนดใด ๆ จะเรียง

จากตนทุนของเสนทางนอยไปยังตนทุนของเสนทางสูงสุด ตนทุนของเสนทางน้ีสามารถหาไดจากสมการ

ที่ (3.2) โดยตนทุนของการเชื่อมตอโครงขายเปน 0 ทั้งหมด สามารถเขียนเปนลำดับการทำงานไดดังรูป

4.1

รูปที่ 4.1 รูปแสดงการทำงานของการจัดเสนทางแบบ nISPR

4.2.2 การจัดเสนทางที่สั้นที่สุดโดยพิจารณาจากตนทุนของแตละเสนทาง

วิทยานิพนธน้ีเลือกพิจารณาการจัดเสนทางแบบ cost-based ISPR โดยใหการจัดเสนทางน้ีเปน

ตัวแทนของการจัดเสนทางซึ่งมีวัตถุประสงคใหโครงขายมีตนทุนในการจัดเสนทางของการขอเขาใชบริการ

แตละครั้งต่ำที่สุด การจัดเสนทางนั้นจะสรางตารางในการจัดเสนทางโดยเสนทาง R ของแตละคูโหนดใด

ๆ จะเรียงจากตนทุนของเสนทางนอยไปยังตนทุนของเสนทางสูงสุด ตนทุนของเสนทางน้ีสามารถหาได

จากสมการที่ (3.2) วิธีการน้ีแตกตางจากการจัดเสนทางแบบ nISPR คือเมื่อมีการขอเขาใชบริการและ

โครงขายหลักยอมรับการขอเขาใชนั้น ตนทุนของเสนทางคิดทั้งตนทุนที่เกิดบนโครงขายหลักและตนทุน

อันเกิดจากการเชื่อมตอโครงขายดวย สามารถเขียนเปนลำดับการทำงานไดดังรูป 4.2
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รูปที่ 4.2 รูปแสดงการทำงานของการจัดเสนทางแบบ Cost-based ISPR

4.2.3 การจัดเสนทางที่สั้นที่สุดโดยพิจารณาจากการใชทรัพยากรโครงขาย

วิทยานิพนธน้ีเลือกพิจารณาการจัดเสนทางแบบ resource-based ISPR โดยใหการจัดเสนทางน้ีเปน

ตัวแทนของการจัดเสนทางซึ่งมีวัตถุประสงคให โครงขายเลือกเสนทางโดยพิจารณาจากการใชทรัพยากร

โครงขายซึ่งในที่น้ีหมายถึงใชจำนวนขายเชื่อมโยงต่ำที่สุดเพื่อสรางเสนทาง R สำหรับตนทุนของเสนทาง

เพี่อนำมาเปรียบเทียบพารามิเตอรทางธุรกิจนั้นคิดทั้งตนทุนที่เกิดบนโครงขายหลักและตนทุนอันเกิดจาก

การเชื่อมตอโครงขายดวย สามารถเขียนเปนลำดับการทำงานไดดังรูป 4.3

4.2.4 การประยุกตการจัดเสนทางแบบพลวัตดวยวิธีใหม

การจัดเสนทางแบบพลวัตเปนเทคนิคการจัดเสนทางที่มีความยืดหยุนในการปรับเปลี่ยนเสนทาง โดย

เริ่มจากการเรียนรูสถานะของโครงขาย แลวปรับเปลี่ยนเสนทางให เหมาะสมตามลำดับ งานวิจัย เชน

[12] ไดนำเสนอแนวคิดพื้นฐานเกี่ยวกับการจัดเสนทางแบบพลวัตรวมทั้งไดนำ DAR ไปประยุกตใช

งานอยางมากมาย DAR เปนวิธีหน่ึงในการจัดเสนทางที่ใชในระบบโครงขายโทรศัพทที่มีการเชื่อมตอ

สมบูรณและมีเพียงบริการเดียว การทำงานของ DAR จะพยายามใชงานเสนทางใดเสนทางหน่ึงที่อยู

ระหวางโหนดตนทางไปปลายทางใหมากที่สุดกอนที่จะมีการปฎิเสธการขอใชงานเสนทางนั้น เมื่อมีการ

ปฎิเสธการเขาใชงานในเสนทางนั้นแลว ก็จะทำการสุมเอาเสนทางอื่น ๆ ที่อยูในตารางการจัดเสนทาง
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รูปที่ 4.3 รูปแสดงการทำงานของการจัดเสนทางแบบ Resource-based ISPR

เพื่อนำมาใชเปนเสนทางผานของขอมูลตอไปจนกระทั่งเสนทางนั้นเต็มและทำการปฎิเสธการเขาใชงาน

จากนั้นก็จะสุมเอาเสนทางอื่นที่อยูในรายการมาใชงานจนกวาจะหมด

IDAR เปนวิธีการจัดเสนทางที่มีการปรับตัวและกระจายการใชงานเปนอยางดี โดยแตละคูโหนดที่

ตองการการเชื่อมตอจะมีการ เรียนรู สถานะของโครงขายและทำการปรับตัวให เขากับสถานะของระบบ

โครงขายในขณะนั้นอยูเสมอ เน่ืองจาก ความงาย ความสามารถในการวิเคราะหสถานะโครงขาย และ

ประสิทธิภาพที่ดีของการจัดเสนทางรูปแบบน้ี DAR จึงถูกนำไปใชในการจัดเสนทางบนโครงขายแบบ

แพ็กเก็ตสวิทช (packet-switched) ที่มีบริการหลายประเภท [13] และสำหรับสถานการณท่ีตองการ

การจัดเสนทางใหม (rerouting) [14] ดวย

ในวิทยานิพนธ น้ีไดขยายขอบเขตการทำงานของ DAR เปน IDAR ซึ่งขยายการทำงานของ

DAR สองแนวทางดวยกัน อยางแรกคือระบบโครงขายไมจำเปนจะตองเปนโครงขายที่มีการเชื่อมตอ

สมบูรณ(full mesh) และอยางที่สองคือประยุกตการคิดคาบริการการเชื่อมตอระหวางโครงขายเพื่อนำมา

ใชในการจัดเสนทางดวย รูปที่ 4.4 แสดงถึงแผนผังของวิธีการจัดเสนทางแบบ IDAR กลาวคือสำหรับ

คูโหนดใด ๆ เสนทางที่เปนไปไดทั้งหมดจะถูกจัดแบงเปนกลุมยอย แตละกลุมจะมีตนทุนของเสนทาง

เหมือนกัน ในรูปที่ 4.4 และ x แสดงหมายเลขของกลุม โดยที่ x = 1, 2, 3, เรียงลำดับตามตนทุนจาก

นอยไปมากตามคาดัชนี
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รูปที่ 4.4 รูปแสดงการทำงานของการจัดเสนทางแบบ IDAR



บทที่ 5

ตัวอยางการจำลองโครงขายและผลการจำลองโครงขายที่มีผูใหบริการหลายราย

5.1 พื้นฐานการจำลองการทำงานของโครงขาย

การจำลองการทำงานของโครงขายที่ใชในวิทยานิพนธน้ี สามารถเขียนเปนภาพรวมแสดงการจำลองได

ดังรูป 5.1

รูปที่ 5.1 พื้นฐานการจำลองการทำงานของโครงขาย

ตัวอยางการจำลองโครงขายที่มีผูใหบริการหลายราย

ตัวอยางน้ีจะแสดงผลการจำลองโครงขายในรูปที่ 5.2 โดยพิจารณาสถานการณตามกลยุทธในการจัด

เสนทาง ในหัวขอ 4.2 รูปแบบของโครงขายและความจุของขายเชื่อมโยงมีโหนดทั้งหมด 10 โหนดผูให

บริการจำนวน 3 ราย การขอเขาใชบริการมีโหลดเทากันในทุก ๆ คูโหนด โดยมีการกระจายเปนแบบปวสซง

และการขอเขาใชบริการเปนอิสระตอกัน ความจุของขายเชื่อมโยงแตละอันเทากับ 30 ชองสัญญาณ จำนวน

เหตุการณที่มีผูขอเขามาใชบริการโครงขายทั้งขอเขาใชบริการสำเร็จและโดนโครงขายปฏิเสธรวมทั้งหมดคือ

50,000 เหตุการณตอโหลดคาหน่ึง ๆ การจำลองโครงขายน้ีใชเทคนิคการจำลองระบบแบบเหตุการณเต็ม

หนวย(discrete event simulation) แลววัดผลการทดลองดวยชวงความเชื่อมั่น 95 % โดยใชเทคนิค

ของคาเฉล่ียชวง (confidence interval estimation by batch mean) [10] โดยพารามิเตอรทาง

เศรษฐศาสตรที่ใชในการจำลองการจัดเสนทางแสดงไดดังตาราง 5.1
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รูปที่ 5.2 โครงขายพื้นฐานเพื่อทดสอบกลยุทธในการจัดเสนทาง

ตารางที่ 5.1 พารามิเตอรทางเศรษฐศาสตรที่ใชในการจำลองการจัดเสนทางของรูปที่ 5.2

โครงขาย M0 M1 M2

หมายเลขโหนด 1, 2, 3, 4, 5, 6 7, 8 9, 10

ตนทุนภายในโครงขายหลัก 1 - -

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนตนทาง 1 - -

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนปลายทาง 1 1 1

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนทางผาน 3 5 7

รายได 10 - -

5.2 ผลการจำลองโครงขายตัวอยาง

จากผลการจำลองโครงขายพบวาในชวงที่โหลดนอยไปจนกระทั่งโหลดปานกลาง (ความนาจะเปนใน

การปฏิเสธการขอเขาใชบริการอยูในชวง 0-0.4) สามารถปลอยใหกลไกการตลาดของโครงขายดำเนิน

ตอไปเองได ในชวงโหลดน้ีการจัดเสนทางนับไดวาเปนกระบวนการสำคัญที่ทำใหสมรรถนะของโครงขาย

เปลี่ยนแปลงไป โดยเฉพาะอยางยิ่งเมื่อคิดคาบริการการเชื่อมตอโครงขาย เห็นไดจากรูป 5.3-5.10 วา

กลยุทธการจัดเสนทางที่เหมาะสมซึ่งทำใหโครงขายไดรับกำไรรวมทั้งหมดตอการขอเขาใชบริการ(ทั้งขอเขา

ใชบริการสำเร็จและขอเขาใชบริการแลวถูกปฏิเสธเปนจำนวน 50,000 เหตุการณ) คือ การจัดเสนทาง

แบบ IDAR เหตุผลเน่ืองมาจาก IDAR มีความสามารถในการปรับตัว กลาวคือเสนทางในกลุมเดียวกัน

ที่มีตนทุนเทากันจะมีโอกาสถูกเลือกแปรผกผันกับคาของความนาจะเปนในการปฏิเสธการขอเขาใชบริการ
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รูปที่ 5.3 ความนาจะเปนของการปฏิเสธการขอเขาใชบริการของแตละคู โหนดสำหรับโครงขายพื้นฐาน

เพื่อทดสอบกลยุทธในการจัดเสนทาง

รูปที่ 5.4 คา อรรถประโยชน โดยรวม ของ ระบบสำหรับ โครงขาย พื้นฐาน เพื่อ ทดสอบกลยุทธ ใน การ จัด

เสนทาง

ในเสนทางนั้น ๆ นั่นคือเสนทางที่มีโหลดนอย ๆ จะมีโอกาสถูกเลือกมากกวาเสนทางที่มีโหลดสูง เมื่อ

โหลดของแตละเสนทางเปลี่ยนแปลงไป IDAR ยังสามารถใชกลไกในการกระจายโหลดปรับเปลี่ยนตาม
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รูปที่ 5.5 กำไรทั้งหมดสำหรับโครงขายพื้นฐานเพื่อทดสอบกลยุทธในการจัดเสนทาง

รูปที่ 5.6 รายไดทั้งหมดสำหรับโครงขายพื้นฐานเพื่อทดสอบกลยุทธในการจัดเสนทาง

สภาวะโหลดไดดวย รูปแบบการจัดเสนทางของ IDAR นั้นแตกตางไปจากวิธีการจัดเสนทางแบบอื่นซึง

การเลือกเสนทางจะเปนไปตามลำดับของเสนทางในตารางเทานั้นอยางไรก็ตามเมื่อโหลดเพิ่มสูงมากขึ้น

(ความนาจะเปนในการปฏิเสธการขอเขาใชบริการมากกวา 0.4) ผลของการจัดเสนทางแบบ IDAR จะ
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รูปที่ 5.11 โครงขายที่มีปริมาณทราฟฟกระหวางโครงขายสูง

3. การจำลองโครงขายคิดคาบริการโครงขายโดยแบง เปนพื้นที่ (regional costing situation)

ดังแสดงในรูปที่ 5.12 ซึ่งการจำลองในสถานการณน้ีไดปรับเปลี่ยนรูปแบบของการคิดตนทุน

ทั้งภายในโครงขายและการเชื่อมตอโครงขายโดยแบงเปนพื้นที่ ใหบริการ หากอยูพื้นที่ เดียวกัน

คาบริการของการใชทรัพยากรโครงขายจะเทากัน แตหากมีการสงทราฟฟกขามพื้นที่คาบริการ

จะแตกตางกับการสงทราฟฟกภายในพื้นที่ เดียวกัน การจำลองในสถานการณน้ีมี เปาหมายเพื่อ

พิจารณาผลกระทบอันเน่ืองมาจากคาบริการ ในการ รับสง ทราฟฟก เปลี่ยนแปลง ไป ในที่น้ี จะ คิด

คาบริการแบงตามพื้นที่ พารามิเตอรทางเศรษฐศาสตรที่ใชในการจำลองการจัดเสนทางแสดงไดดัง

ตาราง 5.3

รูปที่ 5.12 โครงขายที่มีปริมาณทราฟฟกระหวางโครงขายสูง

4. การจำลองโครงขายในรูปที่ 5.13 โดยพิจารณาสถานการณตามกลยุทธในการจัดเสนทาง ในหัวขอ
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4.2 รูปแบบของโครงขายและความจุของขายเชื่อมโยงมีโหนดทั้งหมด 6 โหนดผูใหบริการจำนวน

2 ราย การขอเขาใชบริการมีโหลดเทากันในทุก ๆ คูโหนด โดยมีการกระจายเปนแบบปวสซงและ

การขอเขาใชบริการเปนอิสระตอกัน ความจุของขายเชื่อมโยงแตละอันเทากับ 30 ชองสัญญาณ

จำนวนเหตุการณที่มีผู เรียกเขาและออกจากโครงขายรวมทั้งหมดคือ 50,000 เหตุการณ ใช

เทคนิคการจำลองระบบแบบเหตุการณเต็มหนวยแลววัดผลการทดลองดวยชวงความเชื่อมั่น 95

% โดยใชเทคนิคของคาเฉลี่ยชวง การจำลองในสถานการณน้ีมีเปาหมายเพื่อพิจารณาผลกระทบ

อันเน่ืองมาจากการเปลี่ยนโทโพยีของโครงขาย โดยพารามิเตอรทางเศรษฐศาสตรที่ใชในการจำลอง

การจัดเสนทางแสดงไดดังตาราง 5.3

รูปที่ 5.13 โครงขายตัวอยางที่ 2

จากผลการทดลองเพื่อเปรียบเทียบพารามิเตอรตาง ๆเมื่อลักษณะโหลดของโครงขายเปลี่ยนแปลงไป

จะสงผลกระทบตอรายไดโดยตรงดังแสดงในรูป 5.16-5.21 ในที่น้ีใหโหลดของการสงทราฟฟก ไปยัง

โครงขายอื่นเพิ่มขึ้น 5 เทาทำใหรายไดและกำไรโดยเฉลี่ยของโครงขายลดลงในทางกลับกันหากโครงขาย

หลักมีปริมาณทราฟฟกระหวางโครงขายที่เปนแบบโครงขายหลักเปนปลายทางมากขึ้นโครงขายหลักจะได

รายไดในสวนของคาเชื่อมตอแบบโครงขายหลักเปนปลายทางมากขึ้นดวย ในทางกลับกันหากโครงขาย

หลักมีปริมาณทราฟฟกระหวางโครงขายที่เปนแบบโครงขายหลักเปนปลายทางมากขึ้นโครงขายหลักจะได

รายไดในสวนของคาเชื่อมตอแบบโครงขายหลักเปนปลายทางมากขึ้นดวย

การเปลี่ยนแปลงรูปแบบของการคิดคาบริการเปนอีกปจจัยหน่ึงที่สงผลใหเกิดการเปลี่ยนแปลง จาก

รูปที่ 5.14 และรูปที่ 5.15 จะเห็นไดวาความนาจะเปนในการปฏิเสธการเรียกเขาและคาอรรถประโยชน

ของสถานการณที่ 1 ซึ่งเปนสถานการณพื้นฐานเทียบกันสถานการณที่ 3 ซึ่งมีการเปลี่ยนรูปแบบการ
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ตารางที่ 5.2 พารามิเตอรทางเศรษฐศาสตรที่ใชในการจำลองการจัดเสนทางของโครงขายรูปที่ 5.2 เมื่อ

เปลี่ยนรูปแบบการคิดคาบริการ

โครงขาย M0 M1 M2

พื้นที่1 พื้นที่2 พื้นที่1 พื้นที่2 พื้นที่1 พื้นที่2

หมายเลขโหนด 1, 2, 3 4,5,6 7 8 9 10

ตนทุนภายในโครงขาย พื้นที่1 1 5 - - - -

พื้นที่2 5 1 - - - -

ตนทุนเมือโครงขายเปนตนทาง พื้นที่1 5 - - - - -

พื้นที่2 5 1 - - - -

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนปลายทาง พื้นที่1 1 5 1 5 1 5

พื้นที่2 5 1 5 1 5 1

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนทางผาน พื้นที่1 3 3 5 5 6 6

พื้นที่2 3 3 5 5 6 6

ตารางที่ 5.3 พารามิเตอรทางเศรษฐศาสตรที่ใชในการจำลองการจัดเสนทางของรูปที่ 5.13

โครงขาย M0 M1

หมายเลขโหนด 1, 2, 3, 4, 5, 6

ตนทุนภายในโครงขายหลัก 1 -

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนตนทาง 1 -

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนปลายทาง 1 1

ตนทุนเมื่อโครงขายเปนทางผาน 3 5

รายได 10 -
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รูปที่ 5.14 ความนาจะเปนของการปฏิเสธการเรียกเขาของแตละคูโหนดเปรียบเทียบ 4 กรณี

คิดคาบริการตามพื้นที่นั้นมีคาประมาณใกลเคียงกันมาก แตจะมีผลกระทบอยางยิ่งสำหรับตัวชี้วัดผลทาง

เศรษฐศาสตรในรูปที่ 5.16-5.21

พารามิเตอรที่สำคัญอีกชนิดหน่ึงคือรูปแบบของโครงขาย จะเห็นวารูปแบบของโครงขายในรูปที่ 5.13

จะมี connectivity สูงกวาทำใหโครงขายมีความนาจะเปนในการปฏิเสธการเรียกชาขึ้นรับปริมาณโหลดได

มากขึ้น การที่มีความจุของขายเชื่อมโยงเหลือน้ีเองทำใหโครงขายสามารถรับทราฟฟก ทั้งภายในโครงขาย

หลักเองและยังสามารถรับทราฟฟกที่มาจากโครงขายอื่น ๆไดดวย

5.4 ผลการจำลองโครงขายตัวอยางเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตามระยะเวลาใชงาน

จำลองผลตาม 5.2 รูปแบบพารามิเตอรและการคิดคาบริการเปนไปตามสวนที่ 1 เพียงแตวาคาบริการ

จะคิดตามระยะเวลาที่ใชงานจริงผลการจำลองแสดงไดดังรูปที่ 5.22 - 5.29

จากผลการจำลองโครงขายในรูปที่ 5.22 - 5.29 พบวาแมวาปริมาณทราฟฟกที่เขาออกจากโครงขาย

และลักษณะของการปฏิเสธการเขาใชบริการและอรรถประโยชนของการใชโครงขายในสวนน้ีมีลักษณะ

เชนเดียวกับตัวอยางที่ 5.1 แตตัวชี้วัดทางดานธุรกิจใหผลแตกตางกันอยางยิ่ง โดยที่ผลการคิดราคาแบบ

คิดตามระยะเวลาการใชงานจริงจะใหผลกำไรในภาพรวมสูงกวาการคิดราคาตอการใฃงานแตละครั้ง ทั้งน้ี
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รูปที่ 5.15 คาอรรถประโยชนโดยรวมของระบบเปรียบเทียบ 4 กรณี

เปนเพราะวาหากมีผูใชบริการโครงขายอยูในโครงขายจะไดรายไดเสมอซึ่งแตกตางกับการคิดคาบริการตอ

การใชงานแตละครั้งที่จะเก็บไดเฉพาะเมื่อเริ่มใชบริการเทานั้น
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รูปที่ 5.16 กำไรทั้งหมดเปรียบเทียบ 4 กรณี



40

รูปที่ 5.17 รายไดทั้งหมดเปรียบเทียบ 4 กรณี
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รูปที่ 5.18 ตนทุนภายในโครงขายทั้งหมดเปรียบเทียบ 4 กรณี
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รูปที่ 5.19 ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนตนทางทั้งหมดเปรียบเทียบ 4 กรณี
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รูปที่ 5.20 ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนปลายทางทั้งหมดเปรียบเทียบ 4 กรณี
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รูปที่ 5.21 ตนทุนเมื่อโครงขายเปนทางผานทั้งหมดเปรียบเทียบ 4 กรณี

รูปที่ 5.22 ความนาจะเปน ของ การ ปฏิเสธ การ เรียก เขา ของ แตละ คูโหนดเมื่อ คิด คาบริการ แบบ

เปลี่ยนแปลงตามระยะเวลาใชงาน
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รูปที่ 5.23 คาอรรถประโยชนโดยรวมของระบบเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตามระยะเวลาใชงาน

รูปที่ 5.24 กำไรทั้งหมดเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตามระยะเวลาใชงาน
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รูปที่ 5.25 รายไดทั้งหมดเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตามระยะเวลาใชงาน

รูปที่ 5.26 ตนทุนทั้งหมดเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตามระยะเวลาใชงาน
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รูปที่ 5.27 ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนตนทางทั้งหมดเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตามระยะเวลา

ใชงาน

รูปที่ 5.28 ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนปลายทางทั้งหมดเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตามระยะ

เวลาใชงาน
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รูปที่ 5.29 ตนทุนเมื่อโครงขายหลักเปนทางผานทั้งหมดทั้งหมดเมื่อคิดคาบริการแบบเปลี่ยนแปลงตาม

ระยะเวลาใชงาน



บทที่ 6

บทสรุปและขอเสนอแนะ

6.1 สรุปแนวคิดใหมเชิงประยุกตที่เสนอในวิทยานิพนธ

ในงานวิทยานิพนธน้ีไดศึกษาปญหาการจัดเสนทางบนโครงขายโทรคมนาคมที่มีผูใหบริการหลายราย

ภายใตเงื่อนไขของการเชื่อมตอโครงขาย โดยวิทยานิพนธฉบับน้ีไดเสนอแนวคิดใหมเชิงประยุกตทั้งสิ้น 3

ประการคือ

1. แบบจำลองโครงขายซึ่งกำหนดโครงสรางของการคิดตนทุนแบบใหม

แบบจำลองของโครงขายซึ่งงานวิทยานิพนธน้ีสนใจพิจารณาเปนหลัก ประกอบดวยโหนดหลักของ

โครงขาย ขายเชื่อมโยง ปริมาณความจุของขายเชื่อมโยง และตำแหนงของจุดเชื่อมตอระหวาง

โครงขาย (POI) โดยจุดเชื่อมตอระหวางโครงขายน้ีเปนโหนดที่สามารถสงทราฟฟกผานเขาออก

ระหวางโครงขายหลักและโครงขายอื่นได โดยโครงขายหลักไมจำเปนตองทราบถึงลักษณะของ

โครงขายอื่น เมื่อใชแบบจำลองน้ีจะทำใหไมจำเปนตองมีการแลกเปลี่ยนขอมูลที่สำคัญหรือเปน

ความลับระหวางโครงขาย นอกจากนั้น งานวิทยานิพนธน้ียังไดกำหนดโครงสรางของการคิดตนทุน

บนโครงขายรูปแบบใหมโดยการคิดตนทุนจะนำตนทุนในการเชื่อมตอโครงขายเขามาพิจารณาดวย

การคิดตนทุนรูปแบบน้ีทำใหสามารถเห็นภาพรวม และชวยในการตัดสินใจดานธุรกิจไดดีขึ้น

2. การศึกษาเปรียบเทียบกลยุทธการจัดเสนทางแบบมาตรฐาน 3 รูปแบบในโครงขายที่มีผูใหบริการ

หลายรายซึ่งมีการคิดตนทุนในการเชื่อมตอระหวางโครงขาย

กลยุทธของการจัดเสนทางแบบมาตรฐานที่นำมาพิจารณามี 3 รูปแบบคือ 1. การจัดเสนทางที่

สั้นที่สุดโดยไมพิจารณาการเชื่อมตอระหวางโครงขาย (nISPR) ซึ่งงานวิทยานิพนธน้ีใชเปนหลัก

พื้นฐานในการเปรียบเทียบ การจัดเสนทางจะพิจารณาจากพื้นฐานความเปนจริงในการจัดเสนทาง

บนโครงขายโทรคมนาคม ซึ่งยังไมไดมีการพิจารณาคาเชื่อมตอระหวางโครงขาย 2. การจัดเสนทาง

ที่สั้นที่สุดโดยพิจารณาจากตนทุนของแตละเสนทาง (cost-based ISPR) เปนการจัดเสนทางซึ่งมี

วัตถุประสงคใหโครงขายมีตนทุนในการขอเขาใชบริการแตละครั้งต่ำที่สุด 3. การจัดเสนทางที่สั้น

ที่สุดโดยพิจารณาจากการใชทรัพยากรโครงขาย (resource-based ISPR) เปนการจัดเสนทางซึ่ง

มีวัตถุประสงคใหแตละโครงขายใชทรัพยากรขายเชื่อมโยงในภาพรวมไดคุมคามากที่สุด

3. การประยุกตการจัดเสนทางแบบพลวัตรูปแบบใหมสำหรับโครงขายที่มีผูใหบริการหลายรายซึ่งมี

การคิดตนทุนในการเชื่อมตอระหวางโครงขาย
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การจัดเสนทางแบบพลวัตเปนเทคนิคการจัดเสนทางที่มีความยืดหยุนในการปรับเปลี่ยนการจัด

เสนทางโดยการเรียนรูสถานะของโครงขายและปรับเปลี่ยนเสนทางใหเหมาะสมกับสถานะนั้น งาน

วิทยานิพนธน้ีไดขยายขอบเขตการทำงานของ DAR เปน IDAR ในสองแนวทางคือ 1. โครงขาย

ไมจำเปนตองมีการเชื่อมตอสมบูรณและ 2. การคิดตนทุนการเชื่อมตอโครงขายถูกนำมาใช

ประกอบการพิจารณาในการจัดเสนทางดวย

การจัดเสนทางแตละแบบถูกเปรียบเทียบและวัดประสิทธิผลใน 2 แนวทางคือ แนวทางแรกวัด

ประสิทธิผลทางดานวิศวกรรม เชน คาความนาจะเปนในการปฏิเสธการขอเขาใชบริการ คาอรรถประโยชน

ของโครงขายโดยรวมเปนตน สวนแนวทางที่สองคือวัดประสิทธิผลทางดานธุรกิจเชน กำไร รายได ตนทุน

ภายในโครงขาย และตนทุนในการเชื่อมตอโครงขายเปนตน จากผลที่ไดรับในการจำลองโครงขายดวย

โปรแกรมคอมพิวเตอร โดยใชเทคนิคการจำลองระบบแบบเหตุการณเต็มหนวย ดวยชวงความเชื่อมั่น 95

% พบวาการจัดเสนทางแบบพลวัตโดยพิจารณาการเชื่อมตอโครงขายสามารถใชไดดีในชวงที่โครงขายมี

ปริมาณการใชงานนอย(ความนาจะเปนในการปฏิเสธการขอเขาใชบริการอยูในชวง 0-0.4) สวนในชวง

ที่โหลดสูง(ความนาจะเปนในการขอเขาใชบริการสูงกวา 0.4) พบวาการปลอยใหสถานะของโครงขายมีการ

จัดเสนทางตามกลไกทางการตลาดมีประสิทธิผลทางธุรกิจดอยกวาการจัดเสนทางโดยปฏิเสธการเชื่อมตอ

กับโครงขายอื่น (nISPR) ซึ่งการจัดเสนทางแบบน้ีในชวงที่โหลดสูงชวยทำใหผูใหบริการไดรับผลกำไร

โดยรวมสูงสุด แตการจัดเสนทางโดยไมยอมใหมีการเชื่อมตอระหวางโครงขายน้ีอาจสงผลกระทบตอการ

ใชงานของผูใชบริการบนโครงขายกลาวคือผูใชบริการโครงขายหลักไมสามารถติดตอกับโครงขายของผูให

บริการรายอื่นได ดังนั้นในสถานการณลักษณะน้ีจึงสมควรที่จะมีการจัดตั้งคณะกรรมการเพื่อทำหนาที่

จัดการดูแล พิทักษผลประโยชนทั้งระหวางผูใหบริการโครงขายเองและผูใชบริการโครงขายดวยตัวอยาง

เชน กทช. เปนตน

นอกจากนั้นการจัดเสนทางพื้นฐานที่นำเสนอในงานวิทยานิพนธน้ียังเอื้อตอการศึกษาสมรรถนะของ

วิธีการจัดเสนทางภายในโครงขายตามสถานการณตาง ๆ ที่พบในทางปฏิบัติจริงอีกดวย โดยในเบื้องตนน้ี

พิจารณาสถานการณ 4 สถานการณคือ 1. สถานการณพื้นฐาน ซึ่งงานที่วิทยานิพนธน้ีใชเปนสถานการณ

เพื่อเปรียบเทียบ 2. สถานการณที่มีปริมาณทราฟฟกระหวางโครงขายสูง โดยการจำลองสถานการณ

น้ีมี เปาหมายเพื่อพิจารณาผลกระทบอันเกิดจากการเปลี่ยนแปลงปริมาณโหลดของการเชื่อมตอระหวาง

โครงขาย 3. สถานการณที่โครงขายคิดคาบริการโดยแบงเปนพื้นที่ การจำลองสถานการณน้ีมีเปาหมาย

เพื่อพิจารณาผลกระทบอันเน่ืองมาจากรูปแบบการคิดคาบริการในการรับสงทราฟฟกเปลี่ยนแปลงไป ใน

ที่น้ีจะคิดคาใชบริการตามพื้นที่ 4. สถานการณที่ โครงขายมีรูปแบบการเชื่อมตอสูง โดยการจำลอง

สถานการณแบบน้ีมีเปาหมายเพื่อศึกษาผลกระทบอันเน่ืองมาจากการเปลี่ยนแปลงโทโพโลยีของโครงขาย
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ผล การ จำลอง โครงขาย พบ วา การ เปลี่ยน รูปแบบ การ คิด คาบริการ ทำ ให กำไร ที่ ได รับ โดยรวม

เปลี่ยนแปลงไปโดยการคิดคาบริการตามพื้นที่นั้นถึงแมวาตนทุนของขายเชื่อมโยงระหวางพื้นที่จะสูงแต

กำไรที่ไดรับรวมทั้งหมดสูงกวาสถานการณพื้นฐาน สวนการเพิ่มทราฟฟกระหวางโครงขายใหสูงขึ้นนั้น

โครงขายจะไดรับรายไดเพิ่มขึ้นในกรณีที่มีทราฟฟกจากโครงขายอื่นเขามาในโครงขายหลักมากกวา ในทาง

กลับกันหากโหลดจากโครงขายหลักไปยังโครงขายอื่นสูงกวาทำใหโครงขายหลักสูญเสียรายไดไป สำหรับ

ผลกระทบอันเกิดจากการเปลี่ยนแปลงโทโพโลยีนั้นพบวาโครงขายที่มีการเชื่อมตอสูงจะรับทราฟฟกได

มากกวามีการใชขายเชื่อมโยงระยะสั้นสูงกวาจึงทำใหรับการขอเขาใชบริการไดในปริมาณมาก การทำให

โครงขายมีการเชื่อมตอที่สูงขึ้นเปนปจจัยที่สำคัญอีกประการหน่ึงในการชวยใหผูใหบริการบริการลูกคาได

มากยิ่งขึ้น

6.2 ขอเสนอแนะสำหรับงานวิจัยตอเน่ืองในอนาคต

หัวขอที่ควรศึกษาและวิจัยตอไปในอนาคตคือ

1. พิจารณาตนทุนและรายไดในรูปแบบอื่น ๆ เพิ่มเติม

ในงานวิทยานิพนธน้ีพิจารณาการคิดตนทุน รายไดในสองรูปแบบ คือการคิดคาบริการตอการขอ

เขาใชบริการและการคิดคาบริการแบบตามระยะเวลาที่ใชบริการเทานั้น อยางไรก็ตามวิธีที่ใชในงาน

วิทยานิพนธสามารถประยุกตใหเขากับการคิดคาบริการแบบอื่น ๆ ไดดวย

2. ประยุกตโครงสรางของการคิดตนทุนเพิ่มเติมดวยการคิดตนทุนของโครงขายที่มีคา implied cost

นอกจากการคิดคาใชจายที่เกิดบนโครงขายโดยตรงดังแสดงในผลการจำลองโครงขายดังกลาวแลว

ยังสามารถนำเอาการคิดคาใชจายทางออมตัวอยางเชน shadow price มาใชพิจารณาการคิด

คาบริการไดดวย shadow price ตามความหมายทางเศรษศาสตรแลวหมายถึงราคาที่แทจริง

ทางเศรษฐศาสตรของทรัพยสิน (ทั้งทรัพยสินที่มีรูปรางและไมมีรูปราง) คือนอกจากตนทุนที่แท

จริงของทรัพยสินที่ไดลงทุนไปเพื่อทำใหไดมาซึ่งทรัพยสินแลว ราคาที่แทจริงยังรวมถึงมูลคาของ

ทรัพยสินนั้นซึ่งสูญเสียไปเน่ืองการการสูญเสียโอกาส หวงเวลาที่เหมาะสม หรืออื่น ๆ เชน คา

เสื่อมราคา เปนตน

3. ขยายขอบเขตของงานโดยใหโครงขายมีบริการไดหลากหลายมากขึ้น (multi-service network)

โครงขายที่นำมาทดสอบในงานวิทยานิพนธน้ีเปนโครงขายที่ใหบริการเพียงบริการเดียวคือ บริการ

ที่ใชปริมาณชองสัญญาณคงที่เทานั้น งานวิจัยที่ทำไดในอนาคตสามารถขยายขอบเขตของงานให

สามารถจำลองเหตุการณบนโครงขายที่ใหบริการหลากหลายได
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4. สามารถนำขอมูลที่ไดไปประยุกตใชงานและเปนสวนประกอบสำคัญในการออกแบบโครงขายได

หากการจำลองโครงขายมีพารามิเตอรที่ เหมือนจริงมากขึ้น ผลการจำลองโครงขายยังสามารถ

ประยุกตและชวยใหผูใหบริการโครงขายโทรคมนาคมนำไปใชในการจัดการทรัพยากรโครงขาย การ

ออกแบบ พัฒนา และประสานงานกับผู ใหบริการรายอื่นเพื่อกอให เกิดแนวทางในการดำเนิน

กิจการอยางมีประสิทธิภาพ
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