
หมู่บานถวายกับอาชีพงานไม้แกะสลัก

ข้อมูลที่ได้จากการศึกษาพ้ืนที่หมู่บ้านถวายซ่ึงพื้นที่วิจัยหลักของโครงการวิจัยเรื่อง 
“การวิจัยแบบร่วมมือท่ีใช้ชุมชนเป็นฐานในกระบวนการพัฒนาหลักสูตร : กรณีศึกษาหลักสูตรเศรษฐศาสตร์ 
ระดับประถมศึกษาท่ีบ้านถวาย จังหวัตเชียงใหม่” ฉบับน้ีได้มาจากการศึกษาสภาพที่ตั้งและสภาพโดย 
ท่ัวไป สภาพเศรษฐกิจและอาชีพ ความสัมพันธ์ทางการประกอบอาชีพของชาวบ้านถวาย ตลอดจน 
ลักษณะเฉพาะท่ีเกี่ยวกับเศรษฐศาสตร์ของท้องถิ่นบ้านถวาย โดยผู้วิจัยได้ใช้วิธีวิจัยภาคสนามกับ
ข้อมูลด้วยการ'ลังเกต สัมภาษณ์ และการรวบรวมข้อมูลเอกสารงานวิจัยและข้อมูลปฐมภูมิอ่ืใ4ๆ ท่ีเก่ียวข้อง 
เพ้ือใบ้เห็นภาพเก่ียวกับวิถีชีวิตของชาวบ้านถวายท่ีส่งผลต่อสภาพการประกอบอาชีพของซาวบ้านถวาย 
เก่ียวกับประเด็นทางเศรษฐศาสตร์ แล้วนำมาใช้เป็นข้อมูลพ้ืนฐานในการพัฒนาหลักสูตรเศรษฐศาสตร์
สำหรับใช้ในโรงเรียนในระดับท้องถ่ินต่อไป สำหรับรายละเอียดในเรื่องนี้สามารถจำแนกออกเป็นล่ีตอน 
ดังน้ี

ตอนที่1. ท่ีตั้งและสภาพโดยทั่วไป
ตอนท่ี 2. สภาพเศรษฐกิจและงานอาชีพ
ตอนท่ี 3. ความสัมพันธ์ของชาวบ้านที่ประกอบอาชีพไม้แกะสลักด้วยกัน
ตอนท่ี 4. ลักษณะเฉพาะที่เกี่ยวกับเศรษฐศาสตร์ของท้องถิ่นหมู่บ้านถวาย

ตอนที่ 1. ที่ต ั้งและสภาพโดยทั่วไป

หมู่บ้านถวายหรือเป็นที่รู้จักในนามของ “หมู่บ้านหัตถกรรมไม้แกะสลักบ้านถวาย" เป็น 
หมู่บ้านหน่ึงในเก้าหมู่บ้านของตำบลขุนคง อำ๓อหางดง จังหวัดเชียงใหม่ ต้ังอยู่ห่างจากอำเภอหางดง 
ประมาณ 4 กิโลเมตร และห่างจากตัวอำ๓ อเมืองประมาณ 19 กิโลเมตร หมู่บ้านถวายเป็นหมู่บ้าน 
ขนาดกลางท่ีประกอบด้วยจำนวนครัวเรือนท่ังหมด 161 ครัวเรือน ประชากร 572 คน (กรมพัฒนาชุมชน,
2546)
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ที่บ้านถวายเป็นทำเลที่ตั้งของแหล่งค้าขายงานหัตถกรรมของจังหวัดเชียงใหม่ ซ่ึงได้แก่ 
งานไม้แกะสลัก งานจักสาน งานปันดินเผา งานเฟอร์นิเจอร์ งานผ้า งานไม้กลึง งานเครื่องเงิน งาน 
เคร่ืองเขิน งานกระดาษสาน งานหินทราย เป็นต้น แต่สินค้าที่สร้างชื่อเสียงให้กับบ้านถวายคืองานไม้ 
แกะสลัก ปัจจุบันบ้านถวายกลายเป็นแหล่งเศรษฐกิจงานไม้แกะสลักระดับประเทศ สำหรับศูนย์รวม 
ร้านค้าที่บ้านถวายประกอบด้วยศูนย์หัตถกรรม 2 แห่งได้แก่ ศูนย์หัตถกรรมบ้านถวาย หรอท่ีชาวบ้าน 
เรียกว่า ‘ศูนย์นอก' และศูนย์หัตถกรรมไม้แกะสลักบ้านถวายสองฝังคลอง หรือท่ีชาวบ้านเรียกว่า 
‘ตลาดสองฝังคลอง, นอกจากน้ียังมีร้านค้าสองข้างถนนสายหางดง-บ้านถวาย รวมแล้วมีร้านค้าต้ัง 
เรียงรายอยู่ในพ้ืนท่ีทั้งหมดรวม 430 ร้าน (สำนักงานสรรพากรจังหวัดเชียงใหม่, รายงานการจัดเก็บ 
ภาษีอากร พ.ศ.2544, เชียงใหม่ : สำนักงานสรรพากรจังหวัดเชียงใหม่,2545)

อย่างไรก็ตาม ชาวบ้านถวายส่วนใหญ่ไม่ยอมรัน “ศูนย์นอก" ว่าเป็นแหล่งขายงานไม้แกะ 
สลักของชาวบ้านถวาย แสะมองเห็นว่าเป็นคู่แช่งทางการค้าท่ีสำคัญ เนื่องจากผู้ท่ีเป็นเจ้าของร้านค้าที่ 
ศูนย์นี้ส่วนใหญ่เป็นพ่อค้าหรือนักธุรกิจที่มาจากที่อื่น ชาวบ้านนักเรียกว่า ‘คนนอก, ดังท่ีผู้'นำ'ซาวบ้าน 
ได้กล่าวกับผู้วิจัยว่า “ศูนย์นอกน้ีมีชาวบ้านถวาย 2% ที่เป็นเจ้าของตรงนั้น ... ตรงนั้นเป็นท่ีเอกชน,, 
(ลัมภาษณ์ 1 26 พฤศจิกายน 2545) สำหรับศูนย์หัตถกรรมไม้แกะสลักสองฝังคฅอง ซ่ึงต้ังอยู่บนใจกลาง 
หมู่บ้านถวาย ใช้พ้ืนท่ีริมถนนขนานกับคลองชลประทานภายในหมู่บ้านเป็นท่ีต้ัง์ร้านค้าของศูนย์ฯ ซาวบ้านถวาย 
ผู้ผลิตงานไม้แกะสลักส่วนใหญ่เป็นเจ้าของกิจการร้านค้าท่ีตลาดสองฝังคลองน้ี ตลาดสองฝังคลองนับว่า 
เป็นแหล่งเศรษฐกิจท่ีทำรายได้ให้แก่ชาวบ้านถวายอย่างแท้จริง ตลาดสองฝังคลองนี้นอกจากเป็น
ทำเลค้าขายที่ชาวบ้านถวายที่สามารถเป็นเจ้าของเองได้แล้ว ชาวบ้านถวายยังสามารถเก็บเกี่ยวผล
ประโยชน์ท่ีได้จากเช่าร้านรายเดือนมาใช้เพ่ือเป็นสาธารณประโยช'น์ในหมู่บ้านถวายได้ด้วย ผู้นำคนเดิม
กล่าวในเรื่องน้ีว่า ”.... การย้ายมาที่สองฝังคลองรายได้เป็นเงินเข้าสู่หมู่บ้านเรา เงินท่ีเก็บจากชาวบ้าน
แต่ละปีจะนำมาใช้ในหมู่บ้าน ... เราเอาเงินอันน้ีไปใช้เร่ืองสาธารณะ,, (ลัมภาษณ์ 1 26 พฤศจิกายน 2545) 

ปัจจุบันศูนย์หัตถกรรมบ้านถวายท้ังสองแห่งกลายเป็นศูนย์กลางธุรกิจไม้แกะสลักในเขต 
ภาคเหนือของประเทศไทยที่มีหมู่บ้านโดยรอบเป็นแรงงานสนับลนุนที่สำคัญ
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ตอนที่ 2. สภาพเศรษ!รก ิจและงานอาจ ี!พ

2.1 พัฒนาการของการประกอบอาชีพไม้แกะสลักที่บ ้านถวาย
อาชีพงานไม้แกะสลักของชาวบ้านถวายมีพัฒนาการอาชีพเร่ิมต้ังแต่การเป็นแรงงาน 

รับจ้างผ่านพ่อค้าคนกลาง การ!บจ้างงานจากผู้จ้างโดยตรง และการผันตัวเองมาเป็นเจ้าของผู้ประกอบการ 
และเจ้าของธุรกิจร้านค้าท่ีศูนย์หัตถกรรมในพ้ืนท่ีหมู่บ้านถวาย ผู้วิจัยขอจำแนกพัฒนาการการประกอบ 
อาชีพงานไม้แกะสลักของชาวบ้านถวายออกเป็น 4 ช่วงตังนี้

2.1.1 ช่วงก่อกำเนิด(พ.ศ.2500-2505)
ในช่วงราว พ.ศ. 2500 - 2505 เกิดฝนแล้งทำการเกษตรไม่ไค้ผล ทำให้ 

ชาวบ้านกลุ่มหนึ่ง จำนวน 3 คน ช่ือพ่อใจมา ซ่ินแก้ว พ่อหนานแดง พันธุสา และพ่อเชือน พันธุศาสตร์ 
ขี่จักรยานไปทำงานรับจ้างก่อสร้างที่ร้านเฟอร์นิเจอร์ชื่อร้านน้อมค้คปัในเมืองเชียงใหม่ แคะเกิดความ 
สนใจงานแกะสลักไม้ ทางร้านจึง'ฝึกทักษะการแกะไม้ให้ โดยเริ่มจากที่ไม่เคยแกะไม้เป็นมาก่อนเลย 
ชาวบ้านทั่งสามทำงานแกะไม้ที่ร้านจนผัมีอเป็นท่ีรู้จักทั่วไป การทำงานตรงน้ีของชาวถวายสามคนหับ 
เป็นจุดเริ่มต้นของการนำหัตถกรรมงานแกะสลักไม้ที่บ้านถวายเข้าไปในพื้นท่ีบ้านถวาย เป็นผู้พลิกผัน 
โฉมหน้าของบ้านถวายมาเป็นบ้านถวายหมู่บ้านหัตถกรรมไม้แกะสลักอย่างเช่นในปัจจุบัน แหล่งผัก 
อาชีพไม้แกะสลักบ้านถวายเริ่มต้นจากร้านน้อมดีลป๋ซึ่งเป็นร้านขายเครื่องไม้เฟอร์นิเจอร์ โดยมีช่าง
ประจำที่ร้านเป็นผู้ผักให้ (วัฒนะ วัฒนาพันธ์ และคณะ, 2544)

2.1.2 ช่วงผักฝนทักษะผัมือและเริ่มเปิดตลาดงานไม้แกะสลัก ( พ.ศ. 2506 -2530) 
เม่ือช่างชาวบ้านถวายท่ังสามมีความชำนาญมากข้ึน มีงานแกะสลักไม้เข้ามา 

ให้ทำมากขึ้น ช่างท่ังสามไม,สามารถทำงานไม้ที่ร้านให้กับลูกค้าได้ทัน จำเป็นต้องนำงานมาทำต่อท่ี 
บ้าน ในขณะเดียวกันได้พยายามก่ายทอดการแกะสลักไม้และผักฝนให้แก่ลูกหลาน ญาติพ่ีน้อง และ 
เพ่ือนบ้าน เพ่ีอมาช่วยทำงาน ในช่วงน้ีเองท่ีช่างแกะสลักไม้บ้านถวายเร่ิมเป็นท่ีรู้จักดีมากข้ึนในกลุ่มผู้จ้าง 
และได้รับการติดต่อโดยตรงจากผู้จ้างโดยไม่ผ่านร้านที่เมืองเชียงใหม่เพ่ีอเป็นการลดค่าใช้จ่ายของผู้จ้าง 
ชื่อเสียงของช่างแกะสลักไม้บ้านถวายเป็นที่รู้จักแพร่หลายในช่วงนั้น ถึงกระน้ันก็ตามชาวบ้านถวาย
ล่วนใหญ่ยังคงรับงานมาจากร้านท่ีในจังหวัดเชียงใหม่อยู่ ผู้จ้างเร่ิมพยายามท่ีจะเข้าไปหาช่างแกะสลัก
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ถึงในหมู่บ้านถวาย ซาวบ้านถวายเองเริ่มสนใจที่จะสร้างตลาดขึ้นเองในหมู่บ้าน ชาวบ้านถวายจำนวน 
หน่ึง'โดยเฉพาะ'ในกลุ่มผู้ท่ีมีบ้านต้ังอยู'รมถนน จะต่อเติมพ้ืนท่ีส่วนหน่ึงของบ้านทำเป็นพ้ืนท่ีวางโชว์สินค้า 
หญิงช่างแต่งไม้แกะสลักเล่าให้ผู้วิจัยฟังว่า

เร่ิมทำงานน้ีจริงจังอีกคร้ังในปี ‘28 หรอ ปี ง29 ทำการดัดแปลง 
พ้ืนที่บ้านเดิมท่ีอยู่ริมถนน โชคดีที่อยู่ข้างร้านใหญ่ ต่อมาพอมี 
ลูกค้ารู้จักมากขึ้นสามารถ รับออเดอร์เองได้ (บันทึกภาคสนาม 1 
พฤศจิกายน2545)

2.1.3. ช่วงการพัฒนาตลาดงานไม้แกะสลักภายในหมู่บ้านถวาย (พ.ศ. 2531-2539) 
ชาวบ้านเริมมีการเคล่ือนไหวท่ีจะทำธุรกิจขายงานไม้แกะสลักท่ีผลิตข้ึนกบผู้ 

จ้างโดยตรง ในซวงน้ีชาวบ้านถวาย 'เร่ิม เคล่ือนไหวต้านประชาลัมพันธ์งานไม้แกะสลักบ้านถวายล่สาธารณชน 
อย่างเป็นทางการ ด้วยการจัดงานแสดงศลปะหัตถกรรมงานไม้แกะสลักประจำปี งานจัดขึ้นครั้งแรกใน 
พ.ศ. 2531 ผู้นำชาวบ้านเล่าเกี่ยวกับเรื่องน้ีว่า

ในครั้งน้ันจัดงานที่บริเวณสถานที่ตั้งของอำเภอหางดง 
ในปัจจุบัน ต่อมาในปี ‘32 และ ‘33 ก็ยังคงจัดงานกันที่ 
ดัวอำเภอ พอมาปี' 34 จึงย้ายมาจัดงานกันที่ในหมู่บ้าน 
ตรงที่ศูนย์ (ศูนย์หัตถกรรมไม้แกะสลัก) เพราะตอนนั้นตรงนั้น
ยังเป็นที่โล่ง  ก็ได้เอาเต๊นท์มาตั้งตรงที่ดินเปล่านั้น
(ลัมภาษณ์ 1 26 พฤศจิกายน 2545)

ใน พ.ศ. 2535 มีการสร้างทำเลการค้าท่ีหมู่บ้านถวายได้แก่ศูนย์หัตถกรรมไม้ 
แกะสลักหริอ “ศูนย์นอก” และในปี พ.ศ. 2536 สร้างศูนย์หัตถกรรมไม้แกะสลัก ’'ตลาดลองฝังคลอง’, 
ภายในหมู่บ้านถวาย และใช้เป็นสถานที่ในการจัดงานแสดงสินค้าหัตถกรรมบ้านถวายประจำปีติดต่อ 
กันตั้งแต่นั้นจนมาถึงปัจจุบัน ในช่วงนี้เองตลาดไม้แกะสลักบ้านถวายเป็นที่รู้จักกันแพร่หลายในฐานะ 
แหล่งท่องเที่ยวและแหล่งค้าขายงานไม้แกะสลักมากยิ่งขึ้นในกลุ่มของพ่อค้าและนักท่องเที่ยว
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การเติบโตของตลาดไม้แกะสลักภายในหมู่บ้านถวายท่ีเป็นไปอย่างกว้างขวาง 
และรวดเร็วในช่วงนี้น่าจะมาจากเหตุการณ์สนับสนุนสองประการสำคัญคือการขยายถนนเชียงใใงม- 
หางดงและทำทางเข้าหมู่บ้านถวายใหม่ และการขยายตัวของการท่องเท่ียว ในลักษณะของทัวร์วัฒนธ“รม 
และภารมีรสนิยมการเป็นเจ้าของผลิตภัณฑ์ท้องถ่ินในระยะนั้น

2.1.4. ช่วงการพัฒนาท่ีได้!ปการสนับลนุนจากหน่วยงาน!ฐ ( พ.ศ. 2540-ปัจจุบัน) 
ตลาดไม้แกะสลักบ้านถวายยังคงขยายตัวเติบโตสร้างชื่อเสียงและสร้าง 

รายได้ให้ภับชาวบ้านถวายและชาวบ้านใกล้เคียงในอำเภอหางดงจังหวัดเชียงใหม่เร่ือยมา ในระยะหลัง 
นี้หน่วยงานของรัฐฯเริ่มเข้ามามีบทบาทในการสนับสนุนกิจกรรมของชาวบ้านมากขึ้น โดยทางสวน
ฑชทารจังหวัดเซิยงใหม่ได้จัดสรรเงินงบประมาณจังหวัดผ่านองค์การบริหารล้วนตำบล (อบต.) ขุนคง 
มาช่วยสนับสนุนการจัดงานแสดงสนค้าหัตถกรรมบ้านถวายประจำป็ป็ละ 150,000 บาท ในเรื่องนี้ 
ปลัด อบต. เล่าให้ผู้วิจัยพังว่า

อบต เพ่ิงต้ังมาเม่ือปี ’40 น่ีเอง การจัดงานจึงเพิ่งจะเข้ามา 
เป็นล้วนหน่ึงของงาน อบต เมื่อก่อนชาวบ้านเขามีคณะกรรมการ 
จัดงานกันเอง แต่ละปีจะได้รับเงินสนับสนุนจากจังหวัด ผ่านมา 
ทาง อบต ปีละ หนึ่งแสนห้าหมื่นบาท ( บันทึกภาคสนาม ,23 
ธันวาคม 2545)

นอกจากเงินท่ีได้!ปการสนับสนุนจากหน่วยงานของรัฐแล้ว ทางสำนักงาน 
องค์การส่งเสริมการท่องเที่ยวแห่งประเทศไทย (ททท.) ยังได้จัดทำเอกสารประชาลัมพันธ์การจัดงาน 
(brochure) สนับลนุนให้กับหมู่บ้านถวายเป็นประจำทุกปี

อย่างไรก็ตามชาวบ้านกลุ่มหน่ึงมองเห็นถึงคุณค่าของเอกลักษณ์ของหมู่บ้าน 
หัตถกรรมไม้แกะสลักบ้านถวายที่แตกต่างจากหมู่บ้านอื่นโดยทั่วไป สนใจท่ีจะเผยแพร่วิถีการทำงาน 
ของช่างไม้แกะสลักในท้องถ่ินให้เป็นท่ีรู้จักของนักท่องเท่ียวท่ังชาวไทยและชาวต่างประเทศ และพัฒนา
หมู่บ้านถวายให้เป็นแหล่งท่องเท่ียววัฒนธรรมเพ่ิมข้ึนอีกแห่งหน่ึงให้กับจังหวัดเชียงใหม่ จึงได้เร่ิมขยาย
ความคิดในเร่ืองน้ีไปยังจังหวัด ซ่ึงก็ได้!ปความสนใจจากผู้ว่าราชการจังหวัดในสมัยน้ันอย่างดีย่ิง ชายหนุ่ม 
ผู้นำทางความคิดในเรื่องนี้เล่าให้ผู้วิจัยพังว่า
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ได้เชิญผู้ว่าฯ มาดูแล้วและบอกว่าต้องปรับปรุง ท่านผู้ว่า 
ได้เชิญคุณ....เข้าร่วมประชุมที่จังหวัดด้วย จากนั้นเชิญ 
สถาปนิกล้านนาร่วมกันออกแบบทั้งหมู่บ้านเลย ก็ได้
แบบแปลนมาแล้วและได้เสนอเป็นโครงการเข้าไป ....
แบบแปลนท่ีเขาออกแบบให้ว่าเน๊ียบมาก มีป้ายสื่อความหมาย
รูปแบบของร้านถนน.......ตอนนั้นผู้ว่าจะทำให้ทั้งข้างใน
(ตลาดสองฝังคลอง)และข้างนอก(ศูนย์หัตถกรรมบ้านถวาย)
แต่จะเน้นข้างใน ข้างในนี้เป็นของซาวบ้านจรงๆ (บันทึกภาคสนาม,
18 ธันวาคม 2545)

งบประมาณการสร้างหมู,บ้านถวายตามโครงการที่จัดทำขิ้นเบนเงิน 26 
ล้านบาท และขณะนี้งบประมาณส่วนหน่ึงได้รับการอนุมัติมาใช้ในการดำเนินการระยะท่ี 1 แล้ว เป็น 
เงิน 10 ล้านบาท (สัมภาษณ์, 27 มีนาคม 2545)

2.2 สภาพเศรษฐกิจการประกอบอาชีพไม้แกะสลักที่บ้านถวาย
หมู่บ้านถวายเร่ิมเป็นท่ีรู้จักว่าเป็นหมู่บ้านไม้แกะสสักในราว ปี พ.ศ. 2505 ชาวบ้าน 

ผันตัวเองจากแรงงานทำไม้แกะสลักมาเป็นผู้ประกอบการและนักธุรกิจงานไม้แกะสสักใน ระหว่างปี 
2534-2536 ซึ่งเป็นปีที่มีการขยายถนนเชียงใหม่หางดงและทำถนนใหม่เข้าหมู่บ้าน พร้อม  ๆ กันใน 
ช่วงนั้นหมู่บ้านถวายได้รับการสนับสนุนด้านการเงินในการจัดสร้างศูนย์ฝักอาชีพงานไม้แกะสลักจาก 
รัฐบาลยุคน้ัน สภาพความเปลี่ยนแปลงในช่วงระยะเวลาดังกล่าวนี้เองส่งผลต่อการเปลี่ยนแปลง
สภาพทางเศรษฐกิจในพ้ืนท่ีหมู่บ้านถวาย ท้ังในด้านรายได้ของประชากร ราคาท่ีดิน และราคาส่ิงปลูกสร้าง 
ในเขตบ้านถวาย รวมถึงที่ดินรอบ  ๆ หมู่บ้านถวายในเวลาต่อมา สามารถมองเห็นได้จากตัวอย่างการ 
สัมภาษณ์อย่างไม่เป็นทางการกับพ่อกำนันผ้นำชุมชนเกี่ยวกับราคาท่ีดินท่ีสูงขึ้นว่า

ได้คุยกับพ่อกำนันที่มาร่วมทำบุญงานสวดศพป้าบัวเขียว 
เจ้าของบ้านที่(ผู้วิจัย)มาเช่าพัก พ่อกำนันเล่าให้ฟังเกี่ยวกับ 
การชื้อขายท่ีในปจจุบันพบว่ามีมากในพื้นที่บ้านถวาย คนท่ี
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ต่างจังหวัดมาซื้อที่ที่บ้านถวายกันมากขึ้น ตรงปากทางด้านนอก 
เพ่ิงขายไปล้านกว่า ตรงท่ีข้างๆบ้านที่ผู้วิจัยพักอยู่มีเนื้อที่ประมาณ 
50 ตารางวาขายไปสองแสนกว่า และที่อื่นๆในบริเวณปากทางถนน 
สายสารภีหางดงอีก ด้านนอกมาสร้างทำเลค้าขายทำอาคารพาณิชย์กัน 
( บันทึกภาคสนาม, 11 มกราคม 2546)

ซาวบ้านถวายอาศัยความรู้และประสบการณ์เดิมเกี่ยวกับการทำงานไม้แกะสลัก 
จากครอบครัวและการทำการค้าในตลาดระดับท้องถิ่นมาใช้ประโยชน์กับการประกอบธุรกิจงานไม้แกะ 
สลักด้านธุรกิจการคาในตลาดระดับประเทศและต่างประเทศในปัจจุบัน ซึ่งลักษณะที่เกิดขึ้นเป็น
ลักษณะที่ล่อยๆเปลี่ยนไปตามกระแสการเปลี่ยนแปลงของตลาดภายนอกที่เกิดขึ้น ชาวบ้านท่ีเป็นเจ้า 
ของร้านค้าบางรายประสบความสำเรจเป็นเจ้าของธุรกิจรายใหญ่ในหมู่บ้าาเถวายมาต้ังแต่เร่ืมด้นจวบจน 
ถึงปัจจุบัน ตัวอย่าง เช่น ร้านยุทธ'นา (หริอบริษัทท้ซออพ่คลาส (Touch of Class) ในปัจจุบัน) ร้าน 
เลิศลน ร้านชัยดิลป เป็นด้น ในขณะที่บางรายประสบปัญหาเป็นหนี้สินและเลิกล้มอาชีพงานไม้แกะ 
สลักท่ีทำอยู่ไป อดีตเจ้าของร้านค้าไม้แกะสลักรายหนึ่งเล่าว่า

ค ุณ  เล่าว่าตนเองไหวพัแที่ถอนตัวออกมาก่อนที่จะแย่เหมือน
คนอื่นๆ ยังพอมีเงินที่ได้จากเช้งร้านไปสำหรับเพื่อนๆที่มืทั้ง
ยังทำร้านอยู่และเลิกไปแล้วว่าหลายคนยังประสบซะตากรรมต่าง  ๆ
คนท่ียังทำร้านบางคนยังยอมรับที่จะเลิกไม่ได้ ยังยึดติดกับการมีร้าน 
ก็ยังลำบากเป็นหนี้วนเวียนอยู่ สำหรับคนที่เลิกไปแล้วตอนนี้ที่ไม่มีแม้ 
แต่บ้านจะอยู่แล้ว บางคนเจ้าของหุ่นที่ลำพูนยังมาตามทวงหนี้เป็น 
แสนอยู่ ทั้งที่ของที่ขายไปก็เก็บเงินมาไม่ได้ บางคนต้องติดคุกเพราะ 
ปัญหาที่หาเงินมาใช้หนี้เขาไม่ได้ก็มี(บันทึกภาคสนาม, 11 มกราคม
2546)

ในช่วง 30 ปีแรกหมู่บ้านถวายเปรียบเสมือนโรงงานผลิตงานหรือแหล่งผลิตไม้แกะสลักท่ีมี 
ชาวบ้านถวายเป็นแรงงาน ผลิตงานให้กับพ่อค้านายทุนในจังหวัดเชียงใหม่ ชาวบ้านเร่ืมทำงานไม้ต้ัง 
แต่เป็นลูกมือซ่อมเครื่องไม้เพ่อรันิเจอร์ ซ่อมเครื่องไม้โบราณ โดยมีช่างที่ร้านเป็นผู้ปีกให้ ต่อมาขยับ
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เป็นช่างแกะสลักไม้และทำงานตกแต่งไม้ด้วยเล้นสีตามลำดับ เม่ือความต้องการชื้อสินค้าในตลาด
งานไม้แกะสลักมีมากข้ึน ประกอบกับรายได้ที่เพิ่มขึ้นอย่างเป็นกอบเป็นกำจากการทำงานไม้แกะสลัก 
ของซาวบ้าน (สำลี ทองธิว, 2541) เป็นแรงจูงใจที่กระตุ้นให้ชาวบ้านถวายสนใจที่จะแกฝนและพัฒนา 
ตนเองและผู้ใกล้ชิดในครอบครัว ตลอดจนญาติพี่น้องให้สามารถทำงานไม้แกะสลักได้ ช่างแกะไม้ลัก 
แมือเย่ียมวัย 50 ปีต้นๆ คนหนึ่งของบ้านถวายเล่าถึงความเป็นมาเกี่ยวกับการเรียนรู้เรื่องการทำงาน 
ไม้แกะสลักของครอบครัวของตนว่า

เม่ือก่อนท่ีถวายแห้งแล้ง พ่อ..... บิดาของตนก็เลยสนใจมาทำงาน
แกะไม้เป็นอาชีพแกแกะท่ีร้านเชียงใหม่อาร์ต ที่ในเมือง ขายเครื่องไม้ 
เขารับซ่อมทำเครื่องไม้ด้วย ทำงานอยู่ท่ีร้านหลายปี แล้วจึงเอางานกลับ 
มาทำที่บ้าน ได้ค่าแรง เทียบกับทำสวนรายได้ดีกว่ามาก ลุง...รียนกับพ่อ 
เลยในครอบครัว เป็นสกมือ พออายุ า 8-19 ปี ถึงจะมาทำเองได้ รียนแค่ 
ป.4 และก็ได้ไปเรียนแกะไม้เพ่ิมเติมท่ีในเมือง (บันทึกกาคสนาม ,13 
พฤศจิกายน 2545)

เขายังได้แสดงความคิดเห็นเกี่ยวกับการเปลี่ยนแปลงของการประกอบอาชีพ 
ไม้แกะสลักในแง่เศรษฐกิจที่เกิดขึ้นกับคนรุ่นใหม่ในปัจจุบันว่า

เดี๋ยวนี้เด็กบ้านเราโชคดีไม่ต้องเข้าเมืองไปทำงานไม้แล้ว 
เมื่อก่อนเคยต้องเข้าไปในเมืองรับจ้างแกะ แต่เดี๋ยวนี้ 
ชาวบ้านถวายไม่ต้องออกไปข้างนอกลักคน ทำงานที่บ้าน 
ทงหมดได้แล้ว เรามีร้านในบ้านถวายของเราเอง เป็นเวลากว่า 
20 ปีมาแล้ว ถ้าทำงานดีมืคนเข้าร้านแน่ แล้วได้เงินแน่ 
(บันทึกภาคสนาม ,13 พฤศจิกายน2545)

การผลิตงานไม้แกะสลักในช่วงแรกเน้นที่ความสามารถของตัวช่างผู้ผลิตงาน 
เป็นสำคัญ ช่างแกะสลักไม้ลักรูปสิงห์คนเดิมเล่าเกี่ยวกับการทำงานแกะสลักไม้ของตนเองว่า
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จะออก แบบตามลักษณะและขนาดของไม้ จินตนาการ 
ของงานขึ้นอยู่กับขนาดและรูปร่างของไม้ เมื่อดูความใหญ่ 
ความกว้างของไม้แล้วจึงใส่จินตนาการลงไป จินตนาการไ 
ได้มาจาการวาดภาพในใจ แล้วใช้ชอล์ควาดลวดลายคร่าว  ๆ
ลงบนไม้ก่อน จะเอาส่วนหัว ส่วนไหนขนาดใหญ่น้อยแค่ไหน 
ก็ตามใจ (บันทึกภาคสนาม ,13 พฤศจิกายน 2545)

ในยุคแรกของการทำงานไม้แกะสลักที่บ้านถวายนั้นชาวบ้านมุ่งทางด้านการ 
ผลิตงานเท่านั้นส่วนเรื่องค้าขายและเรื่องตลาดยังคงเป็นเรื่องของพ่อค้านายทุนที่ตัวจังหวัดเชียงใหม่ 
ช่างรุ่นต่อมายังคงทำงานเป็นแรงงานให้กับร้านค้าท่ีเชียงใหม่อยู่ แต่มีชาวบ้านส่วนหนี่งเริ่มต้องการที่ 
จะมีตลาดงานไม้แกะสลักเป็นของตนเองที่เป็นอิสระจากตลาดเชียงใหม่ จึงได้ทำการหาตลาดด้วยตน 
เองท่ีกรุงเทพฯ ซึ่งเป็นที่รู้จักกันว่าเป็นศูนย์กลางการค้าขายทุกประเภท ช่างแกะสลักพระพุทธรูปไม้ลัก 
ผีเมือดีของบ้านถวายซึ่งบัจจุบันผันตัวเองเป็นนักธุรกิจงานไม้แกะสลักเล่าถึงวิธีการหาตลาดของตนใน 
สมัยเร่ิมแรกว่า

พอปลดจากทหารมาแต่งงาน แล้วทำของไปส่งร้านมี 
ออเดอร์มาให้ ก็เลยคิดมาหาตลาดเอง ทำของขึ้นมาแล้วแบก 
ไปหาตลาดเองท่ีกรุงเทพฯ ร้านส่วนใหญ่เขามีขาประจำแล้ว 
เขาไม่ช้ือของเรา ตอนที่เขาไม่ช้ือใจห่อเหี่ยว แต่เพ่ือนท่ีเคย 
เป็นทหารด้วยกันก็พาไปส่งที่ย่านที่พอจะขายได้ให้ ก็ได้ตลาด 
มา ขอออเดอร์เขาทำ เขาให้ราคาถูก ต้องหาร้านใหม่ กว่าจะได้ 
ไม่คุ้ม ( ลัมภาษณ์คุณ......1 19 พฤศจิกายน 2545)

นอกจากชาวบ้านได้หาตลาดด้วยตนเองนอกหมู่บ้านแล้ว ซาวบ้านถวายเร่ิม
ขยับขยายพื้นที่การทำงานไม้แกะสลักที่แต่เดิมทำกันอยู่เฉพาะภายในหมู่บ้านออกมาด้านนอก เพ่ือ 
อำนวยความสะดวกแก่ลูกค้าท่ีมาจากที่อื่นในการติดต่อช้ือขาย ผู้ประกอบการไม้แกะสลักคนเดิมเล่า 
ให้ฟังอีกว่า
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ตอนนั้นพอดีได้ท่ีหมู่บ้านถวายตรงสามเหลี่ยมก่อนเข้าบ้านถวาย 
ได้เอาของท่ีทำไปต้ัง ลูกค้าทีลยู่ที่กรุงเทพมาซ้ือแล้วแพ็คส่งไปที่ 
กรุงเทพฯ ไม่ช้าเรมมีออเดอร์ตามมา เขาจะมีแบบใหม่ๆมาให้ดูว่า 
จะทำได้หรอไม่ ไม่มีแบบใดท่ีเราทำไม่ได้ ของที่ยากก็ต้องใช้เวลา 
ตามสภาพของงาน ( ล้มภาษณ์คุณ.......19 พฤศจิกายน 2545)

ด้วยปัจจัยด้านเศรษฐกิจงานไม้แกะสลักจากภายนอก อาทิเช่น ตลาดงานไม้ 
แกะสลักบ้านถวายขยายตัวส่ตลาดระดับประเทศและตลาดระดับต่างประเทศ และจากปัจจัยภายใน 
ท้องถ่ินบ้านถวาย อาทิ เช่น จำนวนชาวบ้านถวายที่มีปีมือการทำงานไม้แกะสลักมีมากขึ้น ทำให้ 
บรืบททางลังคมของงานไม้แกะสลักบ้านถวายท่ีเคยเป็นผู้ผลิตอย่างเดียวเปล่ียนไป ชาวบ้านเร่ิมมีลูกค้าท่ี 
ธื่นท่ีไร'ใช่เฉพาะพ่อค้าชาวเชียงใหม่ เป็นลูกค้าท่ีต่างจังหว้ด เช่นกรุงเทพฯ และจังหวัดท่องเที่ยว เช่น 
พัทยา ภูเก็ต (สำลี ทอง'ซิว, 2541) รวมต้ังลูกค้าขาวต่างประเทศ เจ้าของสถานประกอบการขนาดใหญ่ 
ชาวหางดงแต่มาประกอบธุรกิจงานไม้แกะสลักที่บ้านถวายรายหนึ่งเล่าเรื่องความเป็งJมาและเทคนิค 
วิธีในการประกอบธุรกิจของตนว่า

เริ่มจากเล็กๆมีคนงานสองคน ร้านเป็นกระต๊อบ ต่อมาเพ่ิม 
เป็นสามคน ลี่คน ไปเร่ือย  ๆ และเริ่มมีออเดอร์เพิ่มขึ้น เป็น 
ตลาดฝร่ังเหมือนกัน เร่ิมซ้ือ 2-3 ตัว ขายคนไทยบ้าง ตอนนั้น 
มาอยู่แถวน้ีแล้ว ทำตรงนี้หัวใจอยู่ที่การตรงต่อเวลา งานท่ี 
ออกมาต้องดี ไม่จำเป็นต้องโฆษณาตัวเอง ลูกค้าเขาไปโฆษณา 
ของเขาเอง ลูกค้าท่ีทำทุกวันน้ีเป็นลูกค้าต่อเนื่อง ออเดอร์จะ 
เยอะข้ึน ซ้ือจาก 1 ตัวเป็น 2, 3 และ 4 เพ่ิมข้ึนเร่ือย  ๆ ติดต่อกันมา 

10 ปี เมื่อสองสามปีท่ีแล้วท่ีอังกฤษรับเจ้าเดียวที่เข้'าท์แธมปตัน 
เขาส่งไปเยอรมันอิตาลีอังกฤษเอง และฝรั่งเศส เขาเป็น 
โฮลเชลใหญ่ ผมจะล็อกทุกอาทิตย์ 1 ตู้ ผมทำวิธีการทุกอย่าง 
เบ็ดเสร็จอยู่ตรงน้ี เขามกซ้ือท่ีน่ีท่ีเดียวเลย เราจะดูแลจัดส่งให้ 
เรยบร้อย ( ล้มภาษณ์คุณ.......14 พฤศจิกายน 2545)
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แม้ตลาดงานไม้แกะสลักในช่วงนั้นจะขยายออกไป แต่ยังคงเป็นลักษณะต่าง 
คนต่างทำกันเอง และตลาดยังคงจำกัดอยู่กับคนกลุ่มหนึ่งที่ลามารถหาทุนมาทำธุรกิจร้านค้าของตน 
เองในพ้ืนท่ีของตนเองเท่าน้ัน ในช่วงเวลานั้นเองปี 2535 มีชาวบ้านถวายกลุ่มหน่ึงได้บริจาคท่ีดินให้รัฐบาล 
ยุคพลเอกชาติชาย ชุณหวัณ ดำรงตำแหน่งเป็นนายกรัฐมนตรี เพื่อลร้างเป็นศูนยํปีกอาชีพไม้แกะลลัก 
ในพ้ืนท่ี ในครั้งนั้นชาวบ้านได้รับเงินสมทบจำนวน 2 ล้านบาทจากรัฐบาล จึงสามารถตั้งเป็นศูนย์ 
หัตถกรรมไม้แกะสลักขึ้นในบริเวณพื้นที่ดังกล่าวมีชื่อเรียกกันว่า "ศูนย์หัตถกรรมไม้แกะสลักบ้านถวาย 
(ศูนย์นอก)”ในปัจจุบัน อย่างไรก็ตามในเวลาต่อมาชาวบ้านถวายพบว่าพ้ืนท่ีล่วนน้ีไม่ได้อำนวยประโยชน์ 
ให้แก่ชาวบ้านถวายล่วนใหญ่อย่างแท้จริง เน่ืองจากผู้ได้รับประโยชน์จากธุรกิจในพ้ืนท่ีดังกล่าวล่วนใหญ่ 
ไม่ใช่ชาวบ้านถวาย แต่เป็นคนนอกพื้นท่ี

เรั๋มมีการตั้งศูนย์อาคาร รัฐบาลให้เงินมา 2 ล้าน ท่านนายก 
จัดมาให้สร้างศูนย่ปีกอาชีพตรงน้ัน มองภาพว่าให้ชาวบ้านไป 
ปีกอาชีพและขายตรงนั้น แต่ตรงน้ันหันลึกเกินไป ศูนย์ฯ กลับไป 
อยู่ด้านหลังเป็นลานจอดรถ(ขณะน้ี) พื้นที่ดัานหน้ากลายเป็นร้านค้า 
และเป็นที่ของเอกชน คนท่ีมาซ้ือที่ทำร้านค้าล่วนใหญ่เป็นพ่อค้า 
คนนอกมากกว่าชาวบ้าน เม่ือบูมข้ึนท่ีน้ัน ตอนแรกไร่ละหน่ึงแลนบาท 
ตอนนี้ ล็อกละ 3 เมตรเกือบจะเจ็ดแสนบาท ชาวบ้านเอาไม่ไหวคนที่ 
เอาไหวคือนักธุรกิจ แลกเปลี่ยนมือกันไปเรื่อยๆศูนย์นอกนี้มีชาวบ้าน 
2% ที่เป็นเจ้าของตรงนั้น (ลัมภาษณ์ 1 26 พฤศจิกายน 2545)

ซาวบ้านถวายผู้ผลิตงานไม้แกะสลักส่วนใหญ่เริ่มต้องการที่จะผลักดันตนเอง 
ให้มีแหล่งค้าขายภายในหมู่บ้านถวายขึ้นมาใหม่ ในปีถัดมาคือปี 2536 "ศูนย์หัตถกรรมงานไม้แกะ 
สลักบ้านถวาย (สองฝังคลอง) “ ซึ่งชาวบ้านถวายร่วมแรงร่วมใจกันสร้างจึงลามารถเกิดขึ้นได้

ในระยะหลังตลาดงานไม้แกะสลักที่บ้านถวายที่เคยเป็นของนายทุนและพ่อค้า 
คนนอกท่ีมาจากที่อื่นทั้งท่ีเป็นชาวเชียงใหม่ ชาวกรุงเทพฯ กลายมาเป็นของชาวบ้านถวายเองมากขึ้น 
ศูนย์หัตถกรรมงานไม้แกะสลักทั้งสองแห่งกลายเป็นลัญลักษณ์ของตลาดและแหล่งท่องเที่ยวงานไม้ 
แกะสลักท่ีสำคัญของเชียงใหม่ มีเอกลักษณ์และมีชื่อเสียงเป็นที่รู้จักกันดีในตลาดไม้แกะสลักระดับ
ประเทศและต่างประเทศ ด้วยเหตุดังกล่าวบริบททางลังคมของตลาดไม้แกะสลักบ้านถวายที่เคยมี
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ลักษณะเป็นตลาดแบบด้ังเดิม ค้าขายในระดับท้องถ่ินในยุคเร่ิมแรก จึงเปล่ียนมาเป็นตลาดขยาย ค้าขาย 
ในระดับประเทศและต่างประเทศ ความรู้ ทักษะและประสบการณ์ที่เคยมีมาก่อนเฉพาะในด้านการ
ผลิตงานของชาวบ้านถวายในอดีตไม่เพียงพอ ชาวบ้านถวายจำเป็นต้องเรียนรู้ถึงวิธีการแลกเปล่ียนช้ือขาย 
ในตลาด เรียนรู้การนำสถาบันทางเศรษฐกิจมาใช้กับธุรกิจ เช่น การใช้ระบบธนาคาร การคมนาคมขนส่ง 
ระหว่างประเทศ การใช้ระบบเทคโนโลยี่ทางการติดต่อลื่อสาร การใช้ลี่ออิเลคโทรนิค ฯลฯ เพ่ือนำมาใช้ 
ให้เป็นประโยชน์กับการค้าของตนเองเพ่ิมข้ึน การเรียนรู้เร่ืองการประกอบธุรกิจน้ี เจ้าของสถานประกอบการ 
ขนาดใหญ่รายหนึ่งเล่าถึงประสบการณ์การเรียนรู้ด้านตลาดต่างประเทศของตนเองว่า

ทุกกันเราต้องหาประสบการณ์อยู่ตลอดเวลา เม่ือก่อน
เรื่องค่าซิปปิง (shipping) ค่าเฟส ค่อยสืกษๆเอา อันไหนไม่รู้ 
ก็จ้างพี่เล้ียงมาสอน ส่วนมากจะเรียนจากลูกค้า พวกเอเยนต์ 
ของลูกค้า เขาจะบอกบริษัทท่ีจะให้เราติดต่อ เป็นบริษัทแม่ด้วย 
ถ้าลูกค้าไม่ต้องการเราจะไปผ่าน แต่ถ้าต้องการเราจะทำให้เลย 
(บันทึกภาคสนาม 1 14 พฤศจิกายน 2545)

ความสำคัญของเศรษฐกิจไม้แกะสลักที่บ้านถวายที่เกี่ยวข้องกับการจำหน่าย 
และระบบตลาดและด้านอ่ืนๆ เข้ามามีความบทบาทสำคัญต่อวิถีชีวิตและเศรษฐกิจชาวบ้านถวายมาก 
ขึ้นเป็นลำดับในระยะหลัง เจ้าของสถานประกอบการแกะสลักไม้ลักรายหนึ่งเล่าถึงวิธีการและปัญหา 
ในระบบตลาดที่เขาเข้าไปเกี่ยวข้องกับตลาดต่างประเทศที่เขาเข้าไปเกี่ยวข้องว่า

สำห!ปการจ่ายเงินจะให้ลูกค้าโอนเงินมาก่อนจึงจะล่งของ 
ไป เรื่องขนล่งเราจะบริการลูกค้าด้วย แต่เขาต้องจ่ายค่าบริการ 
เอง วิธีการคือ เม่ือออเดอร์เขาต้องจ่ายมัดจำ 40% ทำเสร็จแล้ว 
ถ่ายรูปส่งไปให้ดู ให้เขาโอนเงินส่วนที่เหลือมา แล้วเราจะแพ็คท้ิง 
และซิปปิงให้ เราจะเลือกซิบปิงที่ดีและราคาถูกให้เขา จัดการให้เขา 
แล้วแจ้งค่าดำเนินการเพ่ือให้เขาโอนเงินเข้ามา เราจะจัดการให้เขา 
ด้ังหมด เคยมีลูกค้าใช้เช็คเช่นกันแต่กว่าจะขึ้นเงินได้ ต้องรอ 45 กัน 
และหากเกิดปัญหาจ่ายเช็คโดยมิชอบ เราต้องเป็นคนรับผิดชอบกับ
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ธนาคารที่เราเบิก เราก็ตัดปัญหาเลย ไม่รับเช็คอีกต่อไป....
(สัมภาษณ์คุณ.......19 พฤศจิกายน2545)

ผู้ประกอบการชาวบ้านถวายบางรายเริ่มนำเอาเทคโนโลยี่การสื่อสารเข้ามาช่วย 
ในการจัดการในระบบตลาดสมัยใหม่ของการประกอบธุรกิจงานไม้แกะสสัก พ่อค้ารายเดียวสันเล่าถึง 
จุดเริ่มต้นในการจัดการในเรื่องนี้ของตนเองว่า

เว็บไซท์ท่ีใช้มีอยู่ 2 ท่ีคือเว็บไซต์อาร์ท (websites art) สับ 
แอนติก (antique art) เพ่ือนคนที่เล่าให้ฟังแล้วเป็นเจ้าของ 
เว็บไซต์ที่เป็น เว็บไซค์ธาร์ทส่วนเว็บไซต์แอนติก เราให้เทรดพ้อยท์ 
(tradepcint) เป็นคนทา เทรดเพ้อยต์เป็นองค์กรมาจากหน่วยงาน 
ของแอนแทรก (องค์การค้าโลก) มีช่ือเว็บไซต์ทั่วโลก เช่นว่า tradepoint. 
thailand / tradepoint.america ซึ่งได้ยินจากประกาศทางวิทยุ เขามี 
ข้อเสนอคือให้เอาสินค้ามาให้เขาแล้วเขาจะทำโฆษณาให้ฟรีให้เวลา 
1 ปี เราเริ่มได้ออเดอร์มาโดยเราไม่ต้องเสียเงิน เราเห็นประโยชน์จึงขอต่อ 
จะต้องจ่ายค่าบริการอีกปีละ 6,000 บาท มูลค่าท่ีเราขายไดไม่แน่นอน 
มากพอสมควร เช่นบางเจ้าช่วงแรกๆประมาณสีหมื่น เป็นแสน สองแสน 
แล้วก็ลูกค้ารายใหม่เข้ามาเร่ือยๆ บางครั้งจะห่างสันมากประมาณ 3 เดือน
เราสามารถติดต่อโดยตรงสับลูกค้าผ่านอีเมล์ (e-mail) ( สัมภาษณ์คุณ..... 1
19พฤศจิกายน2545)

ปัจจุบันศูนย์หัตถกรรมไม้แกะสสักท่ังสองแห่งเป็นแหล่งดึงดูดใจพ่อค้านักท่องเท่ียว 
ทั่งชาวไทยและซาวต่างประเทศที่สำคัญแห่งหนึ่งของจังหวัดเชียงใหม่

ตอนท่ี 3. ความสัมพ้นธ์ฃองชาวบ้านที่ประกอบอาชีพไม แ้กะสลกด้วยกัน
นอกเหนือจากการปรับเปลี่ยนเรียนรู้ของชาวบ้านถวายที่เกี่ยวข้องสับอาชีพงานไม้แกะสสัก 

ตามบริบททางสังคมของงานไม้แกะสลักที่เปลี่ยนแปลงตามเวลาและสภาพของสังคมแล้ว ความ
สัมพันธ์ทางการประกอบอาชีพที่ปรากฎสับกลุ่มซาวบ้านถวายด้วยสันเอง สับกลุ่มเพ่ือนบ้าน และสับ
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สังคมภายนอก อาทิเช่น หน่วยงานที่เกี่ยวข้องทั้งทางภาครัฐและเอกชน และกับตลาดนอกหมู่บ้าน 
เหล่าน้ีล้วนส่งผลต่อการเปล่ียนแปลงทางวัฒนธรรมท้องถ่ินและเศรษฐกิจของท้องถ่ินหม่บ้านถวายท้ัง!น<i i  «บ

สำหรับรายละเอียดของความสัมพันธ์ท่ีพบ มีดังนี้
3.1. ความสัมพันธ์ของชาวบ้านถวายด้วยก้นเองในหมู่บ้าน

ซาวบ้านถวายมีความสัมพันธ์กันเองในสามลักษณะ ได้แก่ ความสัมพันธ์ทางเช้ือ 
สาย ความสัมพันธ์ทางการประกอบอาชีพ และความสัมพันธ์ร่วมมือกันเพื่อผลประโยชน์ส่วนรวม

ความสัมพันธ์ทางเชื้อสาย โดยพื้นฐานเดิมแล้วชาวบ้านถวายที่อาศัยอยู่ในพื้นท่ี 
ถวายมานานส่วนใหญ่มีความสัมพันธ์กันฉันท์เครือญาติ เป็นญาติพื่น้องกัน และอีกส่วนหน่ึงเก่ียวดอง 
กันในฐานะที่แต่งงานกัน จึงมีความสัมพันธ์กันอย่างใกล้ชิด ความสัมพันธ์ลักษณะนี้ส่งผลต่อการ
ประกอบอาชีพงานไม้แกะสลักได้เช่นเดียวกัน ดังน้ันจึงพบได้ว่าแรงงานในโรงงานมักเป็นญาติกับเจ้าของ 
โรงงาน เซ่น เป็นท่ี!ทนยุทธนา พี่สาวเจ้าของร้านมาทำงานเป็นแรงงานทำลเก่า อยู่ในโรงงาน เป็นตน 
ด้วยเหตุนความสัมพันธ์ระหว่างแรงงานกับเจ้าของโรงงานส่วนใหญ่มักจะเป็นไปในสักษณะญาติมาก
กว่านายจ้างกับลูกจ้าง เจ้าของสถานประกอบการรายหนึ่งกล่าวกับผู้วิสัยว่า “  ใช้หลักแบบพ่ีน้อง
แบบครอบครัว เราไม่มีนายจ้างลูกจ้าง คนท่ีมีอายุแก่ เรานับถือเป็นพ่ี เป็นป้า เป็นยาย ........ ”
(สัมภาษณ์, 5 มีนาคม 2546) ดังนั้นเจ้าของสถานประกอบการมักได้รับความร่วมมือจากแรงงาน
อย่างดีเมื่อถึงคราวที่จำเป็นต้องพ่ึงพาแรงงานกันเมื่อมีงานเร่ง

ความสัมพันธ์ทางการประกอบอาชีพ งานไม้แกะสลักท่ีชาวบ้านถวายทำนั้นแต่ 
เดิมสามารถแบ่งออกได้เป็นสามลักษณะ ได้แก่ งานแกะสลักไม้ งานตกแต่งเล้นลีหุ่นไม้ และงานธุรกิจ 
งานไม้ (สำลี ทองธิว, 2541) และงานท่ีทำมีความสัมพันธ์กับเพศของคนทำงานด้วยมักพบว่าผู้ชาย 
ถนัดงานแกะสลักไม้สัก ส่วนผู้หญิงจะถนัดงานงานตกแต่งหุ่นไม้ด้วยเล้นลี อย่างไรก็ตามปัจจุบันงาน 
ไม้แกะสลักทั้งสามประเภทไม่สามารถแบ่งให้เห็นได้ซัดเจนเหมือนแต่ก่อน เน่ืองมาจากพัฒนาการของ 
อาชีพงานไม้แกะสลักและบริบททางสังคมของผู้ประกอบอาชีพไม้แกะสลักที่เปลี่ยนแปลงไปอย่างรวด 
เร็วและตลอดเวลา ปัจจุบันพบว่างานทั้งสามอาชีพมีศูนย์รวมอยู่ที่สถานประกอบการซึ่งมักมีเจ้าของที่ 
เคยประสบการณ์การทำงานเกี่ยวข้องกับงานทั้งสามมาก่อน เจ้าของสถานประกอบการชายบางคน
เคยเป็นช่างแกะสลักผีเมือเย่ียม โดยมีภรรยาท่ีมีทักษะความชำนาญในงานไม้ตกแต่งมาก่อน แต่ปัจจุบัน 
หันมาประกอบธุรกิจงานไม้แกะสลักประเภทงานไม้ตกแต่งในฐานะเป็นเจ้าของสถานประกอบการ 
ทั้งสามีและภรรยาช่วยกันทำงานผลิตในโรงงานทำงานไม้ตกแต่ง และในขณะเดียวกันได้ดูแลธุรกิจ
งานไม้แกะสลักไปด้วย ซึ่งลักษณะดังกล่าวน้ีสามารถพบเห็นได้โดยท่ัวไปในสถานประกอบการท่ีมี
พัฒนาการจากเจ้าของที่มีพื้นเพเป็นชาวบ้านถวาย
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สำหรับความสัมพันธ์ในกระบวนการผลิตและการจำหน่ายสินค้าไม้แกะสลัก สามารถ 
มองเห็นความสัมพันธ์ในขั้นตอนการทำงานว่าไม่ได้จบทั้งกระบวนการในมือคนใดคนหนึ่ง แต่จะต้อง 
อาศัยพึงพาคนอ่ืน อาทิเช่นในด้านการผลิตจะมีการแยกงานกันทำในแต่ละข้ันตอนอย่างชัดเจน จนเกิด 
ลักษณะการผลิตแบบแยกส่วนเกิดขึ้น ตัวอย่างเช่นการสานหุ่นไม้ไผ่ทำที่บ้านของผู้รับจ้าง ส่วนการ
แต่งสีและลวดลายจะนำไปแต่งท่ีร้านค้าก่อนวางจำหน่าย หญิงชาวบ้านเล่าเก่ียวกับงานท่ีตนเองทำให้พ้งว่า

งานที่ทำอยู่ยังไม่เสร็จที่นึ่จะต้องมีการนำไปทาสีตกแต่ง
ลวดลายต่าง  ๆซ่ึงเขา (เจ้าของร้าน) จะมีการนำไปทาสีแต่ง
ลวดลายต่างๆที่เขานำไปทำที่ร้าน เรองลวดลายนี่เขาหวงมาก
เพราะเกรงว่าจะมืคนอื่นเอาไปเลียนแบบ จำนำไปทำที่ร้าน
ด้วยเหตุนี้ดายและสีจึงทำกันที่ร้านเจ้าของ ทำเสร็จแล้วก็
วางข'ไยท่ีร้านเจ้าของเลย (บันทึกภาคสนาม, 23 สิงหาคม 2544 )

ส่วนความสัมพันธ์ทางของกระบวนการจำหน่ายในลักษณะพึ่งพาคนอื่นสามทรถ 
พบได้ว่าร้านเล็กหรือช่างไม้แกะสลักจำนวนมากยังคงต้องพึ่งพาอาศัยร้านใหญ่เป็นซ่องทางในการ 
จำหน่ายสินค้า ช่างแกะสลักไม้สักสองรายกล่าวถึงข้อดีของการขายงานไม้แกะสลักโดยอาศัยขายผ่าน 
ร้านใหญ่ในหมู่บ้านว่า

การขายชอบแบบนี้มืคนมาขายแทนถ้าเราจะต้องขายเอง 
เราเสียเวลาไปขาย งานก็ไม่ได้ทำ เสียเวลา ตอนน้ีเราต้อง 
อาศัยเขาอยู่ กรุงเทพก็ไม่รู้จัก ภาษาก็ไม่รู้ (บันทึกภาคสนาม13 
พฤศจิกายน 2545)

ผมมืรับออเดอร์ด้วยและก็ทำสินค้าวางด้วย การรับ 
ออเดอร์ยังไงก็ได้เงิน มีออเดอร์เงินแน่นอนกว่า งานที่เขา
ออเดอร์มา .......คนท่ีมาข้ึอที่ร้านส่วนมากจะเป็นพ่อค้า
คนที่จะเอาไปใช้จะต้องไปเอาที่พ่อค้า บางท่ีตลาดอยู่ไกล 
เราต้องอาศัยเขาเหมือนกัน เร่ืองคนกลาง (บันทึกภาคสนาม13 
พฤศจิกายน2545)
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สำหรับความสัมพันธ์ร่วมมือกันเพื่อผลประโยชน์ส่วนรวม ซาวบ้านถวายได้ช่ือ 
ว่าเป็นชุมชนที่เข้มแข็ง โดยทั่วไปชาวบ้านมืให้ความร่วมมือร่วมใจในการทำงานส่วนรวมเป็นอย่างดี ท่ี 
หมู่บ้านถวายมีคณะทำงานที่แข็งขันที่ได้รับการแต่งต้ังเพื่อทำงานเป็นคณะกรรมการร้านค้าท่ีทำหน้าที่ 
ดูแลผลประโยชน์แก่ส่วนรวม ชาวบ้านเจ้าของร้านค้าท่ีบริเวณสองฝังคลองรายหน่ึงเล่าถึงความเข้ม 
แข็งของคณะกรรมการภายใต้การนำของกำนันว่า

ตลาดสองฝังคลองเกิดขึ้นเพราะกำนัน....... คนปัจจุบัน
โดยแท้จริง ได้ต่อจ้และพยายามสัดที่ให้ชาวบ้านเพื่อจะได้ 
มืที่เอาไว้ขายสินค้าที่ผลิตในราคาที่ชาวบ้านเป็นเจ้าของได้ 
โดยขอค่าเก่าเป็นลอกๅละ 150-300 บาท ซึ่งกิ,.อาไว้ใช้เป็น 
ค่าดูแลสถานท่ี โดยมีกรรมการดูแลเงินส่วนนี้ ปัจจุบันมีประชาชน 
ลองฝังคลองเป็นผู้ดูแลส่วนนี้ผ่านคณะกรรมการ เป็นคณะกรรมการ 
ร้านค้าสองฝังคลอง ประกอบด้วยชาวบ้านมากกว่าลิบคน 
(บันทํกภาคสนาม ,31 ตุลาคม 2545)

สำหรับความร่วมมือของซาวบ้านในการรักษาผลประโยชน์ส่วนรวมสามารถมอง 
เห็นได้ จากตัวอย่าง8nv เม่ือครั้งมีประชุมการสัดงานแสดงสินค้าประจำปี และทางกำนันได้เสนอขอ 
เก็บเงินเป็นค่าใช้จ่ายจากร้านค้าเพื่อใช้ในการสัดงานปีนี้คณะกรรมการขอร้านละ 1,000 บาท ผู้วิสัย 
ไม่เห็นว่าเจ้าของร้านคนใดมืปฏิกิริยาในการจ่ายเงินเพื่อมีส่วนร่วมในการสัดงาน หญิงคนหนึ่งนั่ง
(ประชุม) อยู่ข้าง  ๆ บอกด้วยว่า “ หากมืวิธีท่ีสามารถทำให้คนเห็นป้าย(ป้ายชื่อหมู่บ้านถวาย)
ขัดเจนมากขึ้นจะยอมจ่ายให้มากกว่านี้  11 (บันทึกภาคสนาม 1 7 มกราคม 2546)
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3.2. ความสัมพันธ์กับเพี่อนบ้าน
ลักษณะความสัมพันธ์ทางการประกอบอาชีพของหมู่บ้านถวายกับเพื่อนบ้านมีสอง 

ลักษณะ ได้แก่ ความสัมพันธ์เชิงธุรกิจ และความสัมพันธ์เชิงแรงงาน สำหรับความเช่ือมโยงกับหมู่ 
บ้านถวายคือหมู่บ้านถวายจะทำหน้าที่เป็นเสมือนจุดศูนย์กลางดึงเอาธุรกิจและแรงงานจากหมู่บ้าน 
ใกล้เคียง เข้ามาไว้ท่ีหมู่บ้านถวาย

ความสัมพันธ์เชิงธุรกิจ ได้แก่การที่ชาวบ้านจากหมู่บ้านอ่ืนได้มาเป็นเจ้าของร้าน 
ค้างานไม้แกะสลักในพ้ืนท่ีบ้านถวาย ตัวอย่างเช่น มีช่างแกะสลักไม้มาทำร้านขายงานแกะสลักไม้สัก 
หน้าพระพุทธรูปขนาดใหญ่ และการที่เป็นเจ้าของธุรกิจในหมู่บ้านที่ต้ังอยู่ใกล้เคียงบ้านถวาย แต่ยังจำ 
เป็นต้องอาศัยตลาดที่บ้านถวายเป็นช่องทางในการจำหน่ายสินค้าไปยังตลาดภายนอก ส่วนความ
สัมพันธ์เชิงแรงงาน 'ได้แก่ การที่ชาวบ้านจากหมู่บ้านอื่นได้มารับจ้างทำงานในโรงงานที่บ้านถวาย 
ตัวอย่างเช่น หมู่บ้านที่ตั้งอยู่ใกล้เคียงกับหมู่บ้านถวาย ได้แก่ บ้าใ4กาด บ้านเกาะ บ้านขุนคง บ้านเด่ือ 
บ้านต้นเฮือล บ้านปาหมาก บ้านไร่บ้านหนองโขง เป็นต้น โดยรับงานไปทำที่หมู่บ้านของตนเอง เอาไป 
ช่วยกันทำในครอบครัว (ในลักษณะรับจ้างรายช้ินและรับเหมาช้ินงาน)

3.3. ความสัมพันธ์กับตลาดและกลุ่มคนนอกท่ีเก่ียวของกับการประกอบอาชีพงานไม้
II» f i a โไ

การประกอบธุรกิจในตลาดขยายเป็นเหตุให้ชาวบ้านถวายจำเป็ใ4ต้องมีความลัมพันธ์กับ 
ลังคมภายนอก ในสองลักษณะ ได้แก่ ความสัมพันธ์เชิงธุรกิจกับความสัมพันธ์เชิงกฎหมาย

ความสัมพันธ์เชิงธุรกิจ ได้แก่การติดต่อกับตลาดภายนอกในฐาร4ะผู้ค้ากับลูกค้า 
ทั้งลูกค้าที่เป็นชาวไทยต่างถิ่นและลูกค้าชาวต่างประเทศ อย่างไรก็ตามชาวบ้านมักมีความสัมพันธ์กับ 
ผู้อ่ืนในลักษณะท่ีมีแนวโน้มจะ เลีย เปรยบลูกค้า อันเน่ืองมาจากการเสียรู้แก่ลูกค้า เพราะไม่รู้เท่าพัน ตัวอย่าง เช่น

เห็นฝรั่งชายหญิงคู่หน่ึงอายุประมาณ 40 ปี กำลังติดต่อลังช้ือ 
สินค้ากับคุณ....อยู่ ที่มือของฝรั่งคูนมีเอกสารใบลังชื้อสินค้าเป็นปีก 
มีรายการสินค้าที่ลังไว้เป็นจำนวนมาก ผู้วิจัยเห็นคุณมยุรีอึกอัก
แต่สามารถลื่อสารชื้อขายได้ดึ........ เมื่อตกลงเป็นที่พอใจแล้วก็
จ่ายเงินค่ามัดจำเป็นเงิน 500 ดอลล่าร์ คุณ....เองก็ไม่ทราบว่า
จะตรวจสอบค่าเงินบาทที่ใด ได้แต่เชื่อตามท่ีฝรั่งค่ทั้นบอกว่าแลกมา
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เท่ากับ 42 บาทเมื่อวาน (บันทึกภาคสนาม 1 26 กุมภาพันธ์ 2546)
เมื่อสองวันก่อนเจ๊ เพ่ิงน่ังเครองไปทวงถามเงินที่กรุงเทพฯ
หลังจากได้พยายามติดตามทางโทรศัพท์มาหลายครง ทั้งสามี....
ก็ได้ทวงถาม..... แต่ก็ไม่ได้ผล กลับมาจากกรุงเทพฯคราวนี้ได้
มาห้าหม่ืนบาท อีกสองแสนห้าเขาจ่ายมาเป็นเช็คบอกให้นำไป
ขึ้นเงินปีหน้า ยังไม่รู้เลย'ว่าเจ๊ จะได้เงินหรือไม่ต่อไป
(บันทึกภาคสนาม 1 30 ตุลาคม 2545)

เนื่องจากตลาดสินค้างานไม้แกะสลักปัจจุบันเป็นท่ีสนใจของตลาดต่างประเทศ 
มากในขณะน้ี แสะพ่อค้าซาวต่างประเทศมักจะมาหาชื้อสินค้าด้วยตนเองที่หมู่บ้านถวาย สำหรับ
ปัญหาท่ีพบว่าทำให้ลำบากไนการทำการค้ากับ๚าวต่างชาติคือชาวบ้านไม่มีความรู้เรื่องภาษาอังกฤษ

.........  เคยมีคนพูดภาษาอังกฤษได้มาทำทึว่าจะช่วยค้าขาย
ให้ แต่ในที่สุดพบว่าคนนี้ฉ้อโกงทั้งชาวบ้านและพ่อค้าชาวต่างชาติ 
ด้วยการเอาราคาขายที่ร้านค้าบอกไว้มาบวกราคาเพิ่มขึ้นเองเพื่อ 
เอากำไรลูกค้าอีกต่อหน่ึง โดยที่ทั้งคนขายและคนชื้อต่างก็ไม่รู้ 
แต่มาจับได้ตอนหลัง (บันทึกภาคสนาม 1 30 ตุลาคม 2545)

ความส้มพันธ์เชิงกฎหมาย ได้แก่ การติดต่อกับหน่วยงานหรือบุคลที่เกี่ยว 
ของกับการประกอบอาชีพธุรกิจงานไม้แกะสลักโดยภาระหน้าที่ โดยเฉพาะอย่างย่ิงกับเจ้าหน้าท่ีของรัฐ 
ในส่วนราชการส่วนต่างๆ เช่นเจ้าหน้าที่สรรพากร เจ้าหน้าท่ีตำรวจ เจ้าหน้าที่ปาไม้ เป็นต้น มักพบใน 
ท์ศนคติเชิงลบ

จากคำบอกเล่าของชาวบ้านแสดงให้เห็นความลัมพันธ์ท่ีชาวบ้านมีกับเจ้าหน้าท่ี 
เป็นไปในทางลบ ตัวอย่างเช่น หญิงแรงงานเล่าถึงเจ้าของโรงงานของตนท่ีได้ริบการปฏิบัติจากเจ้าหน้าท่ี 
สรรพากรให้ผู้วิจัยฟังว่า
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เวลาพวกนี้ไปที่ร้านใดก็มักจะไปชี้เอาสินค้าต่าง  ๆ เช่นตู้ 
หรอของต่างๆ ว่าอยากได้ เราต้องให้เขา ถ้าไม่ให้เขาจะ 
หาเร่ืองเรา เช่นมีหนังลือมาถามหาเอกสารนั่น เอกสารน่ี 
ตลอด เช่น ถามหาหลักฐานใบเสร็จการเสียภาษี ซึ่งชาวบ้าน 
ก็ไม่ค่อยได้เก็บ และถ้าไม่มีหลักฐานจะเก็บภาษีย้อนหลัง 
แต่หากว่าเรายอมให้ของเขาไป เร่ืองภาษี เสียท้ังภาษีป้าย 
ป้ายใหญ่ ป้ายเล็ก ภาษีรายได้ ภาษีร้านค้า เยอะแยะไปหมด 
(บันทึกภาคสนาม 1 30 ตุลาคม 2545)

ชาวบ้านอกสองฑยเล่าถึงประสบการณ์ท่ีได้ร้บจากการปฎบ้ติงานของเจ้าหน้าท่ีว่า

คนที' ท ำ ไม้จะต้องเสิยเง้นให้กับปาไม้และตำรวจเป็นรายเดือน  ๆละ 
100 บาท " (บันทึกภาคสนาม 1 11 พฤศจิกายน 2545)

ยังมีป้ญหาเร่ืองตำรวจ เจ้าหน้าท่ีปาไม้ ที่มักจะมาวนเวียน 
ติดตามกวนใจ รดไถอยู่ตลอดเวลา จะต้องมีการจ่ายเป็น 
ประจำเดือนละ 1,000บาท หรอไม่ก็ต้องจ่ายเป็นงวด 
บางครั้งปรับ 8,000 บาท เขียนใบเสร็จ 20,000 บาท บางครั้ง 
เอาเป็นแสน เมื่อมีออเดอร์เข้ามามากก็จะมีคน (ร้านอ่ืน)
ไปบอกตำรวจ ให้เราเอาไม้ลงมาทำไม่ได้ ตำรวจมาล้อมบ้าน 
ก็เคยทั้งที่ไม่พบอะไร(บันทึกภาคสนาม 1 11 พฤศจิกายน 2545)

ตอนท่ี 4 ลักษณะเฉพาะที่เกี่ยวกับเศรษฐศาสตร์ของท้องถิ่นหมู่บ้านถวาย
สภาพและบัญหาการประกอบอาชีพงานไม้แกะสลักของชาวบ้านถวายมีความเกี่ยวข้อง 

กับเศรษฐศาสตร์ในสามลักษณะได้แก่ เศรษฐศาสตร์ด้านการผลิต เศรษฐศาสตร์ด้านการจำหน่าย 
และเศรษฐศาสตร์ระบบตลาด ซึ่งสามารถแยกให้เห็นในแต่ละประเด็นได้ดังนี้
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4.1. เศรษฐศาสตร์ด้านการผลิต
4.1.1. ความชำนาญพิเศษ

ลักษณะของงานไม้แกะสลักที่บ้านถวายมีลักษณะงานท่ีมีเอกลักษณ์ของงานท่ี 
สวยงามแตกต่างจากงานที่ผลิตจากแหล่งผลิตอื่น ผู้ผลิตจำเป็นต้องใช้ภูมิปัญญาท่ีหลากหลายในการ 
ผลิตงานออกมาแต่ละชิ้น นอกจากน้ีแล้ว ผีเมือความสามารถของตัวช่างผู้ผลิตงานมีความสำคัญต่อ 
การผลิตอย่างย่ิง โดยเฉพาะในงานแกะสลักไม้ลัก ช่างแกะสลักไม้ลักรูปสิงห์คนหน่ึงเล่าเกี่ยวคับการ 
ทำงานแกะสลักไม้ลักของตนเองว่า

จะออกแบบตามลักษณะและขนาดของไม้จินตนาการ 
ขคงงานขึ้นอยู่คับขนาดและรูบ่ร่างของไม้ เม่ือดูความใหญ่ 
ความกว้างของไม้แล้วจึงใล่จินตนาการลงไป จินตนาการไต้ 
มาจาการวาดภาพในใจ แล้วใช้ชอลัควาดลวดลายคร่าว  ๆ
ลงบนไม้ก่อน จะเอาล่วนห์ว ล่วนไหนขนาดใหญ่นอยแค่ไหน 
ก็ตามใจ (บันทึกภาคสนาม ,13พฤศจิกายน 2545)

แต่ปัจจุบันจำนวนช่าง'ฝืมีอดีในงานแกะสลักไม้มีจำนวนจำคัดลงทุกที และยังไม่มี 
การเตรียมสร้างคนรุ่นใหม่ให้เรียนรู้เกี่ยวคับงานแกะสลักไม้ลักอย่างจริงจังขึ้นมา จากคำบอกเล่าของ 
ชาวบ้านเกี่ยวคับปัญหาการขาดแคลนช่างว่า

ช่างไม้ล่วนใหญ่รายได้ดี แต่มีนิลัยชอบกิน ชอบดื่มและชอบเที่ยว 
จึงเกิดอุบตเหตุ รถซน รถคว่ําตาย1ไป ไม่ตายก็เป็นโรคพิษสุราเรื้อรัง 

ทำงานไม่ได้วิถีชีวิตของช่างแกะสลักไม้มักจะชอบจับกลุ่มคันกินเหล้า 
ตอนเย็น และช่างรุ่นใหม่ท่ีมีปึมือมีให้เห็นในขณะนี้น้อยมาก ...
(บันทึกภาคสนาม ,18 ธันวาคม 2545)

แรงงานคนแกะเป็นงานอิสระ ... หน้าสำไยจะหาแรงงาน 
ยากมากเพราะเขาจะไม่แกะ เขาจะไปทำลำไยในสวนเขา ไม่มี 
แรงงานประจำช่วงทำนาก็มีปัญหาแต่ช่วงลันกว่า (บันทึกภาคสนาม 1 
14 พฤศจิกายน2545)
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4.1.2. การมีอยู่อย่างจำกัด
ลักษณะของการขาดแคลนไม้ท้ังไม'สักและไม้อ่ืนในกระบวนการผลิตสามารถมอง 

เห็นได้ แม้ซาวบ้านส่วนใหญ่จะยังไม่ยอม!บสภาพการขาดแคลนวัตถุดิบ และมักพูดเป็นลียงเดียวกันว่า 
“ไม้ไม่ขาด” แต่สัญญาณที่สามารถแสดงให้เห็นถึงความขาดแคลนวัตุดิบสามารถพบได้จากคำบอก 
กล่าวของซาวบ้าน เป็นต้นว่า

ไม้เก่าแกะได้สวยกว่า เพราะไม้อยู่ตัว ไม่ผิดกฎหมายและ 
ราคาไม่แพง .ไม้ใหญ่มักไม่มี จึงต้องเอารางข้าวหมูเก่ามาใช้แกะ 
นอกจากไม้ลักแล้วไม้อำฉา ไม้กระทอนไม้ขนุนก็มีเอามแกะได้ ...
(บันทึกภาคสนาม 1 11 พฤศจิกายน2545 )

เจ้าของร้านบางรายต้องยอมจ่ายเงินจองหุ่นไม้เว้ล่วงหน้า 
เป็นปีเพ่ือป้องกันปัญหาการไม่มีหุ่นไม้มาแต่ง เนื่องจากในช่วงที่ 
ขาดผู้ขายหุ่นจะเอาไปให้คนอื่นที่เสนอราคาที่สูงกว่าให้ ...
(บันทึกภาคสนาม 30 ตุลาคม 2545)

4. 1.3. การตัดสินใจและแรงจูงใจ
การตัดสินใจของผู้ผลิตสินค้ามักจะเป็นไปในลักษณะในการเลือกที่จะผลิตสินค้าที่ 

สามารถสร้างกำไรให้กับตนเองมากที่สุดก่อน ช่างแกะไม้ลักกล่าวถึงการผลิตงานของตนเองว่าชอบท่ี 
จะเลือกผลิตงานที่ลูกค้าลังผ่านร้านใหญ่มามากกว่าการผลิตงานขึ้นแล้ววางรอคนซื้อที่ร้านตังนี้

การรับออเดอร์ ยังไงก็ได้เงิน มีออเดอร์เงินแน่นอนกว่า งานท่ี 
เขาออเดอร์มา ถ้าเราเห็นว่าสวย เราก็เก็บแบบเอาไว้ที่ตัวเราใช้ 
งานครั้งต่อไปได้.......... (สัมภาษณ์ : 13 พฤศจิกายน 2545)
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ครอบครัวช่างแกะไม้ลักซึ่งมีกิจการงานไม้ตกแต่งเค้นสีพระพุทธรูปขนาดใหญ่ซึ่งเป็น 
งานประเภทซ้ือง่ายขายคล่องกว่างานแกะสสัก แม้จะรักและมีป็มือในงานแกะสลักไม้มากกว่า ก็ตัดสินใจ 
เลือกที่จะให้ความสำคัญกับธุรกิจงานไม้ตกแต่งมากกว่าเนื่องจากมีรายได้หลักที่แน่นอนกว่า

...สามีและลูกชายแกะไม้เก่ง แต่ตอนน้ีงานธุรกิจไม้ตกแต่งท่ีทำ 
อยู่มีงานมาก ท้ังลองคนเข้ามาช่วยเต็มตัว ไม่มีเวลาไปทำงานแกะสลัก 
เสียดายผีเมือลูกชาย เขาเองก็รักงานแกะสลัก แต่ไม่มีเวลาทำ ต้องมาดูแล 
ร้านช่วยกัน... ( บันทึกภาคสนาม ,15 พฤศจิกายน2545)

4.1.4. การลงทุนแสะผลกำไร
การประกอบธุรกิจที่ซาวบ้านปฎิปติอยู่ในเนื่องการลงทุน มีลักษณะของการลงทุน 

ท่ีต้องคำนึงถึงแนวโน้มขอ3ผลกำไรท่ีจะได้รับจากการลงทุนแต่ละคร้ัง ชาวบ้านจะเลือกเฉพาะการลงทุนกับ 
การผสิตท่ีมีความเสี่ยงน้อยและมีโอกาสที่จะทำกำไรได้มากกว่า ทงนเนนง จากชาวบ้านมีต้นทุนในการ 
ผลิตตำ การลงทุนแต่ละครั้งจำเป็นจะต้องคำนึงถึงงานที่แนวโน้มที่จะทำกำไร ชายหนุ่มเจ้าของร้าน 
งานไม้ตกแต่งรายหนึ่งเล่าถึงประลบการณ์และเหตุผลของการเลือกลงทุนผลิตสินค้าชิ้นใหม่ของตน 
สนับสนุน ตนได้ไปลังเกตการขายท่ีตลาดไนทํบารัชาร์เห็นว่างานประ๓ทบานหน้าต่างเก่า เอามาตกแต่ง 
ด้วยการวาดภาพ แล้วแกะลวดลายงานแบบเก่าเพ่ิมเติมตรงส่วนบนของกรอบหน้าต่าง แล้วลองมาทำเองดูว่า

ตอนที่เราทำใหม่  ๆ เส่ียงอยู่เหมือนกัน เราตัดสินใจ แต่พอลองเอา 
มาขายดู เห็นว่าแม่ค้าท่ีเคยมาซื้อเขากำลังอยากเปลี่ยนสินค้า 
เห็นว่าราคาเราพอซื้อได้ก็ลองเอาไปขาย ขายได้ก็มากลับมาซ้ือเรอย  ๆ
(บันทึกภาคสนาม, 27 พฤศจิกายน 2545)

4.1.5. การแบ่งงานกันทำเป็นขั้นตอน
งานไม้แกะสลักประ๓ทงานตกแต่งหุ่นไม้แกะสลักด้วยเค้นสีเป็นงานที่จำเป็นต้อง 

อาศัยขั้นตอนในการผลิตและเวลาในการผลิตงานแต่ละขั้นตอนมาก การใช้แรงงานกับงานไม้แกะสลัก 
ประ๓ทน้ีจึงพบว่ามีการแยกงานกันทำในแต่ละข้ันตอนอย่างชัดเจน จนเกิดลักษณะการผลิตแบบแยกส่วน
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เพื่อตัดขั้นตอนงานบางอย่างที่โรงงานลง และเพื่อความรวดเร็วในกระบวนการผลิต ชายเจ้าของกิจการ
งานไม้แกะสลักรายหนึ่งอธิบายว่า

คนแถวนี้ส่วนใหญ่เขารับเหมางาน ... ส่วนใหญ่เขาจะ 
กระจายงาน ส่วนใหญ่เป็นโรงงานใหญ่ จะมีคนไปรับเหมางาน 
มา เป็นคนที่เขาไว้ใจอยู่ แล้วคนท่ีรับเหมามา ก็จะไปหาคนอื่น 
มาอีกทีมาช่วยทำอาจเป็นลูกหลานเขา ...( ลัมภาษณ์กลุ่ม, 7 
มีนาคม 2546)

บางรายงานตกแต่งขั้นสุดท้ายทำที่ร้าน เพราะงานออกแบบลวดลายเป็นงานท่ีต้อง 
ใช้ทักษะด้านการออกแบบงานและรื!มือ ตังน้ันงานข้ันสุดท้ายจึงมักกลับมาทำท่ีร้านให้เจ้าของงานทำเอง 
ตังคำบอกเล่าน้ี

งานที่ทำอยู่ยังไม่เสร็จที'นี่จะต้องมีการนำไปทาสีตกแต่งลวดลาย 
ต่าง  ๆ ซึ่งเขา(เจ้าของร้าน)จะมีการนำไปทาสีแต่งลวดลายต่าง ๆ
ที่เขานำไปทำที่ร้าน.........ลายและสีจึงทำกันท่ีร้านเจ้าของ ทำเสร็จ
แล้วก็วางขายที่ร้านเจ้าของเลย (บันทึกภาคสนาม, 23 สิงหาคม 2544 )

งานรับมาจากร้าน....แล้วเอามากระจายต่อให้กับเพ่ือนบ้านทำ งาน 
ที่จ้างเขาทำจะเป็นส่วนที่เดินเล้น เพราะกินเวลาเยอะ จ้างชิ้นละ
10บ าท ส่วนเรามาทำต่อทำสีทำเก่าลงแวกช . . .จนเสร็จ
(บันทึกภาคสนาม, 15 มกราคม 2546

4.2. เศรษฐศาสตร์ด้านการจำหน่าย 
4. 2.1. อุปทานและอุปสงค์

สินค้าไม้ตกแต่งหรออุปสงค์จะมีวางขายเป็นจำนวนมากในตลาดท้องถิ่นอยู่ตลอด 
น้ังปี ผู้ชิ้อสินค้าทงพ่อค้าคนกลางและนักท่องเที่ยวหรืออุปทานก่อนที่จะตัดสินใจซื้อมักจะสำรวจราคา
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ก่อนชื้อสินค้าจากร้านท่ีมีราคาต่ําสุด ผู้ขายจึงถูกบังคับให้ลดราคาสินค้าในร้านของตนลงโดย!]ริยายเพ่ือ 
ต้องการท่ีจะขายสินค้า ส่งผลเสียต่อผู้ผลิตและตลาดท้องถิ่น ทำให้สินค้าราคาตกตํ่าลง ดังตัวอย่าง

ฝรั่งพ่อค้าใหม่จะมาเดิน พร้อมไกด์ วันแรกสำรวจราคาก่อน
วันที่ลองเขาจึงจะมาช้ือ (บันทึกภาคสนาม : 27 พฤศจิกายน 2545)

ผู้ชื้อมักต่อรองราคาในการชื้อแต่ละครั้งให้ต่ําที่สุด ชาวบ้านเอง 
ก็ขายของตัดราคากันเอง และยังไม่ยอมบอกความจริงกัน มีการหลอก 
กันเองด้วย แต่ก็มารู้ทึหลังเพราะว่าเห็นได้จากเอกสารที่ลูกค้ายื่นให้ดู 
(บันทึกภาคสนาม, 30 ตุลาคม 2545)

4.2.2. อุปสงคและอุปทาน
ความต้องการชื้อสินค้าของลูกค้าหรืออุปสงค์จะมีมากในช่วงวันหยุดตามเทศกาล 

ต่าง  ๆหรือช่วงท่ีมีวันหยุดติดต่อกันหลายวัน เช่น วันหยุดปีใหม่ วันหยุดสงกรานต์ ฯลฯ ในช่วงน้ีผู้ผลิต 
มีโอกาสขายสินค้าท่ีผลิตได้มากข้ึน ผู้ผลิตสามารถคาดคะเนปริมาณสินค้าและช่วงเวลาท่ีจะขายสินค้าได้ 
การรู้จักกับบัจจัยที่กำหนดความต้องการผู้ชื้อจะสร้างผลประโยชน์จากการขายให้กับผู้ผลิตได้มากขึ้น 
การเรียนรู้ของซาวบ้านที่เสนอมาจะช่วยให้เข้าใจตลาดและสามารถมากขึ้น ขายหนุ่มเจ้าของกิจการไม้ 
แกะสลักรายหน่ึงกล่าวว่า

ปีหน้าญี่ปุนชอบสีโทนไหน เป็นอย่างไร ข้อมูลของยุโรป 
เป็นอย่างไร อาหรับชอบอะไร ไม่เอาตัวไหน พวกความรู้สึก 

พวก trend อะไรพวกน้ี เป็น trend อนาคต 5-10 ปี ปีหน้าเรา 
ดูได้ ถ้าเลยจากจุดนี้ไป ถ้าเรารู้ว่าปีหน้าข้อมูลญี่ป่นเป็นไง 
ชอบสีไหน เราสามารถกำหนด trend ของเราเองได้เช่นกัน 
(การสนทนากลุ่ม 1 27 มีนาคม 2546)
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4.2.3. การแข่งขันกันขาย

สภาพการแข่งแย่งกันขายสินค้ามีมาก เนื่องจากสินค้าท่ีขายในร้านส่วนใหญ่มี
ลักษณะที่คล้ายคลึงกัน งานไม้แกะสลักประเภทงานตกแต่งเล้นลีติดกระจก รวมท้ังงานลงรัก 
ปิดทองเป็นสินค้าที่มีวางขายในปริมาณที่มากที่สุด และเป็นประเภทสินค้าที,มีการแข่งแย่งกัน 
ขายในปริมาณที่สูงที่สุด สำหรับสภาพการแข่งขันขายที่หมู่บ้านถวาย มักมาจากเหตุผลส่วน 
ตัวของผู้ขายเอง แต่ส่งผลกับตลาดท้องถ่ิน ทำให้ราคาสินค้าตกตํ่าลง

ที่ขายกันอยู่ที่นื่ก็มีการแข่งขันมีการขายตัดราคากันเอง 
บางครั้งผู้ขายจำเป็นต้องริบขายในราคาที่ขาดทุนโดยตัด 
ค่าแรงตัวเองออก เพ่ือให้*,ท้เงิงกัปใช้หนี้ค่าหุ่นไม้ 
(บันทึกภาคสนาม 1 31 ตุลาคม 2545)

ปิญหาท่ีพบคือแข่งขันกันลดราคา บางคนเขากู้เงินมา
เขาต้องริบขายรีบใช้เงิน(บันทึกภาคสนาม,15 มกราคม 2545)

4.2.4. การกระจายสินค้า
การมองเห็นความสามารถในการผลิตสินค้าของผู้ผลิตแล้วจำกัดประเภทของสินค้า 

ที่จะผลิตของผู้ผลิตแต่ละรายจะช่วยลดปัญหาการแข่งแย่งกันขาย สามารถสร้างตลาดสินค้ารายใหม่ 
ให้กับผู้ผลิต การได้รู้จักกับลูกค้ามากยิ่งขึ้นเท่าใดจะสามารถกระจายสินค้าเพื่อขยายไปยังแหล่งขาย 
ภายนอกมากได้เท่านั้น ข้อมูลเกี่ยวกับผู้ขึ้อจะช่วยให้ผู้ผลิตทราบถึงความต้องการของตลาดสินค้าที่
ต่างกันได้ สามารถหลีกเลี่ยงการแย่งตลาดกันขายสินค้าในกลุ่มผู้ขายด้วยกันได้ เจ้าของร้านขนาด 
ใหญ่รายหนึ่งมีความเข้าใจและกล่าวเกี่ยวกับเรื่องนี้ว่า

“การที่พ่อค้า(ชาวต่างประเทศ)บางคนไม่สั่งสินค้าที่บ้านถวาย
(ลองฝังคลอง) เพราะเขาดูที่กำลังผลิตและเรื่องของเวลา .....
แต่รู้ว่ากำลังผลิตไม่ไหว ร้านค้าท่ีบ้านถวายก็มีออเดอร์แต่'ไม่ 
เยอะเพราะท่าได้ตามกำลัง" ( บันทึกภาคสนาม : 14 พฤศจิกายน
2545)
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4.2.5. การกำหนดราคาสินค้า
ชาวบ้านถวาย เคย เป็นแรงงานในการทำงานไม้แกะสลักมาก่อน และมีความถนัดใน 

การค้าขายในลักษณะตลาดระดับท้องถิ่น ในลักษณะของการ “ทำไปขายไป’’ มากกว่าการขายใน 
ตลาดขยายแบบขายส่งสินค้าในธุรกิจขนาดใหญ่ ความเข้าใจพ้ืนฐานในเรื่องการกำหนดราคาสินค้า
จากต้นทุนการผลิต ยังคงพบว่าเป็นปัญหาให้กับชาวบ้านมาก ดังดัวอย่างหนึ่งที่ได้รายนี้

เขาเคยทำงานแต่งตุ๊กตากันอยู่สองคนลามีภรรยา ทำได้ขาย 
ตัวละ 30 บาท พออยู่ได้แต่พอมีลูกค้ามาลังให้ทำทีละมากเป็น 
ร้อยๅ ทำเองส่งเขาไม่ทันต้องไปจ้างคนอ่ืนช่วยทำ เอ้าคราวน้ี 
แย่แล้ว ต้องมีต้นทุนค่าแรงด้วยเพราะต้องจางเขา กลายเป็น 
ขาดทุนไปเลียอีก เพราะไม่ได้คิดค่าแรง ค่านํ้านัน ค่าใช้จ่าย 
ค่ารก ค่าโทรศัพท์ เข้าเป็นต้นทุนด้วย” ( บันทึกภาคลนาม :
18 ธันวาคม 2545)

4.3. เศรษฐศาสตร์ด้านระบบตลาด
4.3.1. สถาบันทางการเงิน

ชาวบ้านเจ้าของธุรกิจยังคงปฏิเสธการใช้ลถาบันทางการเงินมาใช้เป็นแหล่ง 
ทุน ส่งผลให้ชาวบ้านยังไม่สามารถขยายธุรกิจของตนให้ลอดรับกับการขยายตัวของตลาดไม้แกะสลัก 
ในต่างประเทศ ทำให้ต้องเลียโอกาสให้กับพ่อค้าคนนอกที่มีความรู้ทางด้านธุรกิจและมีแหล่งทุนมาก 
กว่าซาวบ้านขาดความรู้เกี่ยวกับการใช้บริการของสถาบันทางการเงินอย่างมีประสิทธิภาพ และค ิด ว่า 
เป็นการเล่ียงที่จะใช้บริการจากสถาบันทางการเงินท่ีมีอยู่ในท้องถิ่น ชายเจ้าของร้านค้าที่ลองฝังคลอง 
รายหนึ่งเล่าเก่ียวกับวิธีการลงทุนทางธุรกิจของตนว่า

แรกๆทำอยู่กับพ่อตาแม่ยาย ยืมเงินญาติ รวบรวมมาตั้งตัว 
ตอนน้ันมีไม่ถึงหม่ืนบาท ซื้อหุ่นมาจากลำพูน เป็นงานแต่งไม้ 
ไม้ฉำฉา ซื้อมาแล้วเอาไปแต่งขายในเมือง ใช้เป็นเงินหมุน ทำ 
ไปขายไป คนท่ีกู้เงินจะเป็นพวกที่ต้องการขยายกิจการ แต่เขา
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เองไม่อยากเล่ียง บางคนกู้มาทำแล้วไม่สำเร็จ.... หาใช้เขาไม่ทัน 
เจ๊งไปมีให้เห็นเป็นตัวอย่างมาแล้ว... (บันทึกภาคสนาม :
30 ตุลาคม 2545)

ลงทุนมาก เราจะขอให้เขาจ่ายให้ครึ่งหนึ่งก่อน เขาเอาเงินวาง 
แล้วเราเอาเงินไปหมุน ไปซ้ือของ โดยปกติเมื่อฝรั่งเขาออเดอร์ 
เขาต้องวางเงินก่อน20-30 % เม่ืองานเสร็จ เขาจะให้ไปเอาเงิน 
ที่เหลือที่บริษัทซิบปิงซึ่งฝรั่งเขาจะฝากเงินไว้ที่นั่น ... (บันทึกภาคสนาม 1 
27 ตุลาคม 2545)

4.3.2. การแสกเปลี่ยนโลยความสมัครใจ
การแลกเปล่ียนซ้ือขายบันในตลาดไม้แกะสลักบ้านถวายน่ันขาวบานคำนึงถึง 

ความพอใจของผู้ซื้อ จึงจำเป็นต้องยอมรับการเปลี่ยนแปลงจากตลาดภายนอกมาปริบให้กับวิธีการ
ขายดั้งเดิมของตนเองเพื่อให้ได้รับประโยชน์จากการแลกเปลี่ยนซื้อขายนั่น ชาวบ้านเล่าให้ผู้วิจัยฟัง
เก่ียวกับเร่ืองน้ีว่า

พวกฝรั่งเมื่อเขามาติดต่อเรา เขาจะมีไกด์มาด้วย ไกด์จะคิด 
ค่านายหน้า 5-10% เขาขอมา เราก็จะต้องขายในราคาสูง ฝร่ังซ่ึง 
เขารู้ราคาเดิมเขาก็ไม่เอา ตังน่ันเม่ือมีไกด์มาด้วย เราต้องอาศัย 
เทคนิคการขายอ่ืนเข้าช่วย เราต้องดูราคา บางตัวยอมขาดทุน 
บางตัวต้องบวกราคาเพิ่มขึ้น ฝรั่งลูกค้าที่ร้านเป็นชาวยุโรปมีนั่งที่ 
มาจากอิตาลี โปรตุเกส อังกฤษ พวกอังกฤษจะชอบหน้าพระ 
พวกอเมริกา อเมริกาใต้ช่วงน้ีจะมาเปลี่ยนสินค้าเร่ือย  ๆ หลายปี 
มาแล้ว สินค้าตัวไหนขายไม่ดีจะเปล่ียน สินค้าใหม่ ฝรั่งเขามาเดินดู 
ตลาดเอาเองเลย (บันทึกภาคสนาม, 27 พฤศจิกายน 2545)
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ชาวบ้านเองทำการค้ากับชาวต่างชาติลำบากอยู่มาก เราก็อยาก 
ค้าขายกับฝรั่งเหมือนกัน แต่ส่วนใหญ่ต้องอาศัยคนอื่น การค้าขาย 
กับฝรั่งต้องทำเป็นรูปบรีษัท เขาจึงจะค้าขายด้วย เขาไว้เน้ือเช่ือใจ 
เราเองก็ไม่รู้เรอง ตอนนื้ร้าน....ก็ต้องลงจดทะเบียนทำเป็นรูปบรีษัท 
ช่ือบร!?พ T.o.c (Touch of Class) (บันทึกภาคสนาม, 30 ตุลาคม 
2545)

การศึกษาสภาพบัจจุบันและปัญหาในการประกอบอาชีพงานไม้แกะสลักที่บ้านถวายที่ 
ได้มาจากการศึกษาจากแหล่งข้อมูลต่างๆ โดยเริ่มตงแต่การศึกษาเกี่ยวกับที่ตั้งและสภาพโดยทั่วไป 
สภาพเศรษฐกิจและงานอาชีพ ความสมพันธ์ของชาวบ้านที่ประกอบอาชีพไม้แกะสลักด้วยกัน แคะ
การ,นำมาส่ลักษณะเฉพาะท่ีเกี่ยวกับเศรษฐศาสตร์ของท้คงถิ่น'หมู่บ้านถวาย โดยได้ทำการสรุปในส่วน 
ทึเกี่ยวข้องกับเศรษฐศาสตร์ ทำการแยกเนื้อหาเศรษฐศาสตร์ออกเป็นลามด้านตามลักษณะชองข้อมูล 
ท่ีเก่ียวข้อง ได้แก่ด้านการผลิต ด้านการจำหน่าย และด้านระบบตลาด แยกเป็น 12 เร่ือง ดังท่ีกล่าวไว้ 
ข้างต้นซึ่งผู้,วิจัยจะได้นำมาไข้'.นการพัฒนาเป็นเนื้อหาความรู้ที่จะนำไปใช้ในหลักสูตรเศรษฐศาสตร์ 
ท้องถิ่นสำหรับการเรียนรู้ของนักเรียนไนท้องถิ่นในช่วงขนที่ 2 (ระดับประถมศึกษาปีที่ 4-6 ต่อไป)
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