
บทฑิ 6

ที่มาของสาระความรู้และประสบการณ์ไนหลักสูตร “เศรษฐศาสตร์ระดับประถมศึกษา 
ที่บ้านถวาย” (จากข้อมูลภาคสนามสู่การร่างหลักสูตร)

จากการศึกษาสภาพปัจจุบันและปัญหาการประกอบอาชีพงานไม้แกะสลักบ้านถวาย 
พบว่า มีมโนทัศน์เศรษฐศาสตร์สากลแนวทุนนิยมท่ีลัมพันธ์เกี่ยวข้องอยู่ในงานอาชีพไม้แกะสลัก
บ้านทวายท้ังส้ิน 12มโนทัศน์ได้แก่ ความชำนาญพิเศษ การมีอยู่อย่างจำกัดของทรัพยากร การตัดสินใจ 
และแรงจูงใจ การลงทุนและผลกำไร การแบ่งข้ันตอนการทำงาน อุปทานและอุปสงค์ อุปสงค์และ 
อุปทาน การแข่งขันกันขาย การกระจายสินค้า การกำหนดราคา สถาบันทางการเงิน และการ 
แลกเปลี่ยนโดยความสมัครใจ และเน่ืองจากมโนทัศน์ท้ัง 12 มโนทัศน์ที่พบมานี้มีมโนทัศน์บางตัวที่ 
มีลักษณะที่คล้ายคลึงกัน บางตัวมีลักษณะที่สามารถนำมาใช้อธิบายร่วมกันโดยใช้ฐานวัฒนธรรม
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ทองถ่ินบ้านถวายได้ ผู้วิจัยจึงได้พยายามท่ีจะจัดกลุ่มมโนทัศน์เพ่ือใงณ์กเรียนลามารถทำความเข้าใจได้ 
มโนทัศน์เศรษฐศาสตร์ท่ีกล่าวถีงข้างด้นน้ีได้ง่ายข้ึน ลำหรับการจัดกลุ่มความรูความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ 
ท้องถ่ินตามบรบททางลังคมด้านไม้แกะสลักบ้านถวายน้ี ผู้วิจัยแบ่งออกเป็นส่ีกลุ่มล่ีเร่ือง ดํงินีคอ 1) 
ความร้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เก่ียวข้องกับเอกลักษณ์ของการผลิตงานไม้แกะสลัก 2)ความร้Cl ฬํ  ' C l

ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ทีเกี่ยวข้องกับการผลิตและขายงานไม้แกะสลักบนพื้นวัฒนธรรมท้องถิ่น
3) ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เกี่ยวข้องกับภารสร้างความเข้มแข็งให้กับตลาดไม้แกะสลัก 
ในท้องถิ่น และ 4) ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เก่ียวข้องกับการพัฒนาที่ย่ังยืน สำหรับข้อมูล 
ที่แสดงให้เห็นถึงความจำเป็นของความรู้ความเข้าใจทังสี่เรื่องนี มีดังต่อไปนี

1. ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ท่ีเกี่ยวข้องดับเอกลักษณ์ของการผลิตงานไม้แกะสลัก
1 .1 . ค ว าม จ ำเป ็น ท ี่น ัก เร ์ย น ต ้อ ง เร ีย น ร ู้เก ี่ย วก ับ  “ ค ว า ม ช ำ น า ญ พ ิเศ ษ ” ใ น ก า ร ท ำ ง า น ไม ้แ ก ะ ส ล ัก  

“ ค ว า ม ช ำ น า ญ พ ิเ ศ ษ ’’ ค ือ ท ัก ษ ะ 'ฝ ืม ือ ท ี่ไ ด ้ร ับ ก า ร ถ ่า ย ท อ ด ต ่อ ๆ ก ัน ม า จ า ก ร ุ่น ห น ึ่ง

ไปส ู่อ ีก ร ุ่น ห น ึ่ง  ค ว า ม ช ำ น า ญ พ ิเ ศ ษ น ี้จ ะ ช ่ว ย เ พ ิ่ม มูลค่าใ ห ้ช ิ้น ง า น  ท ำ ใ ห ้ช ิ้น ง า น น ั้น ม ีร า ค า ส ูง ข ึ้น  แ ล ะ  

เป ็น ท ี่ต ้อ ง ก า ร ข อ ง ต ล า ด ม า ก ข ึ้น  ง า น ไ ม ้แ ก ะ ส ล ัก บ ้า น ถ ว า ย ม ีเ อ ก ล ัก ษ ณ ์ค ว า ม ส ว ย ง า ม ข อ ง ง า น ท ี่

แ ต ก ต ่า ง จ า ก ง า น ไม ้แ ก ะ ส ล ัก จ า ก แ ห ล ่ง ผ ล ิต อ ื่น  แ ล ะ ได ้ร ับ ค ว า ม น ิย ม ใน ต ล า ด ไม ้แ ก ะ ส ล ัก อ ย ่า ง แ พ ร ่ห ล า ย  

แ ต ่ใ น ป ัจ จ ุบ ัน ช า ว บ ้า น ถ ว า ย เ อ ง ใ ห ้ค ว า ม ส น ใ จ ใ น ก า ร ส ืบ ท อ ด  “ ค ว า ม ช ำ น า ญ พ ิเ ศ ษ ” ใ น ก า ร ผ ล ิต  

ไ ม ้แ ก ะ ส ล ัก น ้อ ย ล ง  พ บ ไ ด ้จ า ก ข ้อ ม ูล ด ัง น ี้
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พ่อแม่จะให้ลูกหลานเรียนหนังสือไปก่อนตอนนี้จึงไม่ได้ให้เขามารกทำงาน 
(ไม้แกะสลัก) แต่ให้เขามีความรู้(ในโรงเรียน)ก่อนเป็นเบ้ืองต้น เรามีงานทำอยู่ 
แล้ว จบแล้วมาทำงานของเราเองเม่ือใดก็ได้ แล้วแต่เขา เขาอาจได้เอาความรู้ 
ที่เขาเรียนมาช่วยงานทีหลังได้ (บันทึกภาคสนาม, 31 ตุลาคม 2545)

คนท้องถ่ิน เห็นเป็นเร่ืองใกล้ตัวเกินไปหรือเปล่า ทำให้ไม่เห็นความสำคัญ

เมื่อก่อนเราไม่มีความรู้อะไร คือ ป.4 เท่าน้ัน ตอนน้ีมีโอกาสให้เขาเรียน ก็เลย 
ให้เขาเรียนไปก่อน ไปไม่ได้ก็กลับมาค้าขาย (เก่ียวกับการทำงานไม้ 
แกะสลัก) ... เด็กท่ีทำอะไรไม่ได้ก็กลับมาทำตรงน้ี 
(สนทนากลุ่ม, 20 ธันวาคม 2545)

เด็กขณะนี้เขาเรียนหนังสือ กว่าจะกลับบาน เขาใช้เวลามากในการเรียนหนังสือ 
ไม่มีเวลามาคลุกคลีกับพ่อแม่ที่บ้านไนเรื่องงาน ( ช่วยทำงานไม้แกะสลัก) และ 
ส่วนมากก็ไม่ค่อยเอา ไม่เป็นเร่ืองเป็นราว (บันทึกภาคสนาม, 13 พฤศจิกายน 
2545)

''ความชำนาญพิเศษ” ด้านการแกะสลักลงบนเน้ือไม้ลักซึ่งเป็นเอกลักษณ์งานท่ีโดด
เด่นในลักษณะงานชิ้นเอก และสร้างซื่อเสียงให้กับบ้านถวายมากกว่างานไม้แกะสลักประ๓ ทอ่ืนๆ 
ปัจจุบันงานแกะสลักไม้ลักได้รับความสนใจในการถ่ายทอดลดลง จากท่ีเคยมีการถ่ายทอดกันภายใน 
ครอบครัวและกลุ่มคนผู้ใกล้ชิดจากรุ่นหน่ึงไปยังอีกรุ่นหน่ึง ขณะน้ีวัฒนธรรมการถ่ายทอดงานไม้แกะสลัก 
ในครอบครัวเริ่มหายไป ทั้งนี้สาเหตุประการหนึ่งมาจากเด็กรุ่นใหม่ไม,ให้ความสำคัญกับการ
ประกอบอาชีพงานไม้แกะสลัก ตังข้อมูลต่อไปน้ี

อยากให้เด็กรุ่นใหม่ๆมาสนใจมาแกะไม้กันมากกว่าน้ี แต่เด็กๆส่วนใหญ่พ่อแม่จะส่ง 
เสียให้เรียนหนังสือในโรงเรียนและมีการบ้านเยอะ ไม่มีเวลาช่วยพ่อแม่และครอบครัว 
มากนัก ตอนปิดเทอมก็ยังต้องเรียนพิเศษอีก .... เด็กผู้ชายที่บ้านถวายรุ่นน้ีไม่ค่อยมี 
เด็กผู้หญิงมีมากกว่า เท่าท่ีเห็นตอนน้ีเด็กชายอายุ 14-15ปี แม้ที่บ้านมีพ่อแกะไม้ 
แต่ลูกก็ไม่เห็นแกะ เพราะชาวบ้านถวายส่วนใหญ่จะส่งลูกให้เรียนมากท่ีสุดก่อน 
ถ้าเรียนจบไม่มีงานอ่ืนทำ เขาจะมาช่วยพ่อแม่ทำงานไม้ที่บ้านก็ได้ ส่วนใหญ่จะ 
เปิดร้านอยู่แล้วให้เรียนจบก่อน(บันทึกภาคสนาม, 11 พฤศจิกายน2545)
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ค ุณ ..... เล่าให้ฟังว่างานแกะไม้เป็นงานอิสระ แต่เป็นงานที่ลำบากต้องใช้ความอดทน
และมีใจรักในการทำ กว่า'จะมีแมีอต้อง,ใช้เวลา เด็กรุ่นใหม่จึงมีมาสนใจน้อยลง เด็ก 
สมัยนี้ชอบเที่ยว สามารถขอเงินจากพ่อแม่ใช้จ่ายได้ง่าย ไม่ต้องดิ้นรนเหมือนคน 
สมัยก่อน(บันทึกภาคสนาม, 11 พฤศจิกายน2545)

เด็กส่วนใหญ่ยังไม่สนใจเรียน (งานไม้แกะสลัก)เอง ครูเขามีอยู่แล้ว พ่ีน้องท่ีเขาเก่งๆ
....แต่ปัญหา อยู่ท่ีเด็กมันไม่เอา ไม่จำเป็นต้องหาครูท่ีไหน เขามีอยู่แล้วอยู่ใกล้ๆ
ถ้าสนใจไม่มีปัญหา แต่ถ้ามีท่ีสอนจริงเป็นเร่ืองเป็นราว เอาคนเก่งๆไปเร่ิม น่าจะมี 
คนสืบแทนต่อไป (บันทึกภาคสนาม, 13 พฤศจิกายน 2545)

เด็กสมัยนี้เราดุเราด่าไม่ได้ อย่างผมเรียนแกะกับพ่ีชาย พี่ก็เคยด่าผมใครมาเรียน 
กับผมผมก็ด่าจนร้องไห้กันไปถึงจะเป็น แต่เด็กสมัยนี้ถ้าดุด่าเด็กจะหนี 
(สนทนากลุ่ม, 20 ธันวาคม 2545)

นี่ไม่ได้แกเด็กใหม่ๆ แม้แต่ลูกชายของตนเอง เขาใจไม่รัก ขนาดจ้างให้ทำวันละ 
100บาทยังไม่ทำเลย ลูกชายอายุ 15ปี ( บันทึกภาคสนาม 1 19พฤศจิกายน2545)

อยากให้เด็กรุ่นใหม่ๆมาสนใจมาแกะไม้กันมากกว่าน้ี ... คนท่ีจะมาเรียนแกะจะต้อง 
เป็นคนที่ใจชอบ ต้องสอนให้เซาคำนวณไม้ กว้างยาวเท่าใด นอกจากน้ีต้องใจรัก 
อดทน การรับคนเข้าเรียนมักไม่มีปัญหา ไม่มีการหวงวิชากันโดยเฉพาะหากเป็นพี่ 
น้องกัน ... สำหรับเด็กรุ่นใหม่ท่ีสนใจจะมาเรียนก็จะลอนให้ถ้าเป็นพ่ีน้องกัน แต่ถ้า 
เป็นเด็กอ่ืน คงไม่เอาเพราะสอนยาก เด็กเองจะไม่ค่อยสนใจ เด็กเม่ือก่อนมีการ 
ทำงานเป็นกลุ่ม เรียนเป็นกลุ่ม เด็กรุ่นใหม่จะสนใจเร่ืองเรียนหนังสือ หรือเท่ียว 
ในสายตายังมองไม่เห็นเด็กรุ่นใหม่ท่ีมีแมือข้ึนมา (บันทึกภาคสนาม, 11 
พฤศจิกายน 2545)

ท่ีง่ๆ  ท่ีงานแกะสลักไม้ลักเป็นงานท่ีมีรายได้ดี และยังเป็นท่ีต้องการชองเจ้าของผู้ประกอบการ 
ในท้องถิ่นสูง ดังท่ีเจ้าของผู้ประกอบการรายหน่ึงกล่าวว่า
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ช่างไม้ส่วนใหญ่รายได้ดี แต่มีนิสัยชอบกิน ชอบด่ืมและชอบเท่ียว จึงเกิดอุบัติเหตุ 
รถซน รถคว่ําตายไป ไม่ตายก็เป็นโรคพิษสุราเรื้อรังทำงานไม่ได้ 
(บันทึกภาคสนาม, 18ธันวาคม 2545)

แรงงานคนแกะเป็นงานอิสระ...หน้าลำไยจะหาแรงงานยากมากเพราะเขาจะไม่แกะ 
เขาจะไปทำลำไยในสวนเขา ไม่มีแรงงานประจำ ช่วงทำนาก็มีปัญหาแต่ช่วงสั้นกว่า 
... รายได้วันละเป็นพันบาท รายได้ดีและเป็นงานอิสระ ตอนช่วงตั้งโรงงานแรก  ๆ
มีคน (ช่างแกะไม้สัก) ถามหางานเยอะ แตต่อนน้ีมีไม่พอ โรงงานเยอะขึ้น ทุกคน 
ก็มีลูกค้าของตัวเอง ของใครของเขาเลย (บันทึกภาคสนาม, 14 พฤศจิกายน 2545)

นอกจากนี้ช่างแกะไม้สักที่มีอยู่จำนวนน้อยนั้น ยังมักมีพฤติกรรมท่ีไม่สนับลนุนการ 
ทำงานแกะสลักไม้ของตนใหยืนยาวต่อไป ตังข้อมูลต่อไปน้ี

ช่างบางคนทำงานแกะลสักไม้สักมานาน บอกเบ่ือแล้วก็มี ช่างที่ท่าคาลาคนหนึ่ง 
เก่งมากบอกว่าไม่เอาแล้ว เขาเปลี่ยนไปทำงานแต่งสีแทน(บันทึกภาคสนาม, 15 
มกราคม 2546)

ช่างบางคนเป็นฟอเล้ียง(เจ้าของสนานประกอบการ)ก็ไม่แกะแล้ว เลิกไปก็มี ช่างใหม่ 
ที่เก่งก็ไม่เห็นมี (บันทึกภาคสนาม 15มกราคม 2546)

วิถีชีวิตของช่างแกะสลักไม้มักจะชอบจับกลุ่มกันกินเหล้าตอนเย็น ส่วนช่างรุ่นใหม่ท่ี 
มีฝืมือมีเหลือให้เห็นในขณะนี้น้อยมาก(บันทึกภาคสนาม, 18ธันวาคม 2545)

เม่ือสำรวจดูจำนวนร้านขายงานแกะไม้สักพบว่าที่ร้านค้าสองฝังคลองมีสินค้าประนาท 
งานแกะสลักไม้สักวางขายในตลาดน้อยมาก เมื่อเปรียบเทียบกับงานประเภทงานไม้ตกแต่งและ 
งานประเภทอื่นๆ จะพบว่าปริมาณงานไม้สักแกะสลักท่ีวางขายมีจำนวนน้อยที่สุด จากข้อมูลการ 
สังเกตเมื่อเดือนเมษายน 2546 ที่ผ่านมาพบว่าร้านค้าไม้สักแกะมีเพียง 11 ร้านใน 95 ร้านท่ีตลาด 
ลองฝังคลองภายในหมู่บ้านถวาย
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ในทางกลับกันเอกลักษณ์และภูมิปัญญาในการทำงานไม้แกะสลักจากบ้านถวาย 
กลับได้รับความสนใจจากคนภายนอก ทั้งในระดับท้องถิ่น ระดับประเทศและระดับนานาชาติ 
ดังจากข้อมูลดังนี้

มีฝรั่งเยอรมัน ทำงานด้านศิลปะเข้ามา เขาเป็นผู้นำในการเปีดศูนย์รวมงานศิลป 
หัตถกรรม เขาจะดึงเอาคนเก่งด้านต่างๆมารวมกัน เพื่อเป็นการจุดประกายศูนย์ 
ท่ีเขาต้องการสร้างขึ้นในประเทศเยอรมันให้โดดเด่นข้ึนมา ด้วยการนำเอาช่าง‘ฝืมือ 
เย่ียมจากประเทศต่างๆท่ัวโลกไปสาธิตและแสดงผลงานท่ีศูนย์ของเขา ช่างที่เขา 
รวบรวมไปประกอบด้วยช่างหล่อเครื่องลัมฤทธิ้ ช่างวาดภาพสี'นามัน ช่างปันดิน 
เผา ช่างสแตนเลส ซึ่งเขาเอามาจากโซนยุโรป แต่ยังขาดช่างแกะสลักไม้ เขาเท่ียว 
ตระเวนหา ... เขาก็มาท่ีเชียงใหม่ ท่ีบ้านถวาย เขาเห็นงานของเราแล้วชอบ ถาม 
ว่าจะไปแสดงที่เยอรมันไหม จะออก ค่าเครื่องบนและค่าใช้จ่ายท้ังหมดให้ เราคิด 
ว่าไปหาประสบการณ์ก็ OK ไป 1 เสือบ แต่ทำงานจริงแค่ 2 อาทิตย์.... เรา 
แกะพระพุทธรปยืนไม้ลักแกะสลัก แล้วเขานำไปต้ังท่ีศาลาไทยที่ชาวเยอรมันกลุ่ม 
หนึ่งสร้างข้ึนไว้แล้ว (สัมภาษณ์. 19พฤศจิกายน2545)

เคยมีฝรั่งชาวอังกฤษเดินทางมาจากประเทศอังกฤษเพื่อขอเรียนการแกะสลักไม้ลัก 
จากพี่ชาย พี่ชายผมเป็นคนสอนให้ เขาก็ทำได้ ตอนกลางวันยังได้ซวนเขากิน 
ข้าวด้วยกัน (บันทึกภาคสนาม, 31 ตุลาคม 2545)

วัยรุ่นญ่ีป่นมาขอเรียนการแต่งหุ่นไม้ด้วยเส้นสี เขามากัน 20 คน ป้าให้เขาแบ่ง 
กลุ่มกันทำเป็นกลุ่ม ๆละ4 คนทางพ่อหลวงเขาส่งให้มาเรียนที่บ้าน ให้เขาหัด 
ให้เขาบ้กปฏิบัติเขาใช้อุปกรณ์อะไร (เช่น หุ่นไม้ สี น้ํามัน'ขัดเก่า เป็นต้น) ป้า 
ก็คิดค่าอุปกรณ์กับเขาไป เขาแย่งกันทำใหญ่ เสร็จ แล้วได้งานกลับไปเป็นท่ี 
ระลึกคนละชิ้น(บันทึกภาคสนาม, 11 พฤศจิกายน 2545)

คราวก่อนเขาเชิญป้าไปที่มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ให้ไป 7 วัน ไปสาธิต 
การทำงาน การแต่งเส้น เขาคิดค่าป่วยการให้ และของๆเราเขาก็ซ้ือไปด้วย 
(บันทึกภาคสนาม, 11 พฤศจิกายน 2545)
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กลุ่มนักเรียนโรงเรียนมงฟอร์ดจากในเมืองเชียงใหม่ เคยเข้ามาดูงานท่ีบ้านถวาย 
ให้เขาลองลงสี แย่งกันทำใหญ่ เพราะไม่เคยได้ทำมาก่อน (บันทึกภาคลนาม, 18 
ธันวาคม 2545)

นักท่องเที่ยวรายหนึ่งเดินทางมาท่ีบ้านถวายบอกว่าได้ดูรายการโทรทัศน์รายการหนึ่ง 
ที่นำเสนอเร่ืองราวเกี่ยวกับการทำงานไม้แกะสลักที่บ้านถวาย อยากมาเห็นหมู่บ้าน 
ถวายด้วยตาตนเอง แต่เม่ือมาถึงบ้านถวายวันแรกไม่ได้เห็นการทำงานแกะสลัก 
ไม้ตามที่ต้องการ แต่กลับเห็นแต่ร้านค้า เขาก็กลับออกไปอย่างผิดหวังแต่ไม่ละ 
ความพยายาม เขากลับมาท่ีบ้านถวายใหม่ในวันรุ่งข้ึน ถามหาบ้านแกะสลักไม้ 
ผู้วิจัยจึงอาสาพาไปดูบ้านช่างไม้แกะสลักที่รู้จัก เขาได้ดูงานไม้แกะสลักรูป 
ครอบครัวสิงห์ เก้าตัวท่ีบ้านลุงน้อง แล้วดูงานแกะบานประตูแกะสลักไม้ลัก 
ที่วัดไทยในประเทศเนเธอร์แลนด์ท่ีบ้านคุณประยุทธ และรูปกินรีแกะท่ีบ้านคุณ 
บุญเลื่อน รงแต่ละช่างล้วนเป็นช่างยอด!เมือของบ้านถวายทั้งสิ้น นักท่องเท่ียว 
ผู้น่ึดูมืความสุขและใช้เวลาท่ีบ้านแต่ละช่างมาก จนผู้วิจัยเห็นว่าอาจจะรบกวน 
การทำงานของช่างมากเกินใบ! จึงต้องบอกให้ลากลับก่อนแล้วค่อยมาใหม่วันหลง 
(บันทึกภาคสนาม, 22 ธันวาคม 2545)

1.2. ความจำเป็นที่จะต้องให้นักเรียนได้เรียนรู้ในเรื่อง ‘'การแบ่งงานกันทำตามความ
ชำนาญ"

การทำงานไม้แกะสลักจะมีลักษณะการแบ่งงานกันทำมาตั้งแต่อดีต ตัวอย่าง
เช่นการแกะสลักไม้ลักซึ่งทำงานกับไม้แผ่น ไม้ท่อน เป็นงานช้ินใหญ่ ต้องใช้แรงงานมาก ผู้ทำงาน 
แกะสลักไม้จึงมักเป็นผู้ชาย ส่วนงานไม้ตกแต่งเส้นสี ติดกระจกเป็นงานที่ช้ินเล็กกว่า และเป็นงาน 
ที่มีขันตอนการทำเป็นรายละเอียดปลีกย่อยหลายข้ันตอนมากกว่า จึงเป็นงานของผู้หญิง สำหรับ 
การทำงานไม้แกะสลักปัจจุบันมีลักษณะการแบ่งงานกันทำให้เห็นมากข้ึนกว่าแต่ก่อนมาก โดยเฉพาะ 
อย่างยิ่งในงานไม้ตกแต่ง ซึ่งมีขั้นตอนการทำงานแต่ละชิ้นไม่ต่ํากว่า 12-15 ขั้นตอน ดังน้ัน "ความ 
ชำนาญพิเศษ” ที่หลากหลายจึงลามารถแสดงออกร่วมกันในงานชิ้นเดียวกัน ลำหรับความชำนาญ 
พิเศษที่มีใช้ในงานไม้ตกแต่ง อาทิเช่น การแต่งด้วยเส้นสี การติดกระจก การลงรักปิดทอง เป็นต้น 
และเนื่องจากงานไม้แกะสลักบ้านถวายขณะนี้ได้รับความนิยมในตลาดไม้แกะสลักสูงมากการแบ่ง 
งานกันทำตามความชำนาญจึงมีความจำเป็นสำหรับการผลิตงานที่บ้านถวายมากขึ้นเป็นลำดับ 
ท้ังน้ีเพ่ือให้ได้งานออกมาทันกับความต้องการของตลาดและงานน้ันยังคงความสวยงามของช้ินงานไว้ได้ 
สำหรับข้อมูลท่ีแสดงให้เห็นถึงสภาพการทำงานในลักษณะท่ีแบ่งงานกันทำ ซึ่งเป็นเอกลักษณ์อีก
อย่างหนึ่งของการผลิตงานไม้แกะสลักที่บ้านถวาย สามารถพบได้จากข้อมูลดังน้ี
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การทำงานไม้แกะสลักที่บ้านถวายจะมีลักษณะการแบ่งงานกันทำในครอบครัว 
ท่ีเห็นได้ชัดระหว่างสามีและภรรยา ซึ่งจะมีความถนัดคนละด้าน โดยปกติแล้ว 
สามีจะแกะไม้ในขณะที่ภรรยาทำงานแต่งไม้ ในครอบครัวช่างไม้แกะสลัก 
ทั่วไปจะมีลักษณะเช่นนี้ อย่างไรก็ตามสามีสามารถช่วยทำงานแต่งไม้ได้ 
แต่ภรรยาแกะไม้ไม่เป็น (บันทึกภาคสนาม, 1 พฤศจิกายน 2545)

พอเข้ามาตอนแรกพร้อมกันเลย ผู้ชายจะทำงานอย่างหน่ึง ผู้หญิงก็ทำงานอีก 
อย่างหน่ึง เพราะว่างานมันต่างกัน

... ตอนท่ีจะเข้ามาตรงน้ีจะมีการคัดคนเข้ามาทำงาน เลือกอย่างเช่น แผนกทำสี 
จะต้องมีพ้ืนมาก่อน เราจะเลือกก่อน

... อย่างสามคนนี้เขาเคยทำงานวัดมาก่อน เคยทำปูนปันมา จะสามารถลงรักปิด 
ทองได้
(สัมภาษณ์กลุ่ม 5 มีนาคม 2546)

ส่วนใหญ่โรงงานใหญ่เขาจะกระจายงาน จะมีคนไปรับเหมางานมา เป็นคนท่ีเขา 
ไวัใจอยู่ ส่วนใหญ่เป็นคนงานที่เคยทำงานกับเขามาก่อนแล้ว คนท่ีรับเหมามา 
ก็จะไปหาคนอ่ืนอีกทีมาช่วยทำ อาจเป็นลูกหลานเขา แล้วโรงงานก็ไม่ยุ่งละ 
แต่ยังรับผิดชอบมาส่งงานตรงตามเวลา เจ้าของโรงงานจะเป็นคนจัดหาตลาด 
จำหน่ายสินค้า ( สนทนากลุ่ม 1 4 มีนาคม 2546)

งานที่ทำอยู่ยังไม่เสร็จที่นึ่ จะต้องมีการนำไปทาสีตกแต่งลวดลายต่างๆ ซ่ึงเขา
(เจ้าของร้าน)จะมีการนำไปทาสีแต่งลวดลายต่างๆ ท่ีร้าน  ลายและสีจึง
ทำกันท่ีร้านเจ้าของ ทำเสร็จแล้วก็วางชายที่ร้านเจ้าของเลย 
(บันทึกภาคสนาม, 23 สิงหาคม 2544 )

เราเหมาเป็นตัว เขาให้โครงเหล็กมา เราลงทุนไมีไผ่ ค่าแรง สี ตัวอย่างสินค้า 
ที่เห็นโคมไฟสูง 1 เมตร กว้าง 8 น้ิว ค่าแรงวันคร่ึง ได้ 200 บาท ส่วนคนงาน 
ท่ีจ้างมีค่าจ้างวันละ 80 1 85 และ 100 บาท ข้ึนอยู่กับ!เมือ 
(บันทึกภาคสนาม, 15มกราคม 2546 )
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งานที่รับมาจากร้าน .. ป้าจะรับตะกร้าท่ีสานและทาพ้ืนขาวมาแล้ว แล้วนำ 
มาตกแต่งด้วยหวายถัก ซ่ึงป้าชำนาญเพราะทำมาแล้วแล้วเพราะทำมา 
12 ปี ที่ถักได้เพราะเรียนมาต้ังแต่รุ่นพ่อแม่แล้ว (บันทึกภาคสนาม, 12 
มกราคม 2546)

บอกรับงานมาจากร้าน......แล้วเอามากระจายให้เพ่ือนบ้านทำ งานที่แบ่งให้
คนอ่ืนทำเป็นงานละเอียด และต้องใชํโ!เมือ เป็นส่วนที่เดินเล้นงานส่วนนี้จะกิน 
เวลาเยอะมาก จ้างช้ินละ 10 บาท ส่วนเรามาทำต่อ ทำสี ทำเก่า ลงแวกซ์ขัด 
(บันทึกภาคสนาม, 19 มกราคม 2546)

งานสานที่นี่จะต่างกับงานสานที่เคยมีมาก่อน เพราะไม่ใช่สานเป็นภาชนะใส่ 
ของ เซ่นกระบุง ตะกร้า แต่เป็นการลานโดยอาศัยโครงเหล็กท่ีดัดเอาไวแล้ว 
เป็นรูปต่างๆ เพ่ือทำเป็นโคมไพ่ตกแต่งอาคาร คนแถว-น้ีมืปีมือ'ในการสา-นอยู่ 
แล้ว จึงจ้างมาทำในช่วงที่ว่างจากงานเกษตร(บันทึกภาคสนาม, 15 
มกราคม 2546)

ดังน้ี’น การให้นักเรียนได้มืโอกาสเรียนรู้ในเรื่อง ’’ความชำนาญพิเศษ’, และเรียนรู้เก่ียว 
กับวัฒนธรรมและภูมิปัญญาท้องถิ่นที่เกี่ยวข้องกับการทำงานไม้แกะสลักในโรงเรียนทั้งในลักษณะ 
ของการทำงานเดี่ยวเป็นเจ้าของชิ้นงานเพียงคนเดียว และลักษณะของงานท่ีมืการแบ่งงานกันทำ 
หลายคนในงานชิ้นเดียวในลักษณะของ “การแบ่งงานกันทำตามความชำนาญ” จะช่วยให้นักเรียน 
ตระหนักถึงความสำคัญของการทำงานไม้แกะสลักและเข้าใจถึงวัฒนธรรมของการทำงานไม้แกะ 
สลักในท้องถิ่น และหันกลับมาให้ความสนใจงานไม้แกะสลักซ่ึงกลายเป็นวิถีชีวิตของคนในท้องถิ่น 
บ้านถวายในปัจจุบัน รู้สึกถึงความภาคภูมิใจท่ีได้เป็นเจ้าของวัฒนธรรมและมีส่วนเกี่ยวข้องกับการ 
ทำงานไม้แกะสลักในท้องถิ่น อาจนำไปสู่ความหวงแหนและต้องการสืบทอดวัฒนธรรมให้คงอยู่คู่ 
บ้านถวายต่อไป
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2. ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เกี่ยวข้องกับการผลิตและการขายงานไม้แกะสลิกบน 
ฐานวัฒนธรรมท้องถิ่น

2.1. ความจำเป็นที่นักเรียนต้องเร์ยนรู้เก่ียวกับ“การตัดสินใจและแรงจูงใจ,’ และ 
“การลงทุนและผลกำไร”

เน่ืองจากการผลิตงานไม้แกะลลักของซาวบ้านถวายจะข้ึนอยู่กับปริมาณการสั่ง 
ซื้อสินค้า รายได้และกำไรของผู้ผลิตท่ีเคยมีมาก่อน สิ่งเหล่านี้กลายเป็นแรงจูงใจที่ช่วยให้ซาวบ้าน 
ถวายตัดสินใจผลิตสินค้าในครั้งต่อๆมา ซ่ึงจะส่งผลต่อการตัดสินใจในการลงทุนผลิตสินค้านั้นอีก 
ลำหรับข้อมูลท่ีได้จากการศึกษาท่ีสนับสนุนในเรื่องนี้ มีดังน้ี

งานท่ีทำอยู่ ทำงานตามออเดอร์มากกว่าแกะขายเป็นส่วนตัว บางช่วง 
ก็มีงานเยอะ บางช่วงก็ไม่มีงาน คนส่ังจะเป็นเจ้าของร้านท่ีศนย์นอก 
ตลาดต่างจังหวัดก็มีอยู่ท่ีภูเก็ต กรุงเทพฯ ส่วนใหญ่เป็นร้านท่ีเอาไป 
ขายต่อ สำหรับตลาดต่างประเทศมักจะติดต่อผ่านร้านใหญ่ท่ีน่ี ได้แก่ 
ร้าน ... ซ่ึงเขาก็มาส่ังทำท่ีเรา เราจะทำเฉพาะงานท่ีเขาลังทำ 
เท่าน้ัน เพราะขายได้แน่ ” (บันทึกภาคสนาม, 13 พฤศจิกายน 2545)

เม่ือถามถึงวิธีการซือขาย คุณ .... เล่าว่าเวลาขายงานแกะเราใช้วิธีทำ
เสร็จแล้วจึงวางขาย  ช่างส่วนใหญ่ชอบรับจ้างเขา เพราะถ้ารับจ้าง
เขาแล้วไม่ต้องรอขายเอง ทำเสร็จได้ค่าจ้างเลย ลำหรับงานของตนส่วน 
ใหญ่จะทำ ถ้ามีคนส่ังงานมา (บันทึกภาคสนาม , 11 พฤศจิกายน2545)

ตอนท่ีเราทำใหม่  ๆ เส่ียงอยู่เหมือนกัน เราต้องเส่ียงเมื่อตัดสินใจก่อนลงทุนผลิต 
เราเห็นว่าแม่ค้าท่ีเคยมาซ้ือของเขากำลังอยากเปล่ียนสินค้าเราก็เลยลองทำ 
ตัวอย่างสินค้าออกมา แต่พอลองเอามาขายดู เราขายได้ และมีกำไรดีจากการ 
ขาย เราจึงทำออกมาวางขายอีก แม่ค้าคนนั้นเขาขายของได้ก็กลับมาส่ังซื้อเพ่ิม 
ข้ึนเรื่อย  ๆ เราจึงกล้าทำ (บันทึกภาคสนาม : 27 พฤศจิกายน 2545)

เราเคยเตรียมของไว้สิบ แต่คนซ้ือดัดของไปแค่ห้า แล้วท่ีเหลือล่ะ 
... มันเป็นแฮนด์เมด สินค้าเป็นร้อยชนิด

... เราต้องมีการสำรวจตลาด .... เพราะข้อมูลตลาดออกมาได้รวมเป็นว่าเรา
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จะต้องทำอย่างไรบ้างตรงนี้ถึงจะขายได้ .... เราต้องมองตลาดออกว่าปีนี้มีเทรนด์ 
เป็นยังไง ก่อนตัดสินใจผลิต มันเป็นความเส่ียงชนิดหน่ึง แต่เราต้องมีข้อมูล 
ถ้าเรามีข้อมูลแน่นๆ ซัวร์ๆ เราจะสามารถผลิตสินค้าออกมาแล้วขายได้ 
(สนทนากลุ่ม 20 ธันวาคม 2545)

2.2. ความจำเป็นที่นักเรียนต้องเรียนรู้เก่ียวยับ',การแลกเปลี่ยนโดยความสมัครใจ" 
การซื้อขายแลกเปลี่ยนสินค้าอย่างเต็มใจระหว่างผู้ผลิตและผู้ซื้อเกิดขึ้นเม่ือผู้ซื้อ 

พอใจคุณภาพและราคาสินค้าและเมื่อผู้ขายพอใจผลกำไรท่ีได้รับ อย่างไรก็ตามการให้ความ
สำคัญยับลูกค้าเสมือนแขกที่มีมาเยี่ยม มีความซื่อสัตย์ และรับผิดชอบต่อช้ินงานที'ผลิตออกมา 
ตลอดจนความเอาใจใส่ลูกค้า ซึ่งมาจากฐานวัฒนธรรมของชาวบ้านถวาย เป็นจุดเด่นของตลาดไม้ 
แกะสสักบ้านถวาย สำหรับข้อมูลท่ีสนับสนุนในเร่ืองน้ีได้แก่

เม่ือพวกฝรั่งเขามาติดต่อเรา เขาจะมีไกด์มาด้วย ไกด์จะคิดค่านายหน้า
5-10% เขาขอมา ตังน้ันเม่ือฝรั่งเขาพอใจในงานของเรา เราก็จะต้องขายให้ 
ในราคาสูง ฝร่ังซ่ึงเขารู้ราคาเดิมเขาก็ไม่เอา ตังน้ันเม่ือมีไกด์มาด้วย 
เราต้องอาศัยเทคนิคการขายอ่ืนเข้าช่วยเราก็ต้องดูราคา บางตัวยอมขาดทุน 
(บันทึกภาคสนาม, 27 พฤศจิกายน 2545)

วิธีการคือเมื่อออเดอร์ เขาต้องจำยมัดจำ 40% ทำเสร็จแล้วต้องถ่ายรูปไปให้ดู 
ให้เขาโอนเงินส่วนท่ีเหลือมา เราทางน้ีจะดูแลเร่ือง packing และ shipping 
ให้ เราเองต้องดูแลให้เขาในเร่ือง shipping เลือกร้านท่ีดีท่ีสุดและราคาดีท่ีสุด 
ให้เขา จัดการเป็นธุระให้เขาหมด เพราะเขาไม่ได้อยู่ตรงน้ี แล้วจึงแจ้งค่า 
ดำเนินการให้เขา แล้วเขาจะโอนเงินเข้ามา ( บันทึกภาคสนาม, 19 
พฤศจิกายน 2545 )

พอดีมีชายหญิงฝรั่งคู่หนึ่งเดินเข้ามาสั่งซื้อสินค้ายับคุณ เม่ือเห็นผู้วิจัยเดินมา
ถึงตามนัดเอาไว้ ก็เลยขอให้ผู้วิจัยช่วยเป็นล่ามแปลความท่ีทั้งสองฝ่ายเจรจายัน 
ถึงตอนจ่ายเงินค่ามัดจำคุณ... เห็นฝร่ังนับเงินในมือไปมาหลายเท่ียวเหมือนกำลัง 
คิดอะไรอยู่ เจ้าของร้านก็ฝากให้ผู้วิจัยบอกลูกค้าว่าไม่ต้องเป็นห่วงเรื่องเงินเอา 
ไว้วันมารับค่อยจ่ายก็ได้ ฝร่ังคู่น้ันย้ิมเมือได้ยินเช่นน้ัน และบอกขอจ่ายไว้ตาม 
ใบสั่งของลองใบก่อน ส่วนท่ีเหลือจะเอามาอีกครั้งตอนมารับตามนัด เป็นอัน 
เรียบร้อย (บันทึกภาคสนาม, 4 มีนาคม 2546)
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อย่างเมื่อคราวก่อน เราน่ังคอยฝร่ัง เราทอนตังให้เขาไม่ครบ พอเขาเดินย้อนมา 
มาเราบอกเขาว่าเราคิดผิดไป 200 บาท เราจะคืนเงินเขา เขาบอกไม่เอาคืน เรา 
ก็เลยชวนเขามาเอาของท่ีร้านไปให้ครบเงิน... อีกไม่กี่วันต่อมาฝรั่งคนนี้กลับมา 
ท่ีร้านอีกพร้อมกับพาเพื่อนมา (บันทึกภาคสนาม, 11 พฤศจิกายน2545)
ของบางอย่างท่ีร้านเราไม่มี เราก็ต้องช่วยถามให้เขา เขาต้ังใจมาแล้วจะ 
ไต้ไม่ผิดหวัง พาเขาไปคุยท่ีร้านอื่น แล้วก็ปล่อยให้เขาตกลงราคากันเอง 
เมื่อเขาซ้ือเราต้องบอกเขาด้วยว่า ของเราเป็นไม้ฉำฉาถ้าจะให้ดีต้องเป็น 
ไม้ลัก เราไม่หลอกบอกเขาไปตามตรง (บันทึกภาคสนาม, 11 พฤศจิกายน 
2545)

ในฃเนะท่ีคุยก้นมีคนซือกลุ่มหน่ึงเดินมา 4-5 คน ทึกทายกับคุณ ... แล้วนำสินค้า 
มาฝากไว้ที่ร้าน เขาบอกว่ากลุ่มน้ีเขามาบ่อยมาซ้ือคราวละมากๆ ซ้ือจากหลายๆ 
ร้าน เขานำเอาสินค้าที่ซื้อแล้วจำนวนมากมาฝากวางไว้ที่ร้านนี้ จนเต็มร้าน แล้ว 
บอกฝากให้เป็นธุระในเร่ือง packingH ซึ่งเห็นว่าคุณ ... ให้ความช่วยเหลือเป็น 
อย่างดี ( บันทึกภาคสนาม, 31 ตุลาคม 2545 )

เทคนิคการทำสีไม่เหมือนกัน บางคนล่ือสารไต้ดี (พูดเก่ง น่าเชื่อถือ)ก็จะขายได้ 
ราคาดี อย่างเขาบอกอย่างนี ว่าเขาแช่นํ้ายาอย่างงั้นอย่างง้ี แต่ท่ีจริงแล้ว 
ไม่ไต้ทำ เขาจะขายไต้ราคาดีกว่า (สนทนากลุ่ม, 20 ธันวาคม 2545)

เมื่อไม่นานเพ่ือนนายอำเภอมาเท่ียวและส่ังซ้ือของ เขาซ้ือสินค้าและจ่ายเงินแล้ว 
ขอให้ร้านค้าส่งสินค้าให้เขา แต่ปรากฏว่าไม,ส่งสินค้าให้เขาตามที่ตกลงกัน 
เขาจึงส่งเร่ืองมาบอกพ่อกำนันว่าลูกค้าถูกเบ้ียว ขอให้กำนันช่วยติดตาม 
เร่ืองให้ (บันทึกภาคสนาม 18 ธันวาคม 2545)

เราปล่อยให้เป็นอย่างนี้บ่อยๆ เขามาซ้ือ ไต้ของไม่ดีไป จะเป็นการฆ่าตัวเอง 
หริอเปล่า
ดีซิซ้ือของไม่ดีไปจะไต้มาซ้ือของดีร้านเราใหม่
ถ้าเขากลับมาซ้ือของเราอีกก็ดี แต่กลัวว่าเขาจะไม,กลับมาซ้ือของเราอีก ของช้ิน
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น้ันมันจะกลายเป็นตัวแทนบ้านถวายที่ไม่ดีในตลาดต่างประเทศ

( สนทนากลุ่ม, 20 ธันวาคม 2545)

ตังน้ัน การให้นักเรียนได้เรียนรู้เก่ียวกับหลักการในการตัดสินใจและแรงจูงใจและการ 
ลงทุนและผลกำไรรวมถึงการแลกเปลี่ยนโดยความสมัครทางด้านเศรษฐศาสตร์ ควบค่ไปกับการใช้จ่ di «บ่
วัฒนธรรมท้องถิ่นในเรองความเอ้ือเฟือของชาวบ้านในการขายควบคู่กันไป จะลร้างจุดเด่นให้กับ 
ตลาดไม้แกะสลักท้องถ่ินบ้านถวายด้วยการรักษาวัฒนธรรมตังเดิมของท้องถ่ิน การให้ความสำคัญ 
กับลูกค้าเสมือนหนึ่งเป็นแขกผู้มาเยี่ยม จะช่วยให้ตลาดท้องถ่ินสามารถดำเนินไปได้อย่างมั่นคง 
ถาวรยิ่งขึ้นต่อไป ทั้งกังสามารถสร้างเลน่ใบัห้กับตลาดท้องถ่ินมากข้ึน

3. ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เกี่ยวข้องกับการสร้างความเข้มแข็งให้กับตลาดไม้ 
แกะสลักในห้องถิ่น

3. 1. ความจาเป็นที่นักเรียนจะตองเรียนรู้เกี่ยวกับความลัมห้นธ์ระหว่างผู้ซื้อกับตัว 
สินค้า(อุปทานและอุปสงค์/ อุปสงค์และอุปทาน)

ความสัมพันธ์ระหว่างผู้ซื้อกับตัวสินค้าพบว่ามีมากในกรณีท่ีชาวบ้านผลิตสินค้า 
ประเภทเดียวกัน'ชาๆ ขึ้นเป็นจำนวนมากเพ่ือขายในตลาดท้องถ่ิน จึงก่อให้เกิดปัญหาตามมา ตังท่ี 
พบจากการศึกษาข้อมูลต่อไปนี้

ผู้ซ้ือมักต่อรองราคาในการซ้ือแต่ละครั้งให้ต่ําท่ีสุด ชาวบ้านเองก็ขายของ 
ตัดราคากันเอง เพราะของเหมือนกัน ใครขายได้ก่อนจะได้ขาย และกัง 
ไม่ยอมบอกความจริงกัน มีการหลอกกันเองด้วย แด่ก็มารู้ทีหลังเพราะได้เห็น 
จากเอกสารที่ลูกค้ายื่นให้ดู (บันทึกภาคสนาม, 30 ตุลาคม 2545)

ของท่ีขายกันอยู่ที่นี่ก็มีการแข่งขัน มีการขายตัดราคากันเอง บางครั้งด้วย 
เพียงเหตุผลส่วนตัว เพ่ือให็ได้เงินไปใช้หน้ีค่าหุ่นไม้ จะได้ไม่ต้องเลียดอกเพิ่ม 
ไม่ได้คำนึงถึงผลเลียท่ีจะเกิดตามมา (บันทึกภาคสนาม, 31 ตุลาคม 2545)

เมื่อมีการออกแบบใหม่ๆ จะมีการเลียนแบบกัน เม่ือก่อนปลาจินตนาการ 
ออกมากันพรีบเลย เต็มบ้านถวาย



2 1 3

ไม,ได้เพราะปลาขายดี เราต้องขายปลายบ้างละ

มันเป็นเรื่องละเอียดอ่อน
ร้านข้างๆกัน ของจะเหมือนกัน เพราะคอยเหล่กัน

( สนทนากลุ่ม, 20 ธันวาคม 2545)

ต้องออกแบบสินค้าอยู่เรื่อยๆ ถ้ามัน'ซาจะมืหลายร้าน เราอาจจะขายไม่ได้ 
ราคา เพราะราคามันตัดกันเอง ท่ีนี่มืการชิงดีชิงเด่นกันเรื่องราคา เราต้องมา 
ดูเร่ืองสี สินค้าเหมือนกัน ควรจะออกดีไซน์ท่ีต่างกัน เราอาจเดินเส้นลาย 
หน่อย อาจติดกระจกเพ่ิม อาจเปล่ียนแปลงตรงนี้นิดตรงน้ันหน่อย 
(สนทนากลุ่ม, 7 มีนาคม 2546)

3.2. ความจำเป็นที่นักเรียนจะต้องเรียนรู้เก่ียวกับการแข่งขันกันขาย
การแข่งขันกันขายส่งผลใหราคาขายสินค้าลดต่ําลง ก่อเกิดความไม่ไว้วางใจกัน 

ในกลุ่มผู้ขายด้วยกัน ส่งผลต่อวัฒนธรรมความเอ้ือเท้ื}อท่ีมีอยู่เดิมของชาวบ้านในท้องถ่ินให้เปล่ียนแปลงไป 
ตังพบได้จากข้อมูลท่ีศึกษาตังนี้

ตอนออกแบบสินค้าใหม่ๆ ออกแบบงานเป็นตัวแม้วบ้าง ออกเป็นตัวการ์ตูน 
บ้าง โดยเอาไปแกะหุ่นไม้เป็นแบบท่ีลำพูน นำมาเสนอกับบรีษัทท่ีขายของกับ 
ต่างประเทศท่ีถวาย แต่ประสบการณ์ไม่ทันเขา ตอนน้ันเราตกลงกับเขาว่า 
ถ้ามืออเดอร์มา เราขอตัวละ 100 บาท เขาตกลง แต่พอมืออเดอร์เข้ามาที่ 
ร้าน 100 ตัว เขากลับมาต่อรองขอเป็นตัวละ 80 บาท พอเราบอกทำไม่ได้ 
เพราะขาดทุน เขาเอาแบบของเราไปทำเลย เขาต้องการลดต้นทุนการผลิต 
ให้ตํ่าที่สุด น่ีคือการแข่งขันท่ีบ้านถวาย ตั้งแต่นั้นมาเราเลิกคิดออกแบบให้ 
กับบริษัทและร้านเหล่าน้ีเลย ( บันทึกภาคสนาม, 11 มกราคม 2546)

เมื่อวานมีฝรั่งมาดูกรอบไม้ลักที่ร้าน คุยกันไปคุยกันมาก็บอกจะขอสั่งซ้ือ 
กับร้าน 1,000ชิ้นบังเอิญคนข้างร้านเห็นกำลังคุยกับฝรั่ง เขาพูดภาษาอังกฤษ 
ได้ดีกว่า รีบเสนอตัวกับฝรั่งคนนั้นว่าเขารู้จักร้านที่ทำกรอบรูป แล้วแย่งรับ
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ออเดอร์ไปต่อหน้าต่อตา เลียความรู้สึกมากกับพฤติกรรมการฉวยโอกาล 
ของเพ่ือนร้านข้างๆ (บันทึกภาคสนาม, 5 มีนาคม 2546)

การออกแบบทำให้สินค้ามีราคาสูงข้ึนด้วย บางทีเราออกแบบมา ยังไม่ทัน 
วาง ของตามแบบท่ีเราออกมีวางขายอยู่ท่ีร้านอื่นแล้ว เพราะเหตุว่าแบบของ 
เราท่ีเราออกเอาไว้แล้วน้ัน เราส่ังท่ีร้านเขาแกะเพียง 20 ตัว คนอ่ืนมาเห็น 
ตัวอย่างท่ีเราออกไป คนอ่ืนมาขอส่ังทำ 200-300 ตัว เจ้าของร้านทำหุ่นเขา 
ได้ประโยชน์เขาเอาแบบของเราทำให้คนอื่นไปเลย เราห้ามเขาไม่ได้ บันเป็น 
การแข่งขัน...บันมีการขโมยความคิดกัน(สัมภาษณ์, 11 มกราคม 2546)

เริ่มแรกมีร้านโคมไฟไม่กี่ร้าน มีการสักเอาความคิดกัน บางคนเราเอาของไป 
ฝากวางขาย ไม่ขายให้เรา แต่เอาแบบไปทำเอง แล้วยังเอาต้นแบบมาคืนอีก 
(บันทึกภาคลนาม 15 มกราคม 2546)

มีลูกน้องของอีกร้านหน่ึงมาแอบดูเรา เรารู้แต่เราไม่พูด แต่พอมาหลายเท่ียวเรา 
ต้องบอก บางครั้งมาถ่ายรูปเอาเลยก็มี จะเป็นคนต่างจังหวัด เป็นคนในแถว 
บ้าน ร้านใน ร้านนอกก็มี (บันทึกภาคสนาม, 15 มกราคม 2546)

ป ้า  น่ึดุมาก เคยมาด่าว่าตนด้วยว่าหาว่ามาแอบดูแบบงานท่ีเขาออกแบบ
สานที่เขากำลังสานอยู่หรือจากงานที่สานแล้วตั้งเอาไว้ แค่เพียงเดินผ่านหน้า 
บ้านเท่านั้น ป้าคนนี้มีร้านอยู่ท่ีสองฝ่งคลอง ( บันทึกภาคสนาม, 15 มกราคม
2546)

3.3. ความจำเป็นที่บักเรียนจะต้องเรียนรู้เกี่ยวกับการกระจายแหล่งขายสินค้า
การกระจายสินค้าไปยังแหล่งขายข้างนอกหมู่บ้านหรือในแหล่งที่ผู้ขายแต่ละ 

รายสามารถท่ีจะเข้าถึงได้ด้วยตนเอง จะช่วยลดการแข่งขันกันขายในตลาดท้องถ่ิน โดยเฉพาะสินค้า 
ประ๓ ทเดียวกันลงได้ ถ่อให้เกิดประโยชน์โดยรวมต่อกลุ่มผู้ขายในด้านการขยายตลาดไปถึงมือ
ผู้บริโภคมากขึ้น จากการศึกษาพบว่าในขณะน้ีมีลักษณะของการกระจายสินค้าไม้แกะสลักไปยัง 
ตลาดภายนอกยังมีน้อยอยู่ ให้เห็นอยู่บ้างตังข้อมูลตังน้ี
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ผ่านตลาดศูนย์นอกมีนักท่องเท่ียวเดินจับจ่ายซื้อรองกันหนาตา ท่ีศูนย์นอกนี้ 
(ต้ังอยู่ริมถนนหางดง สารภี ตรงปากทางเข้าหมู่บ้านถวาย)นับเป็นแหล่งดึงดูด 
นักท่องเที่ยวท่ีสำคัญแหล่งหน่ึงของจังหวัดเชียงใหม่ นักท่องเที่ยวส่วนใหญ่ 
เข้าใจว่าท่ีตรงน้ีคือหมู่บ้านถวาย อย่างไรก็ตามตลาดศูนย์นอกน้ีนับเป็นแหล่ง 
ระบายสินค้าไม้แกะสลักบ้านถวายที่เป็นแหล่งสำคัญของชาวบ้านถวาย 
เนื่องจากสะดวกและคล่องคัวกว่าท่ีอ่ืน ( บันทึกภาคสนาม, 12 มกราคม 2546 )

เกี่ยวกับนโยบายในการทำการค้า คุณ .... บอกว่าเราสนใจดูตลาดเกี่ยวกับ 
ความต้องการของลูกค้าด้วย งานของเราทำได้ท้ังแบบสีเรียบกับแอนติก 
แต่เรายังไม่ต้องการทำสีเสี้ยนและงานเลันสี แต่ถ้ามีออเดอร์มา เราไม่ 
ปฏิเสธแต่เราจะกระจายให้คนอื่นทำด้วย (สัมภาษณ์, 11 มกราคม 2546)

เร่ิมมีออเดอร์เพิ่มขึ้น เป็นตลาดฝรงเหมือนกัน เร่ิมซ้ือ 2-3 คัว ขายคนไทย 
ด้วย .... เมื่อสองสามปีท่ีแล้วท่ีอังกฤษรับเจ้าเดียวที่ Southampton เขาส่ง 
ไปเยอรม้น อิตาลี อังกฤษเอง และฝร่ังเศส เขาเป็น wholesale ใหญ่ ผมจะ 
lock ทุกอาทิตย์1 ตู้ ไว้ให้เขา (สัมภาษณ์, 14 พฤศจิกายน2545 )

เจ้าอิสราเอลเจ้านี เดือนหนึ่งสั่งลองตู้คอนเทนเนอร์ ตอน'น้ีออเดอร์เต็มแล้ว 
เราต้องถามเขาว่าวันเดทไลน์อยู่ที่วันท่ีเท่าไร คือวันใด ตามปกติฝรั่งIฃาจะ 
เผ่ือไว้ห้าวัน ถ้าเขาบอก 25 อาจเลือนได้ถึง 28 เหลือวันไว้ให้แพ็คท้ิงบ้าง 
(สัมภาษณ์, 11 มกราคม 2546)

ตลาดต่างจังหวัดก็มีอยู่ที,ภูเก็ต กรุงเทพฯ เป็นร้านท่ีเอาไปขายต่อ สำหรับ 
ตลาดต่างประเทศมักจะติดต่อผ่านร้านใหญ่ท่ีนี่ได้แก่ร้านยุทธนา ร้านเลิศศิลบั 
ซ่ึงเขาก็มาสั่งทำที่เรา ... ทางร้านเขาจะสั่งกระจายงานให้หลายคน 
(บันทึกภาคสนาม 1 13 พฤศจิกายน2545)

ลูกค้าต่างประเทศโดยตรงของเรามีอิสราเอล ฝร่ังเศส แต่ญ่ีป่นมีพ่อค้ามา 
ร ับ อีกที ตลาดในประเทศอยู่ท่ีจตุจักร ภูเก็ต สองแห่ง ตามห้างก็มีท่ี
มาบุญครองแต่จะมีพ่อค้าคนกลางมาว่ิงเอาไปขาย
(สัมภาษณ์, 11 มกราคม 2546 )



216

เมือ 6- 7 ปีก่อนเพ่ิงมี internet คนที่เชิญไปเยอรมันครั้งนั้นได้กลายมาเป็น 
เจ้าของ website เอง เขาทำโฆษณางานศิลปหัตถกรรม ให้กับผู้ที่ร่วมงานกับ 
ศูนย์ของเขาท้ังหมด โดยแบ่งของใครของมันถ่ายรูปลงให้ แล้วมีชื่อเจ้าของงาน 
ที่สามารถติดต่อได้ เขาทำเพ่ือบริการให้แก่เราฟรี ไม่เสียเงินเลยสักบาท 
(ส ัมภาษณ ์,19 พฤศจิกายน2545)

การออกไปหาตลาดข้างนอก ... ต้องใช้ต้นทุนสูง แต่ละครั้งลงทุนเป็นแสน แต่ 
คุ้ม ได้ออเดอร์ต่างประเทศ แต่ต้องทำให้ถูกต้องตามกฎหมาย เลียค่าสมัครไป 
ที่กรมส่งเสริมการส่งออก เลียค่าสมัครคนละ/,000 บาท 
(บันทึกภาคสนาม 1 27 มกราคม 2546)

พวกพ่อคาแม่ค้าเขาจะมาดูสินค้าทุก 3 เดือน มีทั้งทีเป็นศนไทยและฝร่ัง 
คนไทยมาจากกรุงเทพฯ(สวนจตุจักร) ภูเก็ต .... ฝรั่งลูกค้าที่ร้านเป็นซาวยุโรป 
มีทั้งที่มาจากอิตาลีโปรตุเกส อังกฤษ พวกอังกฤษจะซอบหน้าพระ อเมริกา 
อเมริกาใต้ (บราซิล) ช่วงน้ีจะมาเปลี่ยนสินค้าเรื่อยๆ หลายปีมาแล้ว สินค้า 
ตัวไหนขายไม่ดีจะเปลี่ยนสินค้าใหม่ ฝรั่งเขามาเดินดูตลาดเอาเองเลย 
(บันทึกภาคสนาม . 27 พฤศจิกายน 2545)

ตังน้ัน การให้นักเรียนได้เริยนรู้และทำความเข้าใจเก่ียวกับสภาพของความสัมพันธ์
ระหว่างผู้ซ้ือกับสินค้าท่ีผลิตข้ึนในตลาดท้องถ่ิน มองเห็นผลกระทบท่ีเกิดจากการแข่งขันกันขายสินค้า 
ประ๓ ทชำกัน รวมถึงผลดีท่ีเกิดจากการกระจายสินค้าท่ีผลิตได้สู่ตลาดภายนอกตามความสามารถ 
ของผู้ผลิตและผู้ขายในแต่ละราย แต่ละกลุ่ม จะช่วยสร้างความเข้มแข็งให้กับตลาดไม้แกะสลัก 
ในท้องถิ่นได้ ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เกี่ยวข้องกับการสร้างความเข้มแข็งให้กับตลาด
ไม้แกะสลักในท้องถิ่น และลดสภาพการแช่งขันทางการผลิตและการขายสินค้าประ๓ ทเดียวกันใน 
ตลาดท้องถ่ินด้วยการร่วมมือร่วมใจในการแบ่งส่วนในภาคการผลิต หรือกระจายตลาดสินค้าไปขาย 
ยังตลาดข้างนอกตามศักยภาพของผู้ผลิตและผู้ขาย จะลร้างความเข้มแข็งให้กับตลาดไม้แกะสลัก 
ในท้องถิ่นได้
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4. ความร้ความเข้าใจ เศรษฐศาสตร์ที่เกี่ยวข้องกับการพัฒนาท่ีย่ํงยืน ดังน้ีคือ
4. 1. ความจำเป็นที่นักเร์ยนจะต้องเรียนรู้เกี่ยวกับการมีอยู่อย่างจำกัดของทรัพยากร 

ไม้สักและหุ่นไม ้เป็นวัตถุดิบหลักที่ใช้ในการผลิตสินค้างานไม้แกะสลัก แต่ที 
บ้านถวายไม่มีแหล่งวัตถุดิบทังสองอย่างเป็นของตนเอง ต้องอาศัยแหล่งวัตถุดิบที่จังหวัดลำพูน
จังหวัดลำปางและจังหวัดแพร่ และเน่ืองจากปัจจุบันไม้หายากมากข้ึน จำเป็นท่ีจะต้องช่วยกันดูแล 
เกี่ยวกับการใช้ไม้เพื่อรักษาสิ่งแวดล้อม ชาวบ้านเข้าใจปัญหาน้ีดี โดยพิจารณาจากข้อมูลที่ได้จาก 
การศึกษาดังนี้

ไม้เยอะก็ว่าไม่ใช่ ตอนน้ีท่ีลำพูนเขาเอาไม้มาล่ง ต้นลำไยเขาก็เอา 
มาแกะแล้ว อีกหน่อยจะเป็นทะเลทราย พ่อแม่บางคนเห็นว่าวัตถุดิบ 
จะหมด ก็เลยเบนเข็มลูกไปทางอ่ืน ก็ถอยไม่ให้ลูกมาเล่นทางไม้ เบน 
เข็มไปทางอ่ืน ( สนทนากลุ่ม 1 20 ธันวาคม 2545)

ปัญหาเร่ืองความขาดแคลน (ไม้) ต้องมีแน่'ไน'อนาคต ซ่ึงส่งผลต่อ 
ราคาสินค้า ทำให้ขายยาก สัญญาณท่ีพบว่าชาวบ้านเองก็ตระหนักใน 
เร่ืองนี้มีให้เห็นคือชาวบ้านได้พยายามออกแบบสินค้าท่ีใช้วัลดุอื่นออกมา 
ขายในตลาดมากข้ึน (บันทึกภาคสนาม:18 ธันวาคม 2545)

ทางเราค้าขายมาเกือบ 20 ปี แล้วแต่ไม่มีลักครั้งเลยที่จะไปหากรมปาไม้
ขอกล้าไปปลูกปาหมุนเวียน แต่พอเรามองว่าไม้คงหมดภายใน
สิบปีข้างหน้า เราเสนอเบนเข็ม ยังไม่มีเลยว่าวันพ่อซวนกันไป ปลูกปาขอ
กล้าไม้......เราน่าจะทำเร่ืองปลูกไม้เป็นปี  ๆ ไปเลย
( ลนทนากลุ่ม , 20 ธันวาคม 2545)

ไม้เก่าแกะได้สวยกว่า เพราะไม้อยู่ตัว ไม่ผิดกฎหมายและราคา 
ไม่แพง... ไม้ใหญ่มักไม่มี จึงต้องเอารางข้าวหมูเก่ามาใช้แกะ 
นอก'จาก'ไม้ลักแล้ว'ไม้ฉํ'าฉา ไม้กระท้อน ไม้ขนุนก็มีเอามาแกะได้ 
(บันทึกภาคลนาม, 11 พฤศจิกายน 2545)

เจ้าของร้านบางรายต้องยอมจ่ายเงินจองหุ่นไม้ไว้ล่วงหน้าเป็นปี 
เพื่อป้องกันปัญหาการไม่มีหุ่นไม้มาแต่ง เนื่องจากในช่วงท่ีขาด 
ผู้ขาย หุ่นจะเอาไปให้คนอื่นท่ีเสนอราคาที่สูงกว่าให้ 
(บันทึกภาคสนาม 30 ตุลาคม 2545)
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4.2. ความจำเป็นที่นักเรียนจะต้องเรียนรู้เก่ียวกับการกำหนดราคา
การพิจารณากำหนดราคาสินค้าเพ่ือขายในตลาด ส่งผลต่อค่าตอบแทนที่ผู้ขาย 

จะไดร้ับจากการผลิตเป็นรายบุคคลและส่วนรวม สำหรับข้อมูลท่ีเก่ียวข้องในเร่ืองน๋ี มีดังนี

เขาเคยทำงานแต่งตุ๊กตากันอยู่สองคนสามีภรรยา ทำได้ขายตัวละ 
30 บาท พออยู่ได้แต่พอมีลูกค้ามาส่ังให้ทำทีละมากเป็นร้อย  ๆทำเอง 
ส่งเขาไม่ทัน ต้องไปจ้างคนอ่ืนช่วยทำ เอ้าคราวน้ีแย่แล้ว ต้องมีต้นทุน 
ค่าแรงด้วย เพราะต้องจ้างเขา กลายเป็นขาดทุนไปเสียอีก เพราะไม่ได้ 
คิดค่าแรง ค่าน้ํามัน ค่าใช้จ่าย ค่ารถ ค่าโทรศัพท์ เข้าเป็นต้นทุนด้วย 
(สัมภาษณ์ 18 ธันวาดม 2545)

ท่ีขายกัน'อยู่ท่ีน่ีก็มีการแข่ง-ขัน มีการขายตัดราคากันเอง บางครั้งผู้ชาย 
จำเป็นต้องรีบขายในราคาท่ีชาดทุน โดยตัดค่าแรงตัวเองออกเพื่อให้ไค้ 
เงินไปใช้หนี้ค่าหุ่นไม้ ให้ราคากลางของสินค้าลัดด-'!ลงอีก 
(บันทึกภาคสนาม, 27 พฤศจิกายน 2545)

การตั้งราคาต่อเท่าไรจึงจะขาย ตลาดของเราเรารู้อยู่แล้ว ขอปลีก 700 บาท 
ชื้อไปขาย 600ให้เขาไปสอบถามราคาก่อน ให้เขาอยู่ได้เราอยู่ได้ .... แขก 
ต่างชาติ เราก็ขายราคาท่ีเราขายตามบ้าน (เหมือนท่ีขายคนไทย) เขาช้ือไป 
เขาต้องเสียค่า pack ค่าส่งอะไรอีก (บันทึกภาคสนาม, 11 พฤศจิกายน2545)

สินค้าเราเรากำหนดราคาเอง คิดจากต้นทุน แต่ก็มีการแข่งขันราคากันเอง 
บางคนเขาว่าของเราแพง แต่เขาก็ว่าทำท่ีเราแล้วดูดี ราคาของเราไม่ยอมลด 
เพราะเราคำนวณแค่เราพออยู่ได้ ลดไม่ได้ อิสราเอลรายน้ีเคยเอางานไปทำที่ 
อ่ืน เช่น ลำพูน ถวาย มาแล้วแต่เขาบอกว่ารุ่นท่ีทำกับเราดี เขาจึงกลับมาหา 
เราใหม่ และบอกไม่ไปท่ีไหนแล้ว เราขายคุณภาพงาน 

( สัมภาษณ์, 11 มกราคม 2546)

ให้ปล่อยไปตามราคาตลาด ใครอยู่ได้ก็อยู่ ใครอยู่ไม่ได้ก็ร่วงไหลไปตามนัน ถ้าจะ 
ให้คุมราคาได้ต้องรวมกลุ่มกัน อันนี้กลุ่มจักสาน อันนีกลุ่มแกะสลัก ให้'ชุดนันชุดนี
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คุมกันเอง โยงไปที่ตรงนี้ ตัวแทนสักอย่างให้ลูกค้าไปท่ีน่ี สมมุติลูกค้าช้ือของมา 
ให้เขาไปแจ้งที่หน่วยนี้ โดยมีบิลให้ดู ( สนทนากลุ่ม, 20 ธันวาคม 2545)

มีบางคนเล่าให้ฟังว่ามานี่เสียความรู้สึกมาก โตกเหมือนกัน ชื้อร้านหนึ่งราคา 
ร้อยห้าสิบบาท อีกร้านหน่ึงร้อยส่ีสิบห้าบาท อีกร้านหน่ึงราคาร้อยสี่สิบบาท 
(สนทนากลุ่ม, 20 ธันวาคม 2545)

ที่จริงทุกคนก็ได้พยายามท่ีจะคุยเรื่องนี้ให้มีการกำหนดราคากลาง 
โดยว่าจะตั้งเป็นเชอรวิลเป็นหน่วยกลาง จะรู้กันแค่สองคน (ระหว่าง 
ผู้ชื้อและผู้ขาย)เท่านั้นไม่ได้ ถ้าเราต้ังราคาขายมาตรฐาน เราจะรู้ว่า 
ราคาที่เขาขายส่งกันจริงเป็นเท่าไร ถึงเวลาลูกค้าถูกเบ้ียวมา มาขอให้ 
ช่วยจะได้ช่วยเหลือกันได้ แต่น่ีขายราคาอย่างไรไว้ เราไม่รู้แต่เมื่อมี 
ปญหามักจะมาหากำน่นให้ช่วยแก้ไขให้ กำน่นเองก็ล่าบากใจมาก 
(บันทึกภาคสนาม 18 ธันวาคม 2545)

ตอนนี้มีสินค้าบางตัวที่เคยเป็นจุดเด่นของบ้านถวายหายไปตลาด เช่น 
“โตกสามนิ้ว” เป็นเพราะผลจากการแข่งขันกันขาย ราคาขายท่ีเคยขาย 
ทำให้ผู้ผลิตไม่สามารถที่จะผลิตสินค้าขึ้นมาขายในราคาที่ทำกำไรได้ สินค้า 
จึงอยู่ไม่ได้เพราะตัองขายขาดทุน (บันทึกภาคสนาม, 27 มีนาคม 2546)

4. 3. ความจำเป็นท่ีนักเริยนจะต้องเรียนรู้เก่ียวกับสถาบันทางการเงิน
สถาบันทางการเงินสนับสนุนการดำเนินธุรกิจในท้องถ่ินให้กับชาวบ้านได้ การได้ 

รู้จกกับสถาบันทางการเงินในท้องถ่ิน รวมท้ังรู้จักกับการบริการท่ีจะได้รับจะให้ประโยชน์กับชาวบ้านได้ 
จากข้อมูลที่ได้จากการศึกษาในเรื่องนี้ มีตังน้ี

แรก  ๆ ทำอยู่กับพ่อตาแม่ยาย ยืมเงินญาติ รวบรวมมาตั้งตัวตอนน้ัน 
มีไม่ถึงหม่ืนบาท ชื้อหุ่นมาจากลำพูน เป็นเงินแต่งไม้ ไม้ฉำฉา ซ้ือมา 
แล้วเอาไปแต่งขายในเมือง ใช้เป็นเงินหมุน ทำไปขายไป คนท่ีกู้เงินจะเป็น 
พวกท่ีต้องการขยายกิจการ แต่เขาเองไม่อยากเส่ียง บางคนคู้มาทำแล้วไม่ 
สำเร็จ ... หาใช้เขาไม่ทันเจ๊งไป มีให้เห็นเป็นตัวอย่างมาแล้ว...
(บันทึกภาคสนาม, 30 ตุลาคม 2545)
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อย่างนี้มันจะรวมไปถึงพ้ืนฐานทางธุรกิจไม่มี ทางด้านเครดิต ไม่'โซ่ท่ี1ว่า 
สองเดือน สามเดือน แต่บัตรเครดิต วิธีแอลชี (letter of credit) แต่เรา 
ไม่รู้จัก เรา'จะรู้แต่เช็คล่วงหน้า เราไม่รู้ว่ามีระบบการเงินแบบแอลซีผ่าน 
ทางธนาคาร ( สนทนากลุ่ม 1 20 ธันวาคม 2545)

เราจะไม่ยุ่งกับระบบธนาคารเลย เราจะใช้วิธีขายของ แล้วเอาเงินมา 
หมุน หากต้องใช้เงินลงทุนมาก เราจะขอให้เขาจ่ายให้คร่ึงหนึ่งก่อน 
เขาเอาเงินวางแล้วเราเอาเงินไปหมุน ไปซ้ือของ โดยปกติเม่ือฝร่ังเขา 
ออเดอร์ เขาต้องวางเงินก่อน 20-30% เมื่องานเสร็จจึงจ่ายท่ีเหลือ 
(บันทึกภาคสนาม, 29 ตุลาคม 2545)

แหล่งเงินทุนไม่มี แต่จะใช้วิธีเบิกเงินมาจากร้านท่ีจ้าง เอามาเป็น.ค่ามัดจำใน 
การทำ 30% บางครั้งเอามาจากการเล่นแชร์ภายในกลุ่ม ใช้เครลิดจากร้าน
หวาย (วัตถุดิบในการทำ) ที่ร ้าน พอเราล่งเงินเขาไม่ทัน ก็จะเอางาน
ของเราไปให้เขาแทน (บันทึกภาคสนาม 1 15 มกราดม 2546)

ในช่วงที่มีร้านนั้น ได้ทำงานไมใปด้วยและขายไปด้วยของที่ขายในร้าน 
เป็นของท่ีนำมาแต่งเองท้ังส้ิน ในช่วงนั้นดูเหมือนมีรายได้ดืเน่ืองจาก 
เงินเข้าปีละหลายล้านบาท แต่มีปัญหาเร่ืองเช็คเด้ง ต้องขายเช็ค ดอกเบ้ีย 
ร้อยละ 6 ก็ต้องยอม เพ่ือหมุนเงินให้ทันทีจะมาดำเนินกิจการต่อไป ซ่ึงเป็น 
ปัญหาท่ีแก้ไม่ตก (บันทึกภาคสนาม, 11 มกราคม 2546)

เราใช้บริการทางการเงินจากสหกรณ์การเกษตรท่ีหางดง และไม่ได้ใช้บริการ 
สถาบันทางการเงินจากสถาบันอื่น และก็ใช้วิธีหมุนเงิน ไปปิดหนี้เงินแสนก่อน 
แล้วจึงกู้เงินออกมาใหม่สองแสน เราได้เล่ือนระดับเป็นลูกค้าช้ันหน่ึง ช้ันสอง 
และช้ันสาม ระยะเวลาสามปี ปีหนึ่งให้จ่ายเงินต้นให้หมด ท่ีสหกรณ์เรามีเวลา 
ผ่อนส่งไปเร่ือย  ๆ แหล่งเงินที่เราคิดถึงมีเพียงสหกรณ์ แหล่งเงินที่คิดดอกไม้แพง 
ในระยะเวลาสามปี ปีหน่ึงให้จ่ายเงินต้นให้หมด เรามีระยะเวลาผ่อนส่งเรื่อย  ๆ
สหกรณ์มีเงินให้ได้มาก ได้มากน้อยแล้วแต่หลักทรัพย์ของเรา ถ้าหลักทรัพย์ 
เราตีเป็นเงินได้เยอะเราก็ได้กู้เยอะได้(สัมภาษณ์, 11 มกราคม 2546)
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เป็นสหกรณ์การเกษตร ต้องเป็นสมาซิก แต่ไม่ใช่อุตสาหกรรม โรงงานแถว 
น้ี เขาต้องซิกแรกกันทั้งนั้น เขาอาจจะบอกว่าจะเอาไปทำลำไย SME กำลังบูม 
ตอนน้ี เพราะตอนน้ีนายกก็สนับสนุน ตอนแรกผมก็กะจะเอาตัวน้ัน ตัวแบงค์ 
เขายังไม่ให้ เขาบอกของผมไม่เข้ากับ SME ซึ่งต้องมีเงินทุนหมุน อย่างต่ํา 
4-5 แลนบาทต่อเดือน ( สัมภาษณ์กลุ่ม, 4 มีนาคม 2546)

ตังน้ัน การได้เรียนรู้เก่ียวกับการมีอยู่อย่างจำกัดของทรัพยากร ก่อให้นักเรียนเกิดความ 
ตระหนักในการใช้ไห้ในการผลิตงานไม้แกะสลักอย่างระมัดระวัง เป็นการสร้างสำนึกเก่ียวกับการใช้ 
ทรัพยากรธรรมชาติให้เกิดประโยชน์สูงสุด การเรียนรู้เก่ียวกับการกำหนดราคาช่วยให้นักเรียนมองเห็น 
ประโยชน์ที่จะไต้จากการกำหนดราคาสินค้าที่ถูกต้องทั้งต่อตนเองและชุมชน การเรียนรู้ในเรื่อง
สถาบันทางการเงินช่วยให้เข้าใจถึงสถานท่ีและบริการที่นักเรียนจะได้รับจากสถาบัน ทางการเงิน 
ในท้องถ่ิน ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ท่ีเก่ียวข้องกับการมีอยู่อย่างจำกัด การกำหนดราคาสินค้า 
และสถาบันทางการเงินระตับท้องถิ่นที่สนับสนุนการประกอบอาชีพในระตับท้องถิ่นนี้มีดวาม 
สัมพันธ์กับการพัฒนาที่ยั่งยืนในแง่ของการผลิตและการขาย การใช้ไม้ที่มีอยู่อย่างจำกัดอย่าง 
ระมัดระวังช่วยให้ผู้ผลิตยังคงลามารถผลิตสินค้ามาบ้เอนตลาดได้อีกนาน เมื่อวัตถุดิบอย่างพอเพียง 
ต้นทุนการผลิตไม่สูงราคาสินค้าจะไม่สูงมาก สามารถขายได้ง่ายและครองตลาดอยู่ได้ต่อไป การลงทุน 
ท่ีสูงข้ึนจำเป็นต้องใช้สถาบันทางการเงินเข้ามาช่วยในการลงทุนเพ่ือให้การประกอบธุรกิจของชาวบ้าน 
สามารถดำเนินต่อไปได้ท้ังยังช่วยให้เกิดการพัฒนาท่ีย่ังยืนต่อส่ิงมีชีวิตและ ส่ิงแวดล้อมเม่ือมีการใช้ 
ไม้ซึ่งเป็นทรัพยากรธรรมชาติให้อย่างคุ้มค่าในการผลิตแต่ละครั้ง

โดยสรุปแล้วความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ท้องถิ่นทั้งลี่เรื่องอันได้แก่ 1) ความรู้ 
ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ท่ีเกี่ยวข้องกับเอกลักษณ์ของการผลิตงานไม้แกะสลัก 2) ความรู้ความ 
เข้าใจเศรษฐศาสตร์ท่ีเก่ียวข้องกับการผลิตและขายงานไม้แกะสลักบนพ้ืนวัฒนธรรมท้องถ่ิน 3) ความรู้ 
ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เกี่ยวข้องกับการสร้างความเข้มแข็งให้กับตลาดไม้แกะสลักในท้องถิ่น 
และ 4) ความรู้ความเข้าใจเศรษฐศาสตร์ที่เก่ียวข้องกับการพัฒนาที่ย่ังยืน มีความสัมพันธ์ต่อการ 
พัฒนาตลาดไม้แกะสลักบ้านถวายซ่ึงเป็นตลาดท้องถ่ินไปสู่ตลาดไม้แกะสลักท่ียั่งยืนต่อไป

การได้เรียนร้เศรษฐศาสตร์ในแง่ของเอกลักษณ์ของการผลิตงานไม้แกะสลักเพื่อให้นักเรียนขั 63

มีความเข้าใจเกี่ยวกับการทำงานของบรรพบุรุษของตน เข้าใจถึงภูมิปัญญาต่างๆท่ีใช้ในการผลิต 
มองเห็นความชาญฉลาดของบรรพบุรุษของตนท่ีใลํลงไปในเน้ืองาน เกิดทัศนคติท่ีดีต่อการประกอบ
อาชีพไม้แกะสลัก เกิดความรัก ความภาคภูมิในอาชีพงานไม้แกะสลักผู้ปกครองของตนกำลังทำอยู่
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ความรู้ความเข้าใจเบ้ืองต้นในเรองเอกลักษณ์การผลิตงานไม้แกะสลักจะส่งผลต่อการผลิตและการขาย 
งานไม้แกะสลักบนพ้ืนวัฒนธรรมด้ังเดิมของท้องถ่ินต่อมา นักเรียนจะสามารถมองเห็นว่าวัฒนธรรม 
ที่ซาวบ้านถวายใช้ในการผลิตและการขายงานไม้แกะสลักนั้นได้สร้างความแตกต่างให้กับตลาด 
ไม้แกะสลักบ้านถวายของตนมาแล้ว จึงควรมีการธำรงรักษาวัฒนธรรมการผลิตและการขายท่ีเป็น 
จุดเด่นของชาวบ้านถวายที่เคยมีอยู่เอาไว้ต่อไป โดยไม่ยอมให้ถูกกลืนไปตามกระแสวัฒนธรรมทุน 
นิยมที่กำลังมาแรงมากในปัจจุบัน และกำลังรุกคืบเข้ามาท่ีบ้านถวาย ทั้งนี้ย่อมเป็นการสร้างเสน่ห์ 
ให้กับตลาดไม้แกะสลักของตนได้ ตลาดไม้แกะสลักบ้านถวายจะโดดเด่นทั้งด้านงานศิลปะที่พบได้ 
จากชิ้นงานและวัฒนธรรมที่ดีงามของซาวบ้านที่พบได้จากในตลาดท้องถิ่น ซึ่งสามารถสร้างความ 
ประทับใจให้กับผู้ซื้อได้ต่อไป ในขณะเดียวกันความรู้ความเข้าใจในเรื่องการร่วมมือร่วมใจกันใน 
การผลิตและการขายในตลาดท้องถิ่นของชาวบ้านในการสร้างความเข้มแข็งให้กับตลาดท้องถิ่น 
เป็นเรื่องที่ขาดไม่ได้ การแข่งขันในตลาดงานหัตถกรรมทุกระดับท้ังในระดับท้องถิ่น ในระดับ
ประเทศ และระดับโลกที่มีลูงขึ้นอย่างเห็นได้ขัดในปัจจุบัน นักเรียนมีความจำเป็นต้องเข้าใจสภาพ 
การแข่งขันนิ เพื่อให้สามารถพัฒนาตนเองและท้องถิ่นให้ยืนหยัดต่อล้กับตลาดไม้แกะสลักท่ีอื่นได้ 
นอกจากน้ีการให้นักเรียนมองเห็นผลกระทบจากการผลิตงานไม้แกะสลักท่ีมีต่อลังคมและส่ิงแวดล้อ3-1 
เป็นเรื่องที่นักเรียนต้องเรียนรู้ เพื่อให้การผลิตงานไม้แกะสลักของตนในท้องถินเป็นไปในแนวการ 
ผลิตที่เป็นมิตรกับโลกและสิ่งแวดล้อม การเรียนรู้ในเรื่องนี้จะช่วยให้การพัฒนาตลาดท้องถิ่นของ 
ชาวบ้านไม่ขัดแย้งและเป็นไปในแนวทางเดียวกับการพัฒนาด้านอ่ืนๆ ส่งผลให้ตลาดไม้แกะสลัก 
บ้านถวายเป็นตลาดที่ยั่งยืนต่อไปได้
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